TINTAS E ACESSORIOS

SAYERLACK

O POLISTEN DECK tem ™= 15
durabilidade de ATE quatro g
anos. J& vem pronto para uso,

ndo tem cheiro, oferece um
acabamento acetinado e de
secagem rapida entre as de-
maos (de duas a quatro horas).

Especificamente em relacdo aos decks, o POLISTEN DE-
CK dispensa a aplicacdo de isolante nas madeiras resinosas. O
produto é hidrorrepelente, de facil aplicacdo (feita com pincel
ou PAD de pintura) e manutencdo. Basta aplicar trés a quatro
demaos nos seis lados da madeira para garantir a aderéncia e a
durabilidade do acabamento.

TINTAS KILLING

A Kisatech Tinta Acrilica Imperme-
" abilizante é indicada para proteger
substratos de concreto e alvenaria em

K

TINTA

IMPERM | imei i i = 4 Uni
Hiedia Ll 1 primeira pintura e repintura. E a Unica no

\EXTERIOR - e mercado com funcdo dois em um, pinta e
it d7 impermeabiliza. Por suas caracteristicas de

(NTEUDO 3,

resisténcia e impermeabilidade, o produ-
to é especialmente indicado para regides
litordneas expostas a intensa maresia, re-
gides Umidas, regides urbanas com alta

concentracdo de poluicdo e com grande
variagdo de temperatura, regides com alta insolacdo e intempéries,
bem como, para protecéo de fachadas em ambientes sujeitos ao ata-
que de gases acidos, ions de cloro e oxigénio, principalmente onde ha

SHERWIN-WILLIAMS

Neblina Perene SW 9130, um verde nu-
tritivo com fundo acinzentado sofisticado.
Depois de anos de tons neutros frios e tons
de joias ousados, o verde Neblina Perene
inaugura uma nova era de tons médios nos-
télgicos.

TINTAS RENNER BY PPG

risco de ocorréncia de microfissuras.

VONDER

O Verniz Maritimo, da Linha Majestic pro-
tege, realca os veios e a cor natural da madei-
ra, criando uma pelicula transparente, de alto
brilho e que oferece alta resisténcia as acdes
do sol, maresia e chuva. E Indicado para areas
internas, externas e em diversas superficies de
madeira.

Destaca o Removedor de T

intas e Vernizes, Betume e as Tintas em Spray,

em diferentes cores e secagem répida, em embalagens de 200 ml ou 400 ml
e, ainda, as variagdes de Tintas Spray Metélicas nas cores cromada, ouro ou

preto; Luminosas, nas cores
as Tintas Spray Alta Temp
externa das lareiras, nas ¢

laranja, amarelo limao, verde e pink; ou, ainda,
eratura, ideais para escapamentos e na parte
ores aluminio e preto.

Uma recente novidade que faz muito sucesso é o Suporte Magné-
tico para Pincel VONDER, com dois imas em posi¢oes diferentes que
facilitam seu posicionamento, independente do tipo de lata, balde

ou cacamba.



FIXACAO

POD

endurar um bonito quadro na parede; proteger
os cantos; limpeza e bom acabamento s&o atri-
butos que os consumidores buscam nos produ-
tos para fixac&o.
Ajudamos as revendas a trabalhar com produtos
que preenchem estes requisitos.

ADERE

“Em continuidade a estratégia de ampliacdo do mix
de produtos da ADERE, em 2021, foram lancados dois
importantes produtos destinados principalmente ao ca-
nal do Varejo:

- Linha de Protetores Anti-impacto ADERE. Para
complementar a Linha de Protetores ADERE, lancamos
a Linha de Protetores Anti-impacto, composta por 4 di-
ferentes formatos e fabricados em poliuretano de alta
resisténcia, que lhe confere uma caracteristica de per-
feita flexibilidade e resiliéncia. E revestido em sua base
com uma camada de adesivo sintético de alta qualida-
de, contribuindo para uma fixagdo rapida, forte e du-
radoura. Entre as caracteristicas do poliuretano, esta a
capacidade de resistir a choques e vibracdes, ao mesmo
tempo que é antiderrapante e ndo deixa marcas. Os Pro-
tetores Anti-impacto ADERE podem ser utilizados em
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R DA FIXACAO

diversos tipos de aplicagdes para promover protecdo
contra batidas, arranhdes ou deslizamentos de objetos.
Também promovem a reducéo de ruidos e vibracgdes.
S3o utilizados principalmente em paredes, portas, ja-
nelas, gavetas, armarios, box de banheiro, tampos de
vidro, quadros, vasos, eletrodomésticos e computado-
res”, diz Jonatas Ramos Tardivo, gerente nacional de
vendas (varejo).

A equipe de vendas da loja da Adere tem um papel
fundamental na orientacdo ao consumidor, quanto ao
produto correto a ser usado, a forma de aplicar, quan-
tidade etc. Para isso, este vendedor deve sempre estar
atualizado quanto as novidades e tecnologias envolvi-
das nos produtos.

Rafael Bernardi, gerente de marketing da Ancora
desta os lancamentos de novas ferramentas de fixacdo
a polvora e a gas, também inserimos no mercado uma
versdo menor da nossa Drytape Premium Azul, atenden-
do ao pedido do consumidor, que buscava um rolo de
fita telada mais econédmico, para utilizagdo em projetos
menores.

CISER
Jackson Dal Comuni, Gerente de Marketing e De-

senvolvimento de Produtos da Ciser esclarece que no
decorrer dos meses, novos produtos foram desenvolvi-
dos com foco nas revendas e Matcon’s. “Tais produtos
entregam a estratégia da empresa que é a qualidade
combinada (sempre entre as trés melhores marcas) a um
prego justo e competitivo. A linha de produtos quimi-
cos, por exemplo, tem apresentado crescimento num
mercado que é bem competitivo, o que nos leva a con-
cluir que estamos com a estratégia correta. No momen-
to, além dos parafusos, porcas e arruelas ja conhecidos
por todo mercado, temos também uma forte linha de
produtos quimicos, como desengripante, limpa conta-
to, desengraxante, entre outros; assim como a linha de
materiais de processamento - discos de corte, brocas,
folhas de lixas, etc. - produtos diariamente procurados
em revendas de todo o pais”, destaca.

Para a empresa, o revendedor/ balconista é o res-
ponséavel pelo sucesso ou insucesso de um produto no
mercado. Saber diferenciar os produtos e destacar as
principais qualidades podem e devem influenciar o con-
sumidor final no momento da compra: portanto, é ab-
solutamente imprescindivel que a empresa saiba como
interagir com esse publico, pois dessa forma fortalece-
mos nossa presenca com esse publico.

Trabalhar dindmicas de vendas como promocgoes,
patrocinios e estratégias de PDV deve transmitir ao re-
vendedor/balconista exatamente os ideais e objetivos
da empresa, como também o valor e qualidade dos
produtos, consequentemente gerando uma relacdo de
confianca entre a marca e o balconista.

FISCHER

Na opinido de Eder Silva, gerente de vendas na-
cional da fischer, o trabalho dos balconistaa é de suma
importancia. “A fischer é lider em qualidade e seus pro-
dutos tém caracteristicas técnicas que diferem dos seus
concorrentes, com isso o atendente precisa ser qualifi-
cado e a tecnologia estéd nos ajudando neste processo
de qualificagdo dos nossos parceiros. Hoje ministramos
treinamento online e in loco, mas o online abrange mais
unidades e pessoas e dé a velocidade que precisamos.
Os nossos revendedores na sua maioria sdo especializa-
dos e conhecem bem os nossos produtos. O treinamen-
to constante é parte importante do nosso negdcio. Hoje
realizamos mais de 40 treinamento por més, formalmen-
te ou informalmente. Essa relagdo com o balconista que

apresenta os nossos itens, que indica o melhores produ-
tos para o clientes e que esté atento as novidades é uma
via de mdo dupla, porque ndo sé nos ajuda na indicagdo
dos nossos itens, mas nos traz informacdes do mercado,
como indicacdo de melhorias, novas oportunidades e
indicacdo de novas aplicacées. Este profissional é par-
te importante do nosso sucesso e sem ele nada seria
possivel. A fischer tem um compromisso com este pro-
fissional, que é dar as ferramentas corretas para melhor
atender aos seus clientes” diz.

JOMARCA

Ricardo Castelhano, CEO da Jomarca destaca o au-
mento expressivo do volume produzido pela empresa
em suas plantas no Brasil. “Isso € muito importante,
uma vez que reduzimos muito a importagdo de alguns
itens da China”, diz.

"Para a Jomarca, é muito importante os canais de
distribuicdo, uma vez que hoje 60% de nosso fatura-
mento advém do canal revenda, que ndo seria possivel
sem a atuacdo dos queridos balconistas”, destaca.

A Jomarca tem sua produgdo altamente direcionada
para produtos voltados a construgao civil, portanto a re-
tomada do mercado impacta diretamente ao incremen-
to de sua producao.

WALSYWA

A Walsywa é uma empresa que estd sempre em
busca de inovagdes para atender ao mercado da cons-
trucdo civil e procuram entender as necessidades de
clientes e desenvolvem novas solucdes.

Segundo a empresa, o mercado é muito dinamico
e os clientes exigem esse dinamismo. “E no ponto de
venda, faz-se necesséria a presenca de revendedor e ou
balconista, pois sdo eles que, em sua maioria das vezes,
ajudam e orietam os clientes, solucionam as ddvidas
técnicas e, principalmente, apontam as diferencas entre
produtos. em vista disso, investimos na capacitacao e trei-
namento destas pessoas. através de nossa swat (servico
walsywa de atendimento e treinamento), provemos estes
treinamentos periddicos, e forncemos materiais para ex-
posi¢do, como banner, displays e adesivos, destaca xxxx

A empressa acredita que o ano de 2022 serd muito
desafiador. um ano eleitoral, que gerard muitas incerte-
zas econdmicas, mas estdo preparados para os desafios
e esperam um crescimento acima da média do mercado
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FERRAMENTAS

ANCORA

Parafuso DTA. E o parafuso para
drywall preferido dos gesseiros, pois
foi desenvolvido estrategicamente pa-
ra oferecer alto desempenho durante o
menor tempo de aplicagdo do mercado.

O DTA ¢é fabricado em ago com
cabeca trombeta e fenda Phillips n° 2.
Autoperfurante e com tratamento fosfa-
tizado, ele fura e fixa a placa de gesso
acartonado em perfil metélico — de di-
ferentes espessuras — em uma sé ope-
racao. A Ancora entrega, no minimo,
1.000 unidades de DTA por embala-
gem, e a medida mais pedida é a de 25
milimetros de comprimento.

e Parafuso DTA

) RADIAL.IND

DUPLA FACE
BRANCA

PREGOS £
PARAFUS0S

Contém 01 rolo
de 2dmm x 1,5m

¢ Fita Forte Extreme

ADERE

Fita Forte Extreme 5 kg: A
FITA FORTE EXTREME é uma
fita dupla face de espuma, ade-
sivo acrilico e liner de polietile-
no. Desenvolvida para a fixacdo
permanente, possui alto desem-
penho e adesividade. Ideal para
fixar quadros grandes, objetos
de decoracéo e placas em geral
em ambiente interno ou exter-
no. Utilize a Fita Forte Extreme
em superficies tais como vidros,

acrilicos, paredes, madeira com verniz ou pintada, metais e

revestimentos. Por sua aplicacdo facil e forte, o uso da dupla

face Fita Forte Extreme evita perfuracdes de revestimentos e

danos nas estruturas residenciais.

O QUE E BOM, FICOU
AINDA MELHOR!

CISER

O desengripante é um produto de gran-
de importancia no mercado das revendas e
saber as diferencas entre os produtos, é de
suma importéncia para o mercado e para o

consumidor final. Vantagens como alto poder
de capilaridade e alta porcentagem de material ativo, sdo caracteristicas
fundamentais no momento da venda, pois tais informacdes podem pro-
porcionar ao consumidor final um melhor aproveitamento do produto.

¢ Desengripante Ciser

FISCHER

A Espuma Expansiva Eco 500ml/340g
da fischer é um sucesso de vendas, pois

fischeres | possui excelente custo/beneficio. E uma
: ( espuma de alta qualidade, desempenho
E?Pﬁl!dshﬂvﬁ i notavel, rendimento acima dos concorren-
. ECONOMICA . tes, densidade no nivel correto para o uso

em diversas aplicagdes e aprovada pelos

principais profissionais do ramo. Hoje a
linha de espumas da fischer é completa,
com modelos de 300ml, 500ml e 750ml,
que atende a todos os tipos de mercados
e profissionais. Desde o lancamento em JOMARCA
2020, A Espuma Expansiva ECO fischer

A Jomarca tem grande produgédo de produ-

LT

3 o 1 vem ganhando mercado e mais pontos tos voltados a construco civil. Entre os produtos
- de vendas. Hoje estamos presentes em de destaque esté o parafuso de fixagdo com ca-
mais de 2 mil pontos de vendas no Brasil

beca Philips
® Espuma com 99% dos lojista satisfeitos com a per-
Expansiva formance de vendas deste produto e da
Econdmica nossa linha de Espumas.
WALSYWA

Fita dupla face walsywa (1,5 cm x 20 m): utilizada para emendar, fixar, montar e colar
diversos tipos de objetos e superficies. dessa forma pode ter o efeito de colar permanen-
temente ou permitir a reposicao (cola e descola sem deixar residuos). a fita adesiva dupla
face walsywa é ideal para constru¢des em light steel frame, sendo utilizada para fixar a
membrana hidréfuga walwrap, antecipadamente da placa cimenticia.

A fita tela azul waltape plus de 100 m: uma fita telada composta por fios de fibra de
vidro entrelagcados (formando uma malha 9 x 9), com uma das faces autoadesiva, destinada
ao tratamento de juntas entre placas drywall em paredes ou tetos.

A fita walflashing (10 cm x 10 m): fita adesiva de asfalto modificado que em conjunto com
o lp membrana, atua como uma barreira contra o calor e vapor d'dgua e garante a vedagéo e
estanqueidade da interface entre os subsistemas (paredes-esquadrias; paredes-fundacéo). utili-
zando em conjunto com a membrana hidréfuga walwrap, permitindo uma melhor vedacao.

importante pontuar que temos a maior linha de produtos de fixa¢do para construcao civil do brasil. * Fita Telada
atendemos a todas as etapas de uma obra, do inicio ao fim. Waltape Plus
61
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| | DRYKO

ento acisticd

MPERMEABILIZANTES
NVESTE NO PONTO

DRYKO Impermeabilizantes tem realizado

um trabalho focado no varejo, com o intuito

de ampliar a presenca da marca nos pontos
de venda. Fortes investimentos foram feitos em di-
ferentes é&reas, as parcerias com lojas de material de
construcdo, home centers e lojas especializadas foram
fortalecidas, bem como desenvolvidas varias agdes de
trade marketing. Como resultado, a empresa registrou
elevacdo média das vendas de 30% nos trés primeiros
trimestres deste ano, depois de um crescimento recor-
de em torno de 50% em 2020.

Os investimentos foram direcionados a area pro-
dutiva, com aquisicdo de equipamentos, novas insta-
lacdes, laboratdrios e desenvolvimento de produtos,
além do reforco das equipes de promotores, trade
marketing e representantes de vendas. Projetamos
um crescimento acima de 30% no varejo, para o proé-
ximo ano.

O foco esté no varejo de pequeno, médio e grande
porte, segmento que representa 60% das vendas da
empresa e que tem recebido atencdo especial, com
a criacdo de parcerias pensadas no melhor aproveita-
mento dos espacos nos pontos de venda, com comu-
nicacdo mais eficiente e exposicdo mais assertiva dos
produtos da marca.

62

ONDE O CONSUMIDOR ESTA

As estratégias da DRYKO preveem ainda o aprimo-
ramento da equipe de promotores, principalmente,
nas praticas de trade marketing. Esses profissionais
tém a funcdo de visitar os varejistas, em especial de
menor porte, para organizar e orientar os revende-
dores sobre o uso correto dos materiais de ponto de
venda, de forma a tirar o melhor beneficio de folhetos,
painéis, etc., e sobre a melhor forma de expor e apre-
sentar os produtos.

Esse conjunto de medidas visa a uma maior apro-
ximacdo com os consumidores finais e, com isso, a
consolidacdo dos investimentos realizados nos ulti-
mos anos, que inclui novas formulagcdes, embalagens
e comunicacédo visual. Campanhas de incentivo aos re-
vendedores e balconistas nas lojas e em atacadistas e
distribuidores sdo outra medida para intensificar essas
parcerias, que favorecem os negdcios e o atendimento
aos consumidores.

PERSPECTIVAS PARA 2022

Em 2021 a DRYKO cresceu 50% no faturamento,
mesmo diante de um cenario epidémico que ainda tem
provocado impactos econdmicos importantes. Para
2022, a previsdo é manter este mesmo percentual de

crescimento, incorporando novas contratacdes e man-
tendo o trabalho constante na consolidacdo da marca,
como uma referéncia em qualidade e agilidade no setor.

LANCAMENTOS 2021

No inicio do ano, incorporou a sua linha a espuma
expansiva de poliuretano (PU), da linha DRYKO SELAN-
TES VEDATUDO. Recomendada para superficies que
exigem isolamento acUstico e para fixacdo de portas e
janelas, entre outras aplicacdes. Tem a fungdo de vedar,
fixar, selar e calafetar diversos substratos, como concre-
to, madeira, PVC, metal, vidro e alvenaria.

PERFIL

H& 22 anos no mercado da construcéo civil, a DRYKO
Impermeabilizantes € uma das principais indUstrias de
produtos quimicos para construgdo civil. Sua producao
abrange aproximadamente 400 itens, entre emulsGes
e solugdes asfalticas, argamassas, asfalto, produtos de
apoio para construcao, adesivos, isolantes térmicos, pri-
mer, revestimentos para pisos, mantas asfélticas, além

das fitas asfélticas. Localizada em Guarulhos (SP), em
uma area total de 25.000 m2, a empresa retne dois la-
boratdrios completos — um de Pesquisa e Desenvolvi-
mento e outro de Controle e Qualidade —, bem como
um moderno Centro de Logistica e Distribuicdo, com
estoques permanentes, para atender o mercado do
segmento técnico e varejo. Com mais de 250 colabora-
dores e 115 representantes comerciais espalhados por
todo Pais, disponibiliza assisténcia customizada no pré
e pos-vendas, destacando-se por ser uma empresa di-
namica e que oferece uma parceria sélida e confiavel
aos seus clientes. Com foco no alto desempenho dos
produtos, toda a linha da DRYKO Impermeabilizantes
segue processos sustentaveis e certificados pelos mais
rigorosos 4rgdos internacionais e nacionais, garantindo
qualidade e exceléncia do produto. A empresa € asso-
ciada ao Instituto Brasileiro de Impermeabilizagdo (IBI
Brasil) e ao Green Building Council Brasil. Em 2020, pro-
cessou em torno de 26 mil toneladas de matéria-prima
e aumentou em 50% o seu faturamento. Para 2021, a
previsao é manter o mesmo crescimento.

Rinnai
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A esquerda, a primeira linha de chapa de fibra inaugurada em 1970.
Vista interna da fabrica atual

OS 70 ANOS DA EUCATE

e uma pequena unidade de isolantes, instalada

em 1951 no municipio de Salto, em S&o Paulo,

para uma das maiores fabricantes e fornecedo-
ras de produtos para a Construcéo Civil, Industria Mo-
veleira e Revenda Madeira do Brasil e com presenca em
mais de 40 paises.

Esse é o resumo da histéria do Grupo Eucatex, que
completou 70 anos de uma trajetdria marcada pelo pio-
neirismo, a habilidade de se adaptar as exigéncias dos
novos tempos e, principalmente, pelo desejo de impac-
tar positivamente o cotidiano das pessoas, dos seus co-
laboradores aos seus consumidores.

Em um pais em que muitas empresas fecham em
apenas cinco anos, é possivel afirmar que a Eucatex
chegou a sua melhor idade, celebrando um marco tdo
importante em meio a um periodo desafiador, em re-
lacdo as demandas crescentes de abastecimento do
mercado, na forma de conciliar o cuidado com a saude
das pessoas e impulsionando a companhia sempre no
caminho do planejamento estratégico e da reinvencao.

Esse foi o mote que acompanhou todo o grupo ao
longo dos anos de 2020 e 2021, em que a pandemia da
COVID-19 acometeu o mundo todo. Devido as medi-
das de isolamento, a marca intensificou sua presenca no
formato digital para continuar em contato com seus for-
necedores, apresentando as novidades e criando uma
forma mais dindmica e intuitiva de se comunicar e exibir
seus produtos para os consumidores.
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No setor florestal, a marca foi pioneira ao utilizar o
eucalipto como matéria-prima dos produtos e, ao longo
de sua histéria, reline uma série de iniciativas que contri-
buem para os cuidados com o meio ambiente, valoriza-
céo e fortalecimento das comunidades em seu entorno.
Exemplos disso sédo o PEA - Programa de Educacdo

Ao todo, entre as fabricas e os escritérios, cerca de 3
mil colaboradores atuam em diversos setores da empre-
sa, alguns s&o a terceira geragdo de suas familias, outros
acumulam a experiéncia de 40 anos na Eucatex, dedi-
cando praticamente toda a sua trajetéria profissional a
Companbhia.

Em entrevista exclusiva a revista Revenda Constru-
¢do, Flavio Maluf, Presidente da Eucatex, fala do inicio
da empresa e os planos para o futuro.

UM POUCO DA HISTORIA

Meu avd chegou do Libano em 1919. Apds se ca-
sar, comecou a buscar uma area em que ele tivesse
afinidade para trabalhar e acabou entrando no ramo
da madeira para construcdo civil. Ele comecou com-
prando madeira para confeccao de ripas usadas para
construcdo civil e depois passou a comprar florestas,
pois, naquela época, comprar terras era muito barato,
ja& que os custos logisticos ndo eram atrativos para to-
do mundo, porque a maior parte das fazendas estava
localizada a 100km de distancia da capital, principal-
mente nas regides de Salto e Botucatu.

A primeira Serraria foi construida no bairro da Agua
Branca, Sdo Paulo, onde hoje esté localizado o Memo-
rial da América Latina. Primeiro foi chamada de Salim
Farah Maluf e depois de Serraria Americana, e se tornou
a maior serraria da América Latina.

Meu avé faleceu cedo, de infarto, aos 49 anos, quan-
do meu tio tinha 17 e meu pai 12 anos. Algum tempo
depois, meu tio comecou a trabalhar na serraria e meu
pai comecou a cursar engenharia civil na Poli.

Apds a formatura do meu pai, ele e o irmao deci-
diram mudar de éarea, deixar a serraria por se tratar de
comodities, e entao tiveram a ideia de criar a primeira
fabrica de forros isolantes, a maior da América Latina, e
que tormnou o nome da Eucatex conhecido como siné-
nimo de produto, em parte pelo slogan “Forro é Euca-
tex”. Os forros continuaram sendo fabricados até 2008
e continuaram no imaginario das pessoas, anos apds
pararem de ser fabricados, sendo citados em pesquisas
de 2015 e 2016.

A empresa comecou com a fabricacdo de forros, iso-
lantes, a primeira linha de chapa de fibra foi inaugurada
em 1970, a segunda linha em 1973. Eu entrei na empre-
sa em 1987 na area de comércio exterior.

Os fundadores ja tinham experiéncia no segmento
moveleiro?

N&o, os primeiros produtos da empresa ndo eram vol-
tados para o segmento moveleiro, e sim para a construgdo
civil. A empresa passou a olhar para o segmento moveleiro
ao ir agregando valor as chapas de fibra, que sdo a base
dos produtos, por meio do desenvolvimento de tecnolo-
gias, aquisicdo de maquinarios etc. A atuagdo no segmen-
to moveleiro veio como resultado natural desse processo
de aprimoramento e visdo estratégica de mercado.

Por que instalar a fabrica em Salto?
A regido de Salto tinha uma grande concentragdo de

Flavio Maluf,

presidente da
Eucatex

madeira, meu avd comprou as primeiras florestas ainda
na época da Serraria Americana, embrido da Eucatex.
Posicionar a fabrica em Salto é estratégico do ponto de
vista dos custos logisticos, proximo da matéria-prima e a
uma distancia razoavel de nosso escritério em Séo Pau-
lo. Além disto ndo era possivel naquela época instalar
industrias em qualquer cidade. O governo é que te da-
va opgdes de onde ele iria disponibilizar a energia a ser
consumida.

Quando comegou o segmento de tintas? Como foi
entrar neste segmento?

Nés j& tinhamos uma fabrica de tintas para consumo
interno, mas a fabrica de tintas para consumo decorativo
foi inaugurada em 1996, em Salto, se transformando em
nossa Unidade Quimica. Como uma marca consolidada
no segmento da Construcéo Civil, a Eucatex tinha entéo
mais um nicho a explorar a partir de uma fabrica muito
moderna. Hoje temos uma segunda fébrica de tintas,
instalada em Cabo de Santo Agostinho, regido metro-
politana do Recife, para atender ao Norte e Nordeste.

Atualmente, a Eucatex responde por quantos % de
participagdo no mercado de tintas e revestimentos?

Estimamos estar entre as quatro maiores inddstrias
de tintas do Brasil em volumes.A Eucatex Tintas repre-
senta hoje 18% do faturamento do grupo.

Serédo feitos novos investimentos a médio prazo?

Todo ano o Grupo investe em todas as plantas e na
criagdo de novos produtos . Para 2022, estamos esti-
mando em R$ 250 milhdes estes investimentos. Todas
as fabricas da Eucatex estdo sempre em constante atua-
lizagdo visando manter a competitividade do Grupo em
todas as areas que atuamos .

Como o sr. estd avaliando o atual momento econd-
mico brasileiro? O segmento da construcao civil esta
crescendo? Esta otimista para os préximos anos?

Desde agosto de 2020 o segmento como um todo
tem crescido em vendas, mas 0s custos também e
acho que a partir de 2022 teremos uma acomodacgdo do
mercado, deixando o ambiente mais desafiador para o
setor como um todo, seja em termos de vendas como
de margens.

Faz parte dos planos da Eucatex investir em outros
segmentos?

Em 2022 n&o temos planos de diversificagdo. Vamos
analisar este tema em 2023.
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Confira as datas e os
locais das principais
feiras do segmento

EXPO REVESTIR

Feira de Revestimentos e
Acabamentos Ceramicos

De 08 a 11 de marco

Local: Transamérica Expo Center,
S&o Paulo, SP
www.exporevestircom.br

FEICON BATIMAT

Feira Internacional da Construcao
De 29 de marco a 12 de abril
Local: Sdo Paulo

Expo Center, SP
www.feicon.com.br

ABRAFATI SHOW

Congresso e Exposicao
Internacional de Tintas

De 21 a 23 de junho

Local: Transamérica Expo Center,
Sao Paulo, SP
www.abrafati.com.br

GLASS SOUTH AMERICA

Feira Internacional de Vidro

De: 29 de junho a 02 de julho
Local: Sdo Paulo Expo Center/SP
www.glassexpo.com.br

CONSTRUSUL

Feira Internacional da Construcao
De: 02 a O5 de agosto

Local: Fiergs, Porto Alegre/RS
www.feiraconstrusul.com.br

CONCRETE SHOW

Feira Internacional de Tecnologia
De: 09 A 11 de agosto

Local: Sdo Paulo Expo Center/SP
www.concreteshow.com.br/pt
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CACHOEIRO STONE FAIR

Feira Internacional do Marmore e
Granito

De: 23 a 26 de agosto

Local: Cachoeiro de Itapemerim/ES
www.cachoeirostonefair.com.br

FICONS

XI Feira Internacional de Materiais
Equipamentos

e Servicos da Construcdo

De: 23 a 26 de agosto

Local: Centro de Convencbdes de
Pernambuco,

Recife/Olinda

www.ficons.com.br

M&T Expo

Feira Internacional de Equipamentos
para Construcao e Mineracdo

De: 30 de agosto a 02 de setembro

INTERMACH

Feira Internacional de Tecnologia e
Maquinas

De: 13 a 16 de setembro

Local: Joinville, SC
ww.intermach.com.br

FESQUA

Feira Internacional de Esquadrias e
Ferragens

De: 14 a 17 de setembro

Local: Sdo Paulo Expo Center, SP
www.fesqua.com.br

FISP

Feira Internacional de Seguranca
e Protecao

De 18 a 20 de outubro

Local: S&o Paulo

Expo Center, SP
www.fispvirtual.com.br

Local: S&o Paulo Business Center, SP
www.mtexpo.com.br

APOIADORES DA CONSTRUSUL

A 23° Feira Construsul que seré realizada de 02 a 05 de agosto de 2022 no
Centro de Eventos da Fiergs em Porto Alegre, RS, ja conta com a chancela de
quase 50 importantes entidades do setor da construgdo, entre elas: Camara Bra-
sileira da Industria da Construcao (CBIC), Associacdo Brasileira de Fabricantes e
Importadores de Produtos de lluminacdo (Abilumi), Conselho Regional de Enge-
nharia e Agronomia do Estado do Rio Grande do Sul (Crea-RS), Associaces dos
Comerciantes de Material de Construcdo (Acomacs), Sindicatos da Indistria da
Construgdo Civil (Sinduscons), entre outros.

Nesta edicdo, a Feira Contrusul investe ainda mais o foco na qualificacdo dos
visitantes, incrementando a lista de redes de materiais de construcédo que se tor-
nam apoiadores do evento, levando suas delegacdes para participar da Feira e
de eventos de contelido paralelos a Construsul. Um exemplo recente é a Rede
Grande Qeste, com sede em Xaxim, SC. Foi criada em 2008 e atualmente conta
com cerca de 90 lojistas associados, abrangendo a regido Oeste do Estado de
Santa Catarina, até a fronteira com a Argentina.

Outro apoiador este ano é a Fundacéo Porto Alegre & Regido Metropolitana
Convention & Visitors Bureau (POACVB), que objetiva aumentar o fluxo turistico
da capital gaicha, com economia e agilidade nas acdes de captacdo, promo-
¢éo, apoio e realizacdo de eventos para resultar na valorizacdo do destino Porto
Alegre. Para a presidente do POACVB, Adriane Hilbig, a retomada dos eventos
presenciais em Porto Alegre é muito importante para o setor e para a economia
da cidade. Isso também avaliza o trabalho realizado pela fundacdo ao longo do
periodo da pandemia de Covid-19, como aproximacgdes com os governos, unido
do segmento e parcerias com autoridades locais. “Por isso, receber em Porto
Alegre um evento do porte da Construsul, nos deixa muito felizes. Certamente
serdo gerados muitos negdcios, ajudando a cadeia produtiva e diversos setores
da érea da construcdo e da economia”, conclui.
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Melhor CUSTO BENEFICIO
do mercado

Maior Garantia do mercado e a primeira linha de Caixas e Tanques
a compensar emissdes de CO: do processo produtivo.

Anti-UV Maxima durabilidade
Acompanha 1 conexao de fabrica
Tampa Click contra insetos e poeira
Garantia de 10 anos
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em forma de arte.

Chegou Suvinil Maximo Desempenho
A nova tinta super premium com:
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Siga Tintas Suvinil nas redes sociais.
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