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Dizem que, contra fatos, não há argumentos.
Mas, em nosso segmento, não podemos trabalhar com números 

tão frios.
A ABRAMAT (Associação Brasileira da Indústria de Materiais de Cons-

trução) divulgou recentemente a nova edição da sua pesquisa Índice, 
elaborada pela FGV com dados do IBGE, apresentando os dados de 
faturamento do setor. O estudo indica que, em junho de 2023, o fatura-
mento deflacionado das indústrias de materiais de construção apresen-
tou queda em comparação com o mês anterior, com redução de 1,9%. O 
resultado negativo contribuiu para retração do setor de 3,8%, na compa-
ração com o mesmo mês de 2022. A estimativa do faturamento de 2023, 
ainda preliminar, aponta contração de 1,0%.

Outra pesquisa, desta vez, com o mercado vendedor, realizada em 
maio, mostrou um cenário positivo no setor de materiais de construção 
no Brasil. Observou-se um aumento nas vendas em comparação com 
o mês de abril, com as lojas de tintas e acessórios e de itens elétricos 
ganhando destaque.

Isso quer dizer que o mercado vai bem, obrigado, e segue apontan-
do crescimento. Depois da divulgação do novo PAC, é possível que as 
vendas de materiais de construção possam receber novos investimentos, 
não diretamente das obras do PAC, mas, sim, pela geração de empregos 
e investimentos nas regiões onde serão realizadas as obras. Com a ge-
ração de renda causada pelo maior número de empregos, os brasileiros 
certamente investirão na casa própria, cuidando da reforma, acrescen-
tando cômodos, pintando, trocando o telhado, piso e outros itens. 

Por isso, nunca devemos nos basear pelos números frios. Há sem-
pre uma tendência de aquecimento, como mostra o índice que mede 
o emprego no setor de construção civil, que, no mês de maio, superou 
50 pontos, um resultado mais favorável que o registrado em abril e no 
mesmo período do ano anterior.

Além disso, o estudo mostra um sentimento de otimismo em relação 
ao futuro dos negócios - mais de 60% dos empresários estão confiantes, 
reflexo da movimentação positiva na construção civil.

Boa leitura!
Roberto Ferreira
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A Revista Revenda Construção é uma publicação da Quinta Es-
sência Editora, enviada mensalmente a executivos, proprietários, 
compradores, gerentes e encarregados das principais lojas de 
material de construção, material elétrico, material para pintura e 
atacadistas que trabalham com construção, responsáveis por 85% 
do volume de vendas do nosso setor. Opiniões e conceitos emiti-
dos pelos colunistas e colaboradores não representam, necessa-
riamente, os da revista. Todos os direitos são reservados. Regis-
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JORDANA BARROS
COO DA TELHANORTE

POR CLAYTON GALLO • FOTOS DIVULGAÇÃO

“O BRASILEIRO É MUITO 
LIGADO À CONSTRUÇÃO”

 Apresença de mulheres no segmento de constru-
ção civil está ficando mais marcante, mostrando 
que é uma mudança que ganha cada vez mais 

força e que traz um jeito diferente para os trabalhos nas 
obras, nas lojas de materiais de construção, assim como 
na indústria, inclusive ocupando posições de comando 
em empresas tradicionais.

A revista Revenda Construção conversou com Jor-
dana Barros, COO (Chief Operation Officer) da Telha-

norte Tumelero, que, aos 37 anos, comanda a rede de 
Home Centers desde novembro de 2022, levando sua 
vasta experiência de anos na indústria. Atuando agora 
do outro lado do balcão, a profissional renovou suas 
próprias ideias, que prometem agitar o mercado e tra-
zer muitas novidades com a marca Telhanorte. 

Revenda Construção – Depois de anos atuando na 
indústria, agora você está do outro lado do balcão, 



no comando da rede de home centers Telhanorte 
Tumelero, que revende os produtos fabricados pela 
indústria de material de construção. Como foi essa 
trajetória e por quais empresas você passou até o 
momento atual?

Jordana Barros – Eu sou formada em Engenharia de 
Materiais. Meu viés sempre foi muito técnico desde o 
começo da minha carreira. Eu só trabalhei para o Grupo 
Saint-Gobain, onde entrei em 2009, como estagiária. Eu 
entrei pelo programa de trainees do Grupo. Em função 
da minha formação, eu comecei trabalhando em Pesqui-
sa e Desenvolvimento de argamassas colantes na quart-
zolit, onde fiquei por pouco mais de dois anos. Na época, 
ainda não tinham unificado os produtos para construção 
da Saint-Gobain, os negócios eram individuais. Meu viés 
sempre foi mais voltado para cliente. Eu me identificava 
muito mais em estar em obra, ouvindo o cliente e o pes-
soal do comercial. A Gerente de Produtos também era 
formada em Engenharia de Materiais e, como eu pen-
sava muito em produto, eu perguntei como ela tinha ido 
para o Marketing. Foi uma grande inspiração para mim. 
E logo eu pleiteei para a empresa, caso surgisse uma 
oportunidade, que poderiam me considerar no Marke-
ting. E aconteceu muito rápido. E fui para o Marketing da 
quartzolit. No início, foi difícil fugir do viés técnico para 
o comercial. Eu tive um chefe que passou por este mes-
mo caminho e me ajudou muito. Ele viu no meu perfil 
a possibilidade de fazer essa transição e sabia pelo que 
eu estava passando. Nada como um gestor que identifi-
que em você um potencial e que tenha persistência nes-
se desenvolvimento. Meu chefe me apoiou muito nessa 
mudança. Passei por diferentes níveis de produtos, arga-
massas colantes, rejuntes, impermeabilizantes, uma es-
cola grande para mim. Tinha de pensar na embalagem, 
um viés menos técnico, para chegar ao segmento de va-
rejo com a gama de impermeabilizantes. Fiquei seis anos 
em Marketing e veio outra mudança de carreira. As estru-
turas mudaram completamente na quartzolit e apareceu 
uma vaga para Gerente Técnico. Eu falei assim: ‘gente, o 
que eu faço? Saio dessa linha que eu estava construindo 
no marketing e comercial e volto?’. Meu chefe falou pra 
mim: ‘pensa que você vai sair da gestão de 3 pessoas e 
vai passar a orientar 85 pessoas’. Eu fui nesse direciona-
mento de aproveitar aquela oportunidade como gestão 
e não propriamente do que traria do lado técnico para 
mim. O desafio de ter uma equipe maior falou mais alto 

e acabei ficando um ano e meio nessa posição. Foi po-
sitivo, porque tive a oportunidade de criar uma série de 
questões mais ligadas ao RH, de plano de carreira, coisas 
que eu sofri na pele, na perspectiva de carreira dentro da 
área mais técnica da quartzolit, e eu tive oportunidade 
de participar dessa mudança, de deixar um legado nesse 
sentido, da estruturação de planos de carreiras mais de-
finidos para as equipes. Pela minha experiência na área 
de impermeabilizantes, que tem correlação com adesi-
vos e colantes, participei da aquisição de uma pequena 
empresa, que a Saint-Gobain comprou, quase como um 
piloto, para entrar no segmento de adesivos e selantes, 
que foi a Adespec, e fiquei como Gerente Geral dessa 
planta. Foi muito legal, porque eu tive a oportunidade 
de desenvolver um lado comercial mesmo. Em 2017, o 
Grupo adquiriu a Tekbond e eu fiz parte dessa aquisição, 
desde a primeira reunião com o dono na época, todo o 
estudo de mercado, reuniões no CADE, tudo. E fiquei 
responsável pela expansão da Tekbond, cargo que fiquei 
por 4 anos. Aí, no ano passado, outra vez, por coincidên-
cias da vida e do negócio, eu recebi o convite para vir 
para a Telhanorte Tumeleiro. 

Revenda Construção – Foi mais uma mudança de 
rumo na sua carreira, certo?

Jordana Barros –  Foi absolutamente uma surpresa 
para mim, pois não tinha isso mapeado no meu plano 
de carreira e nas minhas aspirações. Mas eu sempre tive 
uma curiosidade pelo varejo. A beleza de você estar num 
Grupo grande é essa. É poder trocar de emprego den-
tro do mesmo grupo, o que aconteceu comigo. Foi em 
outubro de 2022 que eu recebi o convite para vir para a 
Telhanorte. Foi um misto de surpresa e alegria ao mesmo 
tempo. Não é que eu não me sentia apta. É porque me 
parecia muito distante naquela época. Mas pensei em 
tudo o que viria e em todos os aprendizados que eu tive 
com a Tekbond, muito ligados à distribuição, que eu to-
pei sem pestanejar. 

Revenda Construção – Como você vê a 
movimentação do mercado de material de 
construção nesta chegada ao varejo e em uma rede 
de home centers?

Jordana Barros – O mercado está em uma situação que 
não nos favorece e não favorece o negócio de construção, 
de um modo geral. Mas eu acho que estamos construin-
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do um novo momento 
para o negócio. Estamos 
trabalhando muito as 
oportunidades internas, 
revendo processos, es-
truturas, modelos de 
atendimento para o 
nosso cliente. Eu acho 
que, passando esse mo-
mento em que todos es-
tamos passando, estou 
super otimista e muito 
positiva para os dias que estão por vir, porque eu acho que 
estamos trabalhando para entrarmos musculosos, diga-
mos assim, para a próxima etapa. 

Revenda Construção – A Telhanorte está lançando 
novos modelos de negócio, como o Home Center 
Compacto. Mas também já estão em funcionamento 
duas lojas Vivarq Telhanorte, que começaram as 
operações em 2023. Estes novos modelos foram 
ideias suas, a partir da chegada à Telhanorte, em 
novembro?

Jordana Barros – Adoraria dizer que essas ideias 
eram minhas, mas não. São ideias que estavam adorme-
cidas. Meu papel foi animar, acordar esses projetos, dar 
energia e dedicar os investimentos adequados, recursos 
em geral, tanto em pessoas como financeiramente falan-
do, para que os projetos acontecessem. Meu papel foi 
mais direcionar esses esforços. Mas as ideias não foram 
minhas. As lojas boutique Vivarq priorizam o atendimen-
to especializado e uma gama de produtos que ditam 
tendência. Já o outro modelo, chamado de home center 
compacto, são lojas menores que o home center tradi-
cional, em torno de 500m² de área de venda, com uma 
gama diversificada nas categorias que são corebusiness 
da rede, como pisos, louças e metais, por exemplo, e lo-
calizadas em cidades com bom adensamento. Importan-
te observar que a loja ofertará toda a gama de produtos 
do home center tradicional, por meio do conceito co-
nhecido como prateleira infinita, que permite ter acesso 
ao estoque da rede de maneira digital. Além da expan-
são física, a empresa está fazendo importantes aportes 
em várias frentes, como modernização de outras lojas, 
em tecnologia, na operação do e-commerce e em pro-

cesso logístico. Esses 
investimentos mostram 
o apetite da Telhanorte 
Tumelero e a importân-
cia do varejo no mer-
cado brasileiro para o 
Grupo Saint-Gobain.

Revenda Construção – 
Depois de agitar 
estes projetos 
e colocar em 

funcionamento, o que você pode revelar dos seus 
próximos projetos. O que vem pela frente sob seu 
comando na Telhanorte?

Jordana Barros – Pensando em negócio, estamos 
em uma situação de mercado complicada. O home cen-
ter, salvo reposições, continua nessa parte mais ligada 
ao autosserviço, e vivemos de jornadas mais longas de 
compras, de planos mais adequados ao orçamento da 
família. Então, são despesas e investimentos que, nesse 
caso, as pessoas planejam. A gente está numa situação 
econômica no país que não favorece grandes empenhos 
financeiros das famílias. Ninguém quer se descapitalizar 
num momento de tantas incertezas. Estamos com a infla-
ção um pouco mais controlada, mas temos os juros altos, 
que levam a créditos limitados, e isso não tem favorecido 
muito o aquecimento maior da indústria e do varejo de 
um modo geral. Mas, de verdade, temos tantas opor-
tunidades de servir os nossos clientes, que precisamos 
aproveitar esses momentos para tentar nos diferenciar, 
para trabalhar todas as nossas deficiências internas, um 
momento de revisão mesmo. Quando o ritmo está mui-
to acelerado, muitas coisas passam despercebidas. Por 
exemplo, na pandemia, eu falo que a gente não estava 
vendendo, a gente estava sendo comprado. As pessoas 
estavam olhando muito mais para a casa e tinham menos 
despesas competindo com construção, como serviços, 
restaurantes, viagens. Sempre tem um cliente que vai ter 
um sonho por construir e reformar e temos que aprovei-
tar esse período para rever processos, para fortalecer o 
negócio, reforçar qual o nosso propósito, para nos dife-
renciar, de fato, no mercado, com o nosso grande foco, 
que é acabamento. Vivemos de ciclos e o mercado da 
construção é um dos primeiros que sentem, mas também 
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é um dos primeiros que voltam. Estamos olhando para 
o futuro de forma positiva, a Saint-Gobain aposta muito 
na construção no Brasil e estamos investindo em outros 
modelos. Eu, particularmente, estou muito positiva para 
o negócio. A população sempre vai precisar de algo para 
construção. Se não é o material básico, é o acabamento 
ou algo de decoração. Quem reformou hoje, daqui a 4, 5 
anos, vai precisar reformar alguma coisa e vai gerar uma 
nova demanda. A construção sempre está no jogo de 
mudança familiar. A necessidade vem porque o filho nas-
ceu ou saiu de casa e o quarto vai ser utilizado como uma 
sala, um escritório. A casa é viva, como nós. O brasileiro é 
muito ligado à construção porque a gente é muito ligado 
à casa. A casa ainda é um ativo muito importante para a 
família. Temos que ser bem resilientes para o momento 
e ter expectativas muito positivas para o futuro. É se ade-
quar para o momento, para estarmos bem preparados 
quando esse mercado voltar a aquecer.

Revenda Construção – Acredita que pode estar 
acontecendo algo como uma espera para gastar, 
pessoas aguardando os juros baixarem ou pela 
percepção de inflação menor, e acontecer uma 
espécie de grande volume de compra diante de 
uma mudança na economia?

Jordana Barros –  Não tem como prever um no-
vo boom. Eu acho que um aquecimento mais forte da 
construção vai estar necessariamente ligado a um recuo 
dos juros. Porque o nosso negócio, não só o varejo, a in-
dústria reflete diretamente no varejo, a gente precisa de 
crédito. As pessoas precisam ter crédito e tem um ponto 
fundamental no consumidor, que é confiança. Além de 
um crédito acessível a juros razoáveis, eu acho que a con-
fiança de que ele vai poder investir em algo agora e vai 
conseguir arcar com o investimento feito. Tem a confian-
ça das famílias em se descapitalizar em função de uma 
reforma, tem que ter confiança nos empregos, na situ-
ação do país e na estabilidade. Mas é claro que precisa 
ter a ferramenta, que é a questão da disponibilidade de 
crédito a juros acessíveis, para que essas famílias possam 
se empenhar em uma dívida pagável. A gente passa por 
essas duas questões, que é confiança e a disponibilidade 
de créditos mais baixos. 

Revenda Construção – Estamos passando por um 

momento de transformação digital, inteligência 
artificial. Como você observa esse setor e o que 
a Telhanorte Tumelero faz nesse sentido, inclusive 
sobre as possibilidades para um futuro próximo 
envolvendo o mundo digital?

Jordana Barros –  A questão do digital é muito ba-
cana. Temos uma assessora de vendas, a Tina, que é 
uma inteligência artificial que auxilia nossos vendedores 
nos processos de venda. Ainda não está acessível para o 
cliente final, mas estará em breve. A Tina ajuda o nosso 
vendedor a relembrar todo o processo de uma jornada. 
Por exemplo, o cliente vem pedindo por pisos, o que 
mais ele deve oferecer para compor a venda? Porque, 
quem compra piso, compra argamassa, rejunte, espa-
çador, nivelador, eventualmente, compra as ferramentas 
que o seu instalador pediu. Ele está comprando piso 
para quê? Para banheiro? O que mais vai num banhei-
ro? Preciso vender louça, metais, boxes, complementos, 
esse banheiro vai ter todas as paredes azulejadas? Vai 
ter uma parede pintada? Então, posso vender a tinta 
também, acessórios para pintura. A Tina ajuda o nosso 
vendedor a oferecer os produtos complementares den-
tro dessa jornada, a estabelecer novas conexões com 
esse cliente, porque, não necessariamente, o cliente vai 
levar tudo numa mesma compra. Ou o cliente não sa-
be exatamente o que precisa. E o vendedor relembra 
o cliente do que precisa levar naquela compra. Muitas 
vezes, você já gera leads para as próximas compras 
em função de uma jornada um pouco maior, mais lon-
ga. Então, você consegue captar o cliente em todos os 
momentos dessa jornada. Você consegue manter um 
relacionamento um pouco mais perene nessa jornada 
com o cliente. Outra coisa que foi interessante para nós, 
muito mais do ponto de vista interno do negócio, a Ti-
na apoia o vendedor também ao falar de rentabilidade. 
É algo que focávamos pouco. Porque o vendedor vai 
saber a comissão dentro de todo o conjunto vendido, 
informando previamente a rentabilidade dos seus pe-
didos e também a rentabilidade do nosso negócio. Isso 
é um processo mais orientativo de vendas. Dentro des-
sa visão de omnicanalidade, queremos que a Tina seja 
nossa assistente de vendas de fato. Que o cliente faça 
tudo utilizando a Tina. Eu vejo o futuro do nosso negó-
cio com perspectivas muito positivas, porque estamos 
construindo bases muito sólidas para quando o merca-



15

do se aquecer um pouco. Fizemos recentemente uma 
reestruturação interna muito forte, renovando boa parte 
da nossa diretoria, trazendo outros conhecimentos téc-
nicos, outras dinâmicas de mercado, justamente para 
favorecer a aceleração de todos esses projetos internos 
que nós estamos tocando agora, desde questões mais 
inovadoras a outras estruturais.

Revenda Construção – Como você vê a atuação de 
mulheres na construção? E como você se vê nesse 
mercado, que já foi predominantemente masculino?

Jordana Barros –  É um mercado notoriamente 
masculino, mas eu acho que nós, como negócio de ma-
terial de construção, somos o reflexo da sociedade. Não 
vejo a construção mais masculino. Claro que há outros 
segmentos muito mais avançados. A construção, de for-
ma isolada, ainda está muito aquém, a gente é muito o 
reflexo dos processos de transição da nossa sociedade. 
Eu vejo isso de maneira muito natural, na construção e 

em outros segmentos. É natural que a mulher comece a 
ocupar os seus espaços e cargos. Como negócio, o meu 
papel é promover isso internamente. A gente sempre 
fala de diversidade de uma maneira muito conceitual 
e precisamos falar de uma maneira mais pragmática. 
Temos que ter metas muito claras de onde queremos 
chegar, como acelerar esses processos internamen-
te, porque ficamos esperando muito os movimentos 
sociais e governamentais, e empresas privadas não 
acompanham o ritmo, ou não é o promotor desse novo 
ritmo necessário para antecipar um pouco mais esses 
movimentos de diversidade, em todas as esferas. Aqui, 
estamos falando de gênero, mas em todas as esferas 
da diversidade. A minha presença é interessante tam-
bém como modelo de inspiração para outras mulheres. 
Aquelas que almejam essas posições podem ver que 
é possível, sim. Eu me vejo com esses dois papéis. De 
inspirar, mas também de ser uma promotora da diversi-
dade internamente.
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Lojistas e indústrias votaram no 18º Prêmio Excelência Atacadista Dis-
tribuidor e, agora,  estamos publicando os 50 mais votados, em ordem 
alfabética. A partir deste ano, também estamos premiando os atacadistas 
mais votados em suas regiões. Uma maneira de homenagear os ataca-
distas distribuidores que não conseguem votação expressiva para fi gurar 
entre os melhores de todo o Brasil.

Sabemos da importância que estes atacadistas distribuidores regionais 
têm para os revendedores de materiais de construção que estão localiza-
dos longe dos grandes centros e que não têm volume de compras para 
comprar dos grandes atacados. Mas atendem, rapidamente, os pedidos 
de qualquer volume.

Responsáveis por levar a mais de 100 mil lojas, nos mais remotos cantos 
do Brasil, produtos para abastecer as lojas de materiais de construção, os 
atacadistas distribuidores são fundamentais para que a indústria consiga 
escoar sua produção. E, de quebra, deixar os fabricantes otimistas quanto 
aos resultados econômicos nesse segundo semestre.

A cerimônia de premiação acontece no Clube Med Lake Paradise, em 
Mogi das Cruzes, São Paulo, de 25 a 27 de setembro, mesmo local onde 
foi realizada a premiação no ano passado e que encantou os presentes. 
Além da entrega dos troféus e os prazeres que os participantes tiveram 
disponibilizados no Lake Paradise, serão realizadas rodadas de negócio 
para aproximar, ainda mais, a indústria com os atacadistas.

A pesquisa coordenada pela Quinta Essência Pesquisa & Inteligência 
de Mercado, do Grupo Revenda, foi realizada 100% on-line no período 
de 24 julho a 25 de agosto.

OS MAIS VOTADOS
ABC DA CONSTRUÇÃO 
   (ABC NOVA ERA)

ABREU & SILVA DISTRIBUIDOR 

ÁGUIA ATACADISTA  

ALMEIDA DISTRIBUIDOR 

AM COMERCIAL 

ASES DISTRIBUIDORA 

BARTOFIL 

BARZEL DISTRIBUIDORA

BELENUS

BLUMENAU DISTRIBUIDORA 

BONASOLDI DISTRIBUIDORA 

CARDÃO COM. E IMP. 

CASA CARDÃO 

CASA DO LOJISTA 

CCR DISTRIBUIDORA

CENTER FERTIN 

COELHO DISTRIBUIDOR

COFEMA ATACADISTA 

COFEOS FERRAGENS

COMERCIAL MAIA 

CONDOR ATACADISTA 

CONESUL DISTRIBUIDOR 

CONSTRUJÁ 

DEPECIL DISTRIBUIDORA 

DIFERPAN DISTRIBUIDORA 

DIMACOL/VALDIR SARAIVA

DISBRACON DISTRIBUIDORA 

DISTAC DISTRIBUIDORA 

DISTRIBUIDORA LOPES 

DISTRIBUIDORA NACIONAL

DISTRIBUIDORA PREMIUM 

DISTRIBUIDORA SAFARI 

ELETROLESTE/MEGALESTE/
 MATHEUBRAS 

"A ADERE parabeniza 
os Atacadistas e 
Distribuidores da 
Construção Civil 
e reconhece o 
fundamental papel 
no desenvolvimento 
do setor." 

JOSÉ JÚNIOR,
DIRETOR COMERCIAL 

DA ADERE

A Atlas parabeniza 
atacadistas e 
distribuidores por 
superarem desafi os 
logísticos, aproximando 
indústrias, varejos 
e consumidores no 
Brasil.”

GUILHERME GOMES, 
GERENTE DE MARKETING 

DA ATLAS



FERA ATACADO 

FERRAGENS NEGRÃO 

FORT DISTRIBUIDORA 

FUZIL ATACADISTA 

GRUPO DIME 

IDB ATACADISTA 

KOEP ATACADISTA

LLE/KING OURO 

LOJA ELÉTRICA 

MAGIA DISTRIBUIDORA

MAREST DISTRIBUIDORA

MARTINS 

MASS DISTRIBUIDORA 

MASTER ATACADISTA

MÉCARI DISTRIBUIDORA 

MERCANTE DISTRIBUIDORA 

MUNDIAL ATACADISTA 

NAVAS DISTRIBUIÇÃO 

NOVA CASA DISTRIBUIDORA

OBJETIVA ATACADISTA

OBRAMAX 

ORION DISTRIBUIDORA 

ÓTIMA ATACADO 

OVD 

PARCEIRÃO ATACADISTA
 (A. O. MARTINS) 

RAMACON DISTRIBUIDORA 

RAMADA ATACADISTA

REI DA FERRAGEM 

REPOR ATACADISTA

ROFE DISTRIBUIDORA 

STOKY DISTRIBUIDORA

TAMBASA ATACADISTA 

TERUYA FERRAMENTAS

THIBABEM DISTRIBUIDORA 
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“Nós da Quartzolit e Brasilit agradecemos e 
parabenizamos nossos parceiros atacadistas 
que foram eleitos no 18º PEAD. Nossa presença 
está confi rmada nessa grande celebração!”

FABIO CORREA, DIRETOR COMERCIAL VAREJO 
NA SAINT-GOBAIN PRODUTOS PARA CONSTRUÇÃO

“Parabenizo a todos os atacadistas que foram 
premiados. Esse resultado é fruto de muito 
trabalho e parceria, ressaltado um fator de 
alta relevância para a Elgin: O cuidado com o 
nosso revendedor e os consumidores.”

PATRICIA LIMA, DIRETORA COMERCIAL DA ELGIN

“Para Fame é uma honra estar participando do 18º Prêmio 
Excelência Atacadista Distribuidor, evento realizado com 
maestria pelo grupo revenda, e aproveitando este momento 
especial gostaríamos de parabenizar a todos pelos diversos 
prêmios recebidos, mostrando e ressaltando a importância 
deste grande canal que é uma extensão da fábrica, levando 
nossos produtos aos quatro cantos do país e capilarizando 
nossa marca juntos aos revendedores.”

CLÁUDIO HABIR, DIRETOR DA FAME
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“Neste 18º PEAD, reafi rmamos nossa 
dedicação em construir sonhos e 
alicerces sólidos para o progresso 
da construção civil. A cada passo ao 
lado de nossos parceiros atacadistas 
e distribuidores, reforçamos nosso 
compromisso com a verdade e um 
futuro edifi cado em excelência e 
colaboração. Nós, do time Galo 
Desempenadeiras, parabenizamos 
todos vocês!”

GALO DESEMPENADEIRAS

“A Norton parabeniza os Atacadistas 
Distribuidores Eleitos pelo trabalho de 
excelência realizado e por mais um ano de 
sólida parceria. Estamos juntos!”

VICTOR CAMPOS, GERENTE DE ESTRATÉGIA DE 
VENDAS & CANAL ATACADO DA NORTON

A Pulvitec parabeniza os eleitos no Prêmio 
Excelência Atacadista Distribuidor. Em um 
país com dimensões continentais como 
o Brasil, a pulverização dos produtos de 
todas as indústrias só é possível através das 
parcerias com atacados e distribuidores, 
que possuem papel fundamental na cadeia 
de abastecimento. O Prêmio reconhece com 
louvor estes importantes parceiros.

CALEB TAVARES, DIRETOR COMERCIAL DA 
PULVITEC | GRUPO PIDILITE

“Parabenizamos a todos os Atacadistas 
Distribuidores eleitos, responsáveis 
pelo abastecimento de milhares de lojas 
em todo o Brasil, sempre pensando 
na entrega dos produtos em seus 
destinos com excelência, carinho 
e respeito aos clientes. Sabemos a 
importância de todo o processo para o 
desenvolvimento econômico do país e 
do mundo e o quanto cada colaborador 
se dedica para fazer toda a diferença 
a cada dia, para que a entrega seja 
sempre melhor, tornando possível a 
chegada dos produtos aos estoques de 
seus destinos com efi ciência chegando 
a esta conquista, os eleitos. Prezamos 
pela qualidade e satisfação de nossos 
clientes, seguiremos sempre em busca 
de inovações, sustentabilidade e cliente 
cada vez mais satisfeito.”

EDUARDO CARDOSO, GERENTE DE 
MARKETING DA USINA FORTALEZA

“Parabéns,Atacadistas 
Distribuidores,nossos parceiros,pela 
conquista,fruto de muito trabalho e 
empenho nesse grande e próspero 
mercado brasileiro.”

CARLOS BELIZÁRIO, GERENTE NACIONAL 
DE VENDAS DA FERRAMENTAS SÃO ROMÃO

“A Viapol parabeniza todos os 
eleitos, os distribuidores são 
fundamentais na nossa missão 
de estar presente em todas as 
construções do Brasil.”

CARLA CUNHA, GERENTE 
NACIONAL DE VENDAS DA VIAPOL

“Parabéns aos homenageados 
Merecida esta conquista, fruto de 
muito trabalho, dedicação e competência. 
A ILUMI se orgulha de fazer parte 
deste sucesso!”

PAULO SÉRGIO RODRIGUES, DIRETOR 
COMERCIAL E MARKETING DA ILUMI

“Atacadistas e Distribuidores 
nossos destacados cumprimentos 
pela brilhante missão: serem o elo 
fundamental entre a indústria e 
sonhos dos clientes!”

  JOSÉ BELATO JÚNIOR, 
PRESIDENTE GRUPO MGM
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PORTA ABERTA 
PARA O BOM-GOSTO
Obanheiro se transformou em ambiente desejado. 

Os produtos disponíveis para torná-lo ainda mais 
desejado carregam muito mais do que funciona-

lidade. O design, o luxo, o desempenho e a beleza são ar-
gumentos que ajudam os revendedores a ter bons lucros.

BLUKIT
Douglas Muller, Coordenador de Marketing da Blukit, 

informa que a empresa possui produtos fabricados em 
ABS com excelente qualidade e custo acessível. Disponi-
biliza acabamentos na cor do produto, deixando-o mais 
competitivo no mercado.

“O objetivo da Blukit é estar sempre presente, pul-
verizada e visível no mercado, levando qualidade e 
soluções hidráulicas para os mais variados ambientes. 
Buscamos apresentar ao mercado novidades e lança-
mentos frequentemente. Para este ano, temos ainda 

ESPECIAL BANHEIROS

lançamentos importantes aguardados pelos nossos 
clientes. Independente do atual cenário de mercado, 
estamos juntos do lojista, fazendo ações e os desen-
volvendo com informações de produto”, diz Douglas.

E explica como realizam treinamentos com os reven-
dedores: “Possuímos canal de comunicação através de 
WhatsApp, redes sociais e e-mail mkt, além do supor-
te dos representantes, que levam as informações até o 
lojista, seja através de visitas ou até mesmo em treina-
mentos pontuais. Além dos representantes, possuímos 
nosso canal de televendas atendendo todo o Brasil, 
chegando ainda mais próximo daqueles que o repre-
sentante não consegue chegar. Possuímos também o 
portal do lojista, onde os clientes têm acesso à compra 
direta sem precisar de atendimento, e tendo fácil aces-
so à segunda via de boletos, notas fi scais, imagens de 
produtos e muito mais”, explica.



DECA
Patricia Pizzetti, Gerente de Marketing de Produ-

to Deca e Hydra, apresenta as novas versões de cubas 
Slim, que passam a integrar o portfólio Deca. A linha, que 
soma atributos além da estética, conta agora com duas 
novas aplicações: de semiencaixe e de sobrepor, con-
templando diferentes perfis de projetos.

“Assim como nas versões de apoio, o design harmo-
nioso e delicado para espaços de autocuidado e higie-
nização soma tecnologias inovadoras para proporcionar 
melhores experiências, trazendo a mesma resistência das 
cubas tradicionais e o perfeito escoamento devido à an-
gulação de 5º no fundo da cuba. Da mesma forma, ver-
sões com deck interno para metais evitam a molhadeira 
durante o uso. As louças também contam com a tecno-
logia exclusiva Smart Block, que dá fim ao inconveniente 
causado pelo entupimento do ralo com fios de cabelo ou 
barba, tornando fácil a remoção e a limpeza dos resíduos 
devido ao componente retentor de sujeira”, explica.

A linha de cubas Slim da Deca oferece um portfólio 
completo ao mercado, com diversificação de tamanhos, 
formatos, cores e aplicações. Desta forma, contempla so-
luções para diversos tipos de projetos, somada aos metais 
e acessórios da marca, proporcionando maior liberdade 
de escolha para profissionais e consumidores e, conse-
quentemente, maior potencial de vendas para clientes.

Patricia informa que as marcas Deca e Hydra tra-
balham com atacadistas distribuidores e atuam muito 
próximas às revendas, com os times comerciais e de 
treinamento para apresentação de novidades. “Desta 
forma, capacitamos nossos vendedores e nossos clien-
tes podem definir as melhores opções dentre as diversas 
atualizações e ampliações de portfólios. Os lançamentos 
das marcas são realizados no início do ano, na Expo Re-
vestir. Não há previsão de outras novidades para 2023. 
A única exceção foi a linha de chuveiros Quadratta, que 
foi apresentada recentemente. Os investimentos previs-
tos estão focados no desenvolvimento de novos produ-
tos, que serão lançados em 2024”, encerra a Gerente de 
Marketing de Produto.

DOCOL
Victor Henrique Fagundes, Gerente de Inovação da 

Docol, fala do mercado para o segmento de banheiros: 
“Hoje, vemos um mercado mais retraído, as pessoas es-
tão investindo mais em produtos pontuais, como repo-

sição, e menos em reforma. Porém, vemos o segundo 
semestre como uma oportunidade de crescimento, pois 
as pessoas vão preparar seus lares para receber para con-
fraternizações etc.”.

E destaca os treinamentos realizados pela empresa: 
“Temos uma recorrência de treinamento com os vende-
dores dos nossos clientes. Nossa equipe de instrutores 
técnicos Docol vai até as lojas e capacita as equipes de 
venda. Os nossos representantes acionam os instrutores 
junto com a loja para agendar. A Docol trabalha com 
atacado distribuidor e também trabalha com a classifi-
cação de atacado especialista. “Exemplo: marmorarias, 
onde eles já vendem o mármore junto com a nossa 
cuba”, explica.

E fala dos lançamentos, como o chuveiro DocolSlim, 
este ano. “Ainda vamos lançar o Tanque inox de 40, pa-
ra a área de serviço, e a nova linha Spice cromada, para 
cozinha”.

E ressalta os atributos do novo chuveiro DocolSlim: 
“A delicadeza da forma do novo chuveiro DocolSlim 
contrasta com a potência, a abundância e o conforto do 
banho que ele proporciona. A cabeça quadrada de di-
mensão generosa (17x17cm) permite o espaçamento dos 
81 crivos de forma homogênea, distribuindo os jatos de 
água para criar uma ampla área de banho. A articulação 
da cabeça permite ainda mais versatilidade na instalação. 
Além das tradicionais versões de parede, com ou sem 
desviador, há também a opção de teto. A mangueira aco-
plada ao desviador possui malha metálica e sua ducha 
manual retangular proporciona um jato bem abrangente. 
Este novo modelo de ducha manual possui cartucho ce-
râmico e acionamento giratório no cabo, o que garante 
maior praticidade no momento do banho”.

A nova linha de bacias sanitárias da Docol apresenta 
uma proposta com excelente custo-benefício, ao unir de-
sign, praticidade de limpeza e um poderoso desempe-
nho de descarga no segmento luxo. 

Suas formas definidas com contorno chanfrado fa-
zem referência ao desenho dos metais Next e trazem 
autenticidade e personalidade ao ambiente. Nas versões 
convencional e com caixa acoplada, as bacias são fabri-
cadas no mesmo padrão das nossas atuais louças: com 
matérias-primas de alta qualidade, que garantem um 
acabamento diferenciado e preservam a cor e o brilho 
por muito mais tempo. Suas paredes laterais externas 
são carenadas, ou seja, são lisas e livres de emendas, que 
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contribuem para um padrão estético superior e facilitam 
a limpeza. O assento sanitário possui formato ergonômi-
co e confortável, é feito em material de alta qualidade e 
com proteção antibacteriana, seu fechamento é silencio-
so, com o sistema Soft Close, e conta ainda com o siste-
ma Click Fácil, que possibilita a instalação e a remoção 
para limpeza em um clique.

O sistema de limpeza interno, com a tecnologia Vor-
tex, faz com que a água circule de forma espiral por toda a 
superfície interna, e o Jato Turbo Docol, junto com o sifão 
interno, com abertura de 50mm e revestido com esmalte, 
proporcionam uma descarga de alta efi ciência, que facili-
ta o escoamento dos dejetos e evita entupimentos. 

Alinhado ao pilar de sustentabilidade, o sistema Sal-
vágua, com acionamento duplo, garante uma economia 
de água de até 60% na descarga, pois permite acionar o 
fl uxo total ou parcial.

A torneira para banheiro da linha Lift foi planejada pa-
ra ambientes que valorizam os traços robustos e retos, a 
fi m de compor um ambiente com o mesmo estilo. Por ter 
bica alta, seu encaixe é melhor em uma cuba de apoio, 
por exemplo, pois evita respingos ao fi car mais próxima 
da cuba. Além disso, esse produto encaixa em bitolas 
1/2” e suporta ambientes com alta ou baixa pressão.

A linha Idea conta com saboneteira de parede, prate-
leira, porta-toalhas de rosto, porta-toalhas bastão, pape-
leira, cabide e kit de acessórios. O principal benefício dos 
acessórios para banheiro é a organização proporcionada 
por cada produto. 

FABRIBAM
“Gostaria de apresentar nossos mais recentes lan-

çamentos de conjuntos para banheiros: Conjunto Lívia, 
Conjunto Clarice e Conjunto Nicole. Cada um desses 
conjuntos foi projetado com foco na sofi sticação, funcio-
nalidade e design contemporâneo e com gavetões com 
corrediça telescópica”, informa Ricardo Salvalágio, Dire-
tor da Fabribam.

O Conjunto Lívia é um lançamento Fabribam que se 
destaca pelo gabinete super espaçoso, na cor Catedral, 
combinado com nichos em cor nude, proporcionando 
um contraste visual encantador. O Conjunto Clarice é ou-
tro lançamento da Fabribam, com sua frente fresada, re-
metendo ao efeito ripado, em harmonia com a estrutura 
amadeirada, em tom Catedral, conferindo elegância ao 
ambiente. Já o Conjunto Nicole, na cor Catedral, oferece 

um tom amadeirado médio, proporcionando aconchego 
e sofi sticação. Com gavetas equipadas com corrediças 
telescópicas, porta com amortecimento e puxador cava, 
este conjunto segue as últimas tendências. 

Ricardo esclarece que o mercado de gabinetes pa-
ra banheiro desempenha um papel vital na indústria de 
móveis e decoração, oferecendo soluções funcionais e 
estéticas para espaços de banheiro. “O crescimento da 
demanda refl ete a busca por soluções que integram uti-
lidade e design, com foco em materiais de alta qualida-
de, acabamentos elegantes e layouts inteligentes, para 
otimizar espaços”, diz. E complementa: “Na Fabribam, 
estamos constantemente investindo em sistemas de pro-
duto, maquinários e logística inteligente. Nossa estrutura 
abrange mais de 15 mil m² de área construída e utiliza 
equipamentos europeus de última geração”. 

A empresa realiza treinamentos anuais com seus re-
presentantes e funcionários, os quais são repassados aos 
lojistas em suas respectivas regiões.

FAME
“A Fame é re-

conhecida no mer-
cado nos seus mais 
de 80 anos. Ago-
ra, a Linha Intense 
une a qualidade, 
design e sofi stica-
ção, que irão dei-
xar mais moderno 
todos os banhei-
ros do Brasil“, diz 
Cláudio Habir, Di-
retor da Fame.

E ressalta alguns atributos do Chuveiro Intense, que 
vai ser lançado brevemente:  design inovador; ducha 
eletrônica, ajuste o banho sempre na temperatura ideal; 
Disponível para tensão 220V~, com potência de 7800W, 
e para tensão 127V~, com potência de 5500W, instalação 
com engate rápido proporciona facilidade na instalação, 
em poucos passos, a ducha é instalada ou removida; 
ajuste de inclinação; 3 cores disponíveis: White, Khrome 
e Black; troca fácil da resistência; vida longa; válvula des-
viadora para uso do chuveirinho (desvio automático em 
100% do fl uxo de água do chuveiro para o chuveirinho); e 
sistema de proteção térmico.



específicos. Em todas as situações, o Grupo Linear preza 
pela qualidade da matéria-prima, pela estética e design 
diferenciados, pela segurança em saúde e pela excelên-
cia da funcionalidade daquilo que chega ao consumidor 
final. E temos um mercado bastante receptivo a esses 
princípios dentro e fora do país”.

Os treinamentos fazem parte da rotina da empresa e 
são realizados em várias frentes, como destaca Regina: 
“Temos as capacitações presenciais com nossos técni-
cos, que percorrem todo o território nacional, além dos 
treinamentos on-line com os lojistas, construtoras, arqui-
tetos, engenheiros e instaladores – enfim, todos aqueles 
cujas atuações estão ligadas diretamente ao nosso pro-
duto. O Road Show é uma ferramenta muito usada pela 
nossa equipe: são vans plotadas e totalmente equipadas 
com produtos das marcas do Grupo, que viajam de Nor-
te a Sul do país, com palestras e orientações de técni-
cos especializados. Quanto aos atacadistas, trabalhamos 
com algumas frentes e temos a intenção de incrementar 
mais parcerias”, encerra.   

HYDRA
Patricia Pizzetti, Gerente de Marketing de Produto 

Deca e Hydra, destaca o Chuveiro Eletrônico Quadratta, 
lançamento que traz a tecnologia Power Hydra, exclusi-
va da marca. A resistência oferece o melhor custo-be-
nefício, com aquecimento mais rápido da água, sem 
aumentar o consumo de energia elétrica. Ao dissipar 
com maior eficiência o calor no processo, Power Hydra 
aquece uma quantidade maior de água, utilizando o 
mesmo gasto energético que uma resistência comum. 
Em formato plano, ainda tem durabilidade 10 vezes 
maior que outras versões.

Para oferecer maior comodidade ao alcance das 
mãos, traz haste giratória, que permite alterar a tempe-
ratura de forma gradual, sem necessidade de desliga-
mento do produto. Outros quesitos também ajudam a 
promover o relaxamento durante o banho. 

“O lançamento da Hydra é uma atualização do produ-
to em relação à funcionalidade. A resistência Power Hydra 
oferece maior durabilidade em relação às outras resistên-
cias, mantendo o conforto do banho, devido ao amplo es-
palhador. O produto amplia o portfólio da marca, que traz 
inúmeras soluções em torneiras e chuveiros. As linhas Hy-
dra se destacam também pelos sistemas de aquecimento, 
purificadores, variedade de cores e funcionalidades, como 

Cláudio ressalta a importância de realizar treinamen-
tos com os revendedores: “Treinamento e capacitação 
junto aos nossos clientes e parceiros são de extrema im-
portância, assim, asseguramos o conhecimento de nossas 
características e benefícios, pós-venda e giro garantido. E 
os Atacadistas e Distribuidores são extremamente impor-
tantes para a Fame, sendo um braço de nossa indústria, 
levando nossos produtos aos 4 cantos deste país com 
muita maestria”, finaliza.

GRUPO LINEAR
A marca Novii, do Grupo Linear, traz uma nova forma 

de pensar em ralos, tornando-os mais próximos do con-
sumidor, unindo versatilidade, qualidade, eficiência, cus-
to-benefício e um toque de decoração. A ideia é mostrar 
que sistemas de escoamento inovadores podem estar ao 
alcance de qualquer pessoa.

“Os lineares da marca Novii são oferecidos em três 
tamanhos: 25cm, 50cm e 75cm (esses dois últimos, com 
possibilidade de saídas central ou lateral vertical). Todos 
têm altura reduzida, permitindo instalação sem cortes 
na laje, além de abas de segurança contra infiltração. 
Produzidos com matérias-primas de qualidade, são pro-
jetados para oferecer maior captação da água e ofere-
cem acabamentos de tampas nas cores cinza, branco, 
bege, preto, inox polido e também a opção oculta – 
atendendo a uma necessidade do mercado, com exce-
lente custo-benefício. A proposta do “ralo camaleão” 
também agrega outra questão: a valorização das inúme-
ras possibilidades de revestimentos disponíveis no mer-
cado, com aplicações fluidas e sem a quebra estética 
causada pelo ralo comum”, informa Regina Sardanha, 
Diretora-Executiva do Grupo Linear.

Além dos lineares, a marca também tem em seu port- 
fólio o Ralo Quadrado Oculto (também com altura redu-
zida, abas de segurança contra infiltração e a garantia de 
maior captação de água que os modelos convencionais) 
e as Grelhas Quadradas, produzidas em aço inox nos 
tamanhos de 10cm e 15cm. Os acessórios Fecha Ralo e 
Adaptador acompanham esses produtos.

E destaca os diferenciais que a empresa utiliza para 
a fabricação dos seus produtos: “Como o Grupo Linear 
abrange três marcas (Novii, Elleve e Top-Max), o mix de 
produtos é amplo e atende a quaisquer necessidades. Li-
nhas com custo-benefício atrativo, outras apostando no 
público premium, e ainda aquelas voltadas para nichos 
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gate flexível. “A linha 
de acessórios Krona 
é ideal para manter a 
obra ainda mais com-
pleta, funcional e com 
padrão de qualidade 
excepcional. Com-
posta por diferentes 
tipos de produtos, a 
linha de acessórios 
Krona atende a di-
ferentes necessidades de instalação e segue as normas 
brasileiras de referência”, ressalta Júlio.

A Krona possui uma equipe de Engenharia de Aplica-
ção, que atende todo o território nacional, visitando lojas 
de varejo, distribuidores e construtoras. “Trabalhamos 
com atacadistas em diversos estados brasileiros, além de 
parcerias no mercado externo. Para 2023, a Krona tem 
muitas novidades sendo preparadas e, em breve, estarão 
no mercado, com produtos para atender a diferentes eta-
pas da obra”, encerra.

LIEGE
As torneiras e acessórios da Liege seguem a Norma 

Brasileira (NBR) em todos os aspectos técnicos. Toda a 
produção é testada, garantindo credibilidade e qualidade 
aos produtos. Com um mix variado, que atende a todos os 
gostos, destaca-se o Lavatório Misturador Monocoman-
do, que possui acabamento polido, bica fixa, resistência à 
pressão 75m.c.a, pressão mínima de trabalho 5m.c.a, resis-
tência à temperatura de 85°C e rosca de 1.1/4”.

A empresa destaca que o mercado de acessórios hi-
dráulicos e metais de cozinha e banheiro vem crescendo 
a cada ano. Empresas e boutiques especializadas no seg-
mento vêm surgindo, agregando ao mercado de cons-
trução inúmeras novas opções de acabamento, design, 
funções e cores. A Liege acompanha e faz parte desse 
segmento, sempre trabalhando com produtos de design 
contemporâneo e tendência, atrelados à qualidade de 
ponta, que superam as expectativas do usuário. 

A empresa realiza periodicamente treinamentos 
que possibilitam aprimorar o conhecimento da equipe 
de vendas, garantindo a excelência no atendimento ao 
cliente, seja ele atacado e/ou varejo. A Liege vem inves-
tindo na criação e desenvolvimento de novos produtos 
na linha de metais de cozinha e banheiro. 
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bica flexível, entre outros, que potencializam a experiência 
de bem-estar e praticidade no dia a dia”, explica.

ICASA
Fábio Bergamasco Ferlin, Analista de Marketing da 

Icasa, destaca a finalidade e a durabilidade de uma 
louça sanitária. “Em termos de saneamento, dificil-
mente um produto elaborado com outros materiais 
substituirá uma louça cerâmica feita com matérias-pri-
mas nobres. Isso porque, após a sua queima em altas 
temperaturas, a louça sanitária ganha uma resistência 
incrível e um vitrificado próprio, cuja finalidade maior 
é a de não reter água e microrganismos e levar os de-
jetos humanos para longe de nossas residências. Ou-
tra vantagem da louça sanitária é a fácil manutenção, 
apenas com sabão neutro e esponja macia. Apesar de 
resistente, a louça não pode sofrer impactos, portanto, 
se for transportada e instalada com os devidos cuida-
dos, ela irá durar para sempre!”, diz.

Ressalta que o mercado de louça sanitária é bastante 
competitivo, haja vista o grande número de plantas que 
fabricam este produto, nas regiões Sudeste e Nordeste, 
além das louças importadas, especialmente da China.

Explica que a Icasa concentra suas vendas mais em 
revendas, construtoras e alguns atacadistas. “Como 
nosso trabalho está focado mais nas revendas, temos 
uma política de treinamento aos vendedores, além de 
destinar produtos e expositores em diversos pontos 
de venda. Os últimos dois anos foram de investimen-
tos na modernização do parque fabril, com ampliações 
internas e aquisições de máquinas de fundição e forno 
intermitente. Como resultado, seis novos modelos de 
cubas de apoio estão no mercado, em três novas cores 
“matte”- o Branco, o Palha e o Preto. Outro lançamento 
importante está ocorrendo no momento, com a intro-
dução do mecanismo de duplo acionamento por sensor 
eletrônico na Bacia com Caixa Acoplada Misti, nascen-
do a “Misti Eletronic””, encerra.

KRONA
Júlio Grein, Diretor Comercial e de Marketing da Kro-

na, explica que os produtos Krona da linha predial podem 
ser aplicados em todos os espaços da casa, dependendo 
da fase e tipo de obra. E destaca alguns: Multissifão: Fle-
xível, que pode ser facilmente instalado, mesmo o ponto 
de esgoto estando desalinhado do eixo da válvula; En-
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Júlio Grein, Diretor Comercial 
e de Marketing da Krona
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MM GABINETES
Juliano Minuci, Diretor Industrial da MM Gabinetes, 

destaca o Gabinete Dallas 60cm, com vidro e painel 
ripado com espelho, e o Conjunto Bravo 80cm, com 
tampo de vidro. 

Para Minuci, o mercado está aquecido. “É um mer-
cado bastante competitivo, com muitas marcas atuan-
tes e, por isso, muitos modelos estão disponíveis para 
o consumidor. Mesmo assim, acreditamos que ainda 
temos espaço para crescer nesse mercado. Uma forma 
de alcançar esse crescimento é estarmos sempre aten-
tos no que está em alta, no que é tendência, aliando 
com a qualidade já reconhecida dos nossos produtos. 
Procuramos oferecer para nossos clientes e consumi-
dores produtos de qualidade ao melhor custo-benefí-
cio do mercado”, informa.

A empresa realiza treinamento com seus represen-
tantes comerciais, internamente, na fábrica, e também 
na convenção anual de vendas. “Também os nossos re-
presentantes passam o treinamento para os vendedores 
das lojas, diretamente no ponto de venda, para que estes 
saibam os detalhes e funcionalidades de cada produto, 
para que possam tirar as dúvidas do consumidor no mo-
mento da venda. Atualmente, não trabalhamos com ata-
cadistas, mas trabalhamos diretamente com as lojas de 
materiais de construção”, comenta.

Quanto aos lançamentos, Minuci explica que, todos 
os anos, a MM Gabinetes tem novos produtos para o 
mercado, acompanhando sempre a tendência do setor 
mobiliário mundial. “Nossos lançamentos aliam o bom-
gosto à funcionalidade, com o foco sempre no nosso 
cliente. Somos reconhecidos por oferecer produtos de 
qualidade para as lojas de material de construção, com 
design arrojado, padrão móveis planejados, ao melhor 
custo-benefício”, fi naliza.

REAL METAIS
A Real Metais é a primeira empresa do pais a ter 100% 

dos produtos para o banheiro da mesma cor.
“A Real Metais é a empresa que mais cresce no seg-

mento de metais sanitários no país, presente nos maio-
res Atacados/Distribuidores do Brasil, além de estarem 
na maioria dos materiais de construção e home centers”, 
destaca Ricardo Pettenuci, Gerente Comercial.

E acrescenta que, trimestralmente, tem diversos lan-
çamentos, “cumprindo com nossa Missão de pioneiris-

mo. Este ano, estamos prevendo crescimento de 21,25% 
em relação ao mesmo período de 2022”, informa.

RINNAI
Leonardo Noguei-

ra de Abreu, Geren-
te de Marketing e 
Aplicações Especiais, 
destaca o E21, “que é 
o modelo de aquece-
dor de água a gás di-
gital mais vendido do 
Brasil, principalmente, 
por sua versatilidade, 
atendendo bem di-
versas tipologias de 
imóveis nos diversos climas regionais do país”.

Leonardo vê um ano de crescimento. “As vendas estão 
ligeiramente acima do mesmo período em 2022 e dentro 
do esperado. O crescimento nos anos de 2020 e 2021 foi 
muito forte, com as pessoas investindo em suas casas, du-
rante o período da pandemia, e agora já era esperado um 
assentamento do mercado neste novo patamar. Aquece-
dores necessitam de uma infraestrutura básica para sua 
correta instalação, de acordo com as normas (tubulações 
de água quente, fria, gás, misturadores, duchas, ventila-
ção do ambiente, exaustão etc). Portanto, os consumido-
res a serem abordados com a possibilidade do aquecedor 
são aqueles que já estão realizando uma reforma mais sig-
nifi cativa ou que estão construindo. Entra nestes casos, a 
oportunidade do vendedor apresentar a possibilidade de 
maior conforto no banho, com a utilização dos aquecedo-
res, aproveitando que já está sendo feita a intervenção na 
residência, para aproveitar e adequar a infra”. 

A equipe de vendas da Rinnai organiza a necessidade 
dos treinamentos em conjunto com os varejistas, defi nin-
do as demandas de conteúdo e pessoas e movimentan-
do a equipe técnica que conduz as capacitações. Com 
certeza, são muito importantes para assegurar uma ven-
da de qualidade. “Quando os vendedores não são de-
vidamente treinados para as vendas, não só os volumes 
desejados não são atendidos, mas também as vendas 
que são feitas podem não ser do produto mais adequa-
do para aquela demanda do consumidor, levando a in-
satisfações, devoluções, reclamações e/ou problemas de 
pós-venda”, diz Leonardo.

ESPECIAL BANHEIROS
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SINTEX
Os últimos lançamentos da Sintex para banheiros 

trazem upgrades interessantes e que atendem às ex-
pectativas do consumidor ávido por comodidade no 
dia a dia, como a Ducha Banho Quente, Ducha Top 
Banho Black Piano, Ducha Higiênica Pure Spray e Pure 
Spray Duo; Registros de Pressão 25mm Rose Gold/Co-
bre; Espelho Box.

Enio Bernardes, Diretor da Sintex, informa que os in-
vestimentos na Sintex são constantes, acompanhando a 
demanda de mercado e o fl uxo de capital que ela exige. 
“Como estava previsto no planejamento estratégico, os 
últimos lançamentos foram feitos recentemente. Mas já 
temos estruturadas as campanhas que vêm pela frente e 
devemos lançar novidades bastante interessantes para o 
consumidor a partir de janeiro de 2024”.

E complementa: “O que se previu para 2023 se con-
fi rmou no decorrer do ano: com o segmento da constru-

ção civil aquecido, as empresas que fazem parte desse 
nicho se benefi ciaram com buscas lineares pelos produ-
tos e vendas ascendentes. Estar antenado às necessida-
des do cliente, que têm acesso fácil à informação e quer, 
cada vez mais, soluções práticas e sustentáveis para o 
seu dia a dia é um diferencial que determina a perma-
nência ou não de um negócio no mercado”.

Os treinamentos são uma prática cotidiana e regu-
lar com todos aqueles que atuam nos canais diretos de 
vendas e revenda dos produtos Sintex. “Acreditamos 
que é essa postura de propagação de informação e ca-
pacitação do maior número possível de agentes que faz 
a Sintex conquistar o espaço que vem ganhando nos 
mercados nacional e internacional. Os atacadistas dis-
tribuidores têm um papel fundamental na disseminação 
da marca e somam força aos outros diferentes pontos 
de vendas físicos e digitais que trabalham nossas peças 
e acessórios”, encerra Enio.

ESPECIAL BANHEIROS

• SHOWROOM • SHOWROOM • SHOWROOM • SHOWROOM •

Sifão Tubo Extensivo com Copo de Parede. 
Modelo super versátil e compacto, perfeito para ambientes com pouco espaço.
Kit Completo para Caixa Acoplada. Fabricado no Brasil, este modelo é instalado 
dentro da caixa acoplada e é composto pelo Mecanismo de Entrada, que tem a 
fi nalidade de controlar o fl uxo de entrada de água para dentro da caixa acoplada. 

Modelo super versátil e compacto, perfeito para ambientes com pouco espaço.
Kit Completo para Caixa Acoplada. Fabricado no Brasil, este modelo é instalado 
dentro da caixa acoplada e é composto pelo Mecanismo de Entrada, que tem a 
fi nalidade de controlar o fl uxo de entrada de água para dentro da caixa acoplada. 

 SHOWROOM •

BLUKIT
Válvula de Escoamento para Lavatório Modelo Clique.
As válvulas de escoamento Blukit permitem, com excelente 
vazão, o escoamento da água e impedem a passagem 
de objetos maiores, que podem entupir a tubulação. São 
fabricadas em liga de cobre, com acabamento cromado, 
que confere brilho, beleza e fácil limpeza às peças.

Torneira Curva de Lavatório ¼ de 
Volta Confort  black/cromado/branco.
As linhas de torneiras Blukit Confort proporcionam 
mais praticidade, conforto e usabilidade. Com o 
mecanismo de acionamento cerâmico de 1/4 
de volta, o manuseio fi ca mais fácil e proporciona 
maior precisão no controle da vazão da água. 

Cuba Slim - Sobrepor
Branco (redondo)
Sálvia (quadrado)

Ébano Fosco (retangular)

Nos tamanhos P (30cm), M (40cm), G (50cm) e GG (60cm), e peças nos formatos redondo, quadrado, 
oval e retangular, os lançamentos estão disponíveis nas cores Branco, Ébano Fosco, Barbante e Sálvia. 
Para ampliar as possibilidades de composição com as linhas de metais Deca, cada produto acompanha 
tampo para válvula de escoamento no mesmo formato e cor da cuba. Nas versões brancas, trazem ainda 
a aplicação do Protekto, esmalte antibacteriano que torna o ambiente mais seguro e saudável. 

DECA
Cuba Slim - Semiencaixe 
Ébano Fosco/Barbante
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DOCOL
Chuveiro - DOCOLSLIM 

A delicadeza da forma do 
novo chuveiro DocolSlim 

contrasta com a potência, a 
abundância e o conforto do 

banho que ele proporciona. A 
cabeça quadrada de dimensão 
generosa (17x17cm) permite o 
espaçamento dos 81 crivos de 

forma homogênea, distribuindo 
os jatos de água para criar uma 

ampla área de banho. 

Louça Sanitária - 
BACIA NEXT 

A nova linha 
de bacias 

sanitárias da 
Docol apresenta 

uma proposta 
com excelente 

custo-benefício 
ao unir design, 

praticidade de limpeza e um poderoso desempenho de 
descarga no segmento luxo. Suas formas definidas com 

contorno chanfrado fazem referência ao desenho dos metais 
Next e trazem autenticidade e personalidade ao ambiente. 
O sistema de limpeza interno, com a tecnologia Vortex, faz 

com que a água circule de forma espiral por toda a superfície 
interna, e o Jato Turbo Docol, junto com o sifão interno, com 

abertura de 50mm e revestido com esmalte, proporcionam 
uma descarga de alta eficiência, que facilita o escoamento 

dos dejetos e evita entupimentos. 

Metal Sanitário Lavatório - 
LINHA LIFT 
Produtos na linha: torneira, 
torneira bica alta, monocomando 
para banheiro, monocomando 
para banheiro bica alta, 
monocomando para cozinha 
bica alta, ducha higiênica, 

acabamentos monocomandos, bases de registro. A torneira 
para banheiro da linha Lift foi planejada para ambientes que 
valorizam os traços robustos e retos, a fim de compor um 
ambiente com o mesmo estilo. Por ter bica alta, seu encaixe 
é melhor em uma cuba de apoio, por exemplo, pois evita 
respingos ao ficar mais próxima da cuba. Além disso, esse 
produto encaixa em bitolas 1/2" e suporta ambientes com 
alta ou baixa pressão.

Conjunto Nicole oferece 
um tom amadeirado 

médio, proporcionando 
aconchego e sofisticação. 

Com gavetas equipadas 
com corrediças 

telescópicas, porta 
com amortecimento 
e puxador cava, este 

conjunto segue as 
últimas tendências. A 

espelheira Cecília, com 
duas portas espelhadas, 

prateleiras internas e 
nicho externo, é ideal 

para decoração.

FABRIBAM
Conjunto Lívia é 

um lançamento 
Fabribam, possui 

gavetões com corrediça 
telescópica e divisória 

interna, facilitando 
a organização. Este 
conjunto incorpora 

elementos de interiores 
sofisticados, como 

painel ripado e espelho 
orgânico, disponível 

com e sem LED. 

Conjunto Clarice com 
gavetas equipadas 
com corrediças 
telescópicas, porta 
com amortecimento 
e puxador cava, este 
conjunto segue as 
últimas tendências. 
Painel ripado e espelho 
orgânico, opcional 
com LED, compõem o 
conjunto. 
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FAME
CHUVEIRO ELÉTRICO INTENSE 

Design Inovador; Ducha Eletrônica, ajusta o banho sempre 
na temperatura ideal; Disponível para tensão 220V~, 

com Potência de 7800W, e para tensão 127V~, com 
Potência de 5500W; Instalação com Engate Rápido: 
proporciona facilidade na instalação. Em poucos 
passos, a ducha é instalada ou removida; Ajuste 

de Inclinação; 3 cores disponíveis: White, Khrome 
e Black; Troca Fácil da Resistência;  Vida Longa; 
Válvula desviadora para uso do chuveirinho (desvio 
automático em 100% do fl uxo de água do chuveiro 
para o chuveirinho); Sistema de Proteção Térmico.

GRUPO LINEAR
Os lineares da marca Novii são oferecidos em três tamanhos: 25cm, 

50cm e 75cm (esses dois últimos, com possibilidade de saídas central 
ou lateral vertical). Todos têm altura reduzida, permitindo instalação sem 
cortes na laje, além de abas de segurança contra infi ltração. Produzidos 
com matérias-primas de qualidade, são projetados para oferecer maior 
captação da água e oferecem acabamentos de tampas nas cores cinza, 

branco, bege, preto, inox polido e também a opção oculta – atendendo a 
uma necessidade do mercado, com excelente custo-benefício. 

 Ralo Quadrado Oculto também com altura reduzida, abas de  
contra infi ltração e a garantia de maior captação de água que os 

modelos convencionais; e as Grelhas Quadradas, produzidas em 
aço inox nos tamanhos de 10cm e 15cm. 
Os acessórios Fecha Ralo e Adaptador

acompanham esses produtos.

HYDRA
Chuveiro Quadratta

O Chuveiro Eletrônico 
Quadratta traz a tecnologia 

Power Hydra, exclusiva da marca. A 
resistência oferece o melhor custo-
benefício, com aquecimento mais 
rápido da água, sem aumentar o 
consumo de energia elétrica. Ao 
dissipar com maior efi ciência o 
calor no processo, Power Hydra 
aquece uma quantidade maior de 
água, utilizando o mesmo gasto 
energético que uma resistência 
comum. Em formato plano, ainda 
tem durabilidade 10 vezes maior 
que outras versões.

ICASA
Cubas de apoio em três 

novas cores “matte”- o Branco, 
o Palha e o Preto. 
Outro lançamento importante é a 
introdução do mecanismo de duplo 

acionamento por sensor eletrônico 
na Bacia com Caixa Acoplada Misti, 

nascendo a “Misti Eletronic”.
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KRONA
Multissifão: utilizado em sistema de esgoto residencial, 
comercial e industrial de esgoto, podendo ser instalado em 
locais como: cuba de pia, lavatório, tanque etc. Flexível, pode 
ser facilmente instalado mesmo o ponto de esgoto estando 
desalinhado do eixo da válvula.

Engate fl exível: 
deve ser aplicado 

em sistemas 
prediais de água 

fria que não 
ultrapassem a 

pressão máxima de 
serviço. 

LIEGE
As torneiras e acessórios 
da Liege seguem a Norma 
Brasileira (NBR) em todos os 
aspectos técnicos. Destaca-
se o Lavatório Misturador 
Monocomando, que possui 
acabamento polido, bica 
fi xa, resistência à pressão 
75m.c.a, pressão mínima de 
trabalho 5m.c.a, resistência 
à temperatura de 85°C e 
rosca de 1.1/4”.

MM GABINETES
Conjunto Bravo 80cm c/ tampo de vidro
Fabricado totalmente em MDF, possui armário com espelho, porta 
e prateleira interna. O gabinete possui uma porta, duas gavetas 
com corrediça telescópica, com amplo espaço interno. A cuba tem 
acabamento na cor preto fosco de altíssima qualidade, trazendo 
requinte ao conjunto. Disponível nas cores todo branco, todo 
grafi te ou nessas cores com opção da frente em preto fosco.

REAL METAIS
Sifão, engates, 
duchas higiênicas, chuveiros e todos os acessórios.

RINNAI
O E21 tem versões 

disponíveis para funcionar 
com Gás Natural (GN) ou 

Gás Liquefeito de Petróleo 
(GLP), e nas cores branco, 

prata ou preto. 21 litros 
por minuto de capacidade, 

classifi cação A no Programa 
Brasileiro de Etiquetagem, 

exaustão forçada (tipo 
B23). Compatível com 

módulo controlador WI-FI e 
produzido no Brasil.

REAL METAIS
Sifão, engates, 



SINTEX
Ducha Banho Quente: Com um espalhador maior, 
o equipamento oferece maior volume de jato de 
água. A Banho Quente também oferece um bom 
desempenho, com uma potência máxima de 7000W 
e maior economia de energia, quando o seletor Eco 
é acionado – a redução do consumo pode chegar a 
65% na conta de luz na voltagem de 220V.   

Ducha Top Banho Black Piano: Na versão Black 
Piano, a ducha chega a 7000 watts na potência 
máxima. Com design exclusivo, ergonômico e 
inovador, o equipamento intuitivo é fácil de usar, 
oferecendo maior comodidade. 

Registros de 
Pressão 25mm 
Rose Gold/Cobre: 
desenvolvido 
especialmente 
para ser usado em 
chuveiros.

Ducha Higiênica Pure Spray e Pure Spray Duo
A ducha higiênica Pure Spray está disponível 

em duas versões. A Ducha Higiênica 
Pure Spray é o modelo simples, com 

registro com uma saída com ¼ de volta. 
Já a Ducha Higiênica Pure Spray Duo 

oferece um registro em formato de T, 
com duas saídas, que podem atender 

a diferentes mecanismos, como, por 
exemplo, a caixa sanitária, pias e lavatórios.

Espelho Box:
desenvolvido para 
oferecer comodidade 
ao se barbear durante 
o banho ou mesmo 
para higiene facial. 
A instalação é feita 
com fi ta dupla-face 
resistente à água, 
com capacidade para 
objetos de até 2kg.  

https://www.pinceisatlas.com.br/site/pt


46

DOCOL OFERECE 
EXCELÊNCIA E ATENÇÃO 
AOS DETALHES NOS 
PRODUTOS EM INOX

 ADocol, referência no mercado de metais e lou-
ças sanitárias, oferece um portfólio abrangente 
de mais de 150 produtos em inox, com excelên-

cia em design e ótimo custo/benefício.

VISTA AÉREA PARQUE FABRIL DOCOL



LINHAS
Uma das linhas de destaque é a Massima, que tra-

duz a combinação de uma estética sofi sticada com de-
sempenho exemplar. O kit completo inclui lixeira de 
embutir quadrada, dosador de sabão, tábua de carne 
em madeira teca e cesto escorredor. 

A linha Lift também se destaca pela produção 100% 
nacional, na fábrica em Joinville, foi planejada para 
ambientes que valorizam a funcionalidade e design 
moderno.

EXPERTISE
A qualidade e a seriedade com o consumidor, cons-

truída ao longo de mais de seis décadas de Docol, são 
evidentes na linha de Inox, cuja expertise foi ampliada 
ao longo dos anos com a aquisição da planta da re-
nomada Franke no Brasil, que é sinônimo de qualida-
de no mundo inteiro. Além disso, a incorporação da 
Mekal, fabricante de produtos de aço inox em Cotia 
(SP), representa mais um acréscimo ao seu know-how. 
Conhecida pelas criações de alta qualidade e durabi-
lidade, agora sua experiência se une à tradição de ex-
celência da Docol. 

ATRIBUTOS ALÉM DA ESTÉTICA
A ênfase à qualidade é evidente nas cubas de co-

zinha em aço inoxidável da Docol. Elas se destacam 
pela resistência à corrosão, que mantém a aparência 
impecável por longos períodos. Além disso, a higiene 
é presente pelas propriedades antibacterianas naturais 
do material. A estética é outro item relevante – o acaba-
mento brilhante ou fosco do aço inoxidável confere um 
aspecto moderno e elegante. Além disso, o material é 
ambientalmente responsável e 100% reciclável. 

A versatilidade também chama a atenção, uma vez 
que as cubas em aço inox podem ser utilizadas com di-
ferentes tipos de torneiras e acessórios para compor os 
mais diversos tipos de ambientes. A variedade é outro 
destaque, com cubas duplas e simples, de embutir ou 
sobrepor, com e sem acessórios.

DURABILIDADE
A Docol utiliza dois dos melhores aços do mercado 

a fi m de atender diversas faixas de segmentos. Para 
os produtos de entrada, a marca utiliza o aço 430, cuja 
composição inclui aproximadamente 18% de cromo e 
baixo teor de níquel. Já o aço inox 304, liga mais com-
plexa, com 18% a 20% de cromo e de 8% a 10% de ní-
quel, oferece resistência superior à corrosão e é ainda 
mais efetivo em aplicações em que a durabilidade e a 
higiene são essenciais, como em cubas de cozinha e 
utensílios de preparação de alimentos.
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NOS MÍNIMOS DETALHES

 Ao construir, ou fazer uma simples reforma, as 
medidas dos ambientes devem ser exatas. E a 
utilização de instrumentos de medição se torna 

cada vez mais imprencidível. Para ajudar o profissional a 
ter vida mais fácil na obra, as indústrias oferecem moder-
nos instrumentos de medição, com fachos de laser, mas 
sem deixar de lado as boas trenas ou esquadros. Tem pa-
ra todos os gostos e bolsos.

BOSCH
Globalmente, há 30 anos, a Bosch desenvolve solu-

ções de medição com tecnologias que evoluem e in-
fluenciam significativamente a história do mercado deste 
setor. “Como uma fornecedora líder de equipamentos 
de medição, o portfólio da empresa é completo e abran-
ge desde o usuário hobista ao mais técnico, com uma 
ampla oferta de medidores a laser, detectores, lasers de 
linha, termômetros, câmeras e soluções de software, que 
podem ser utilizados em diferentes fases da obra – desde 
o orçamento até a execução do projeto. Entre os princi-
pais produtos, estão as trenas com conectividade, que 
permitem transferência de dados em um clique para o 
aplicativo Bosch Measure On; além dos níveis laser ver-
sáteis e resistentes, que auxiliam em todos os passos da 
obra bem como os detectores de parede, únicos no mer-
cado”, destaca Rafaela Lopes, Analista de Marketing da 
Linha de Medição da Bosch Brasil. 

Como a empresa dispõe de um amplo portfólio, con-
seguem atender desde o usuário que está iniciando no 

INSTRUMENTOS DE MEDIÇÃO

segmento e busca produtos mais fáceis de serem utili-
zados bem como os profissionais que fazem uso diário e 
constante das ferramentas de medição, entre ele, os de 
grandes construtoras. 

“A Bosch está presente no Brasil desde 2009 com a 
linha de medição e ocupa mais de 50% do mercado da 
América Latina, sendo o território brasileiro a principal lo-
calidade do negócio. Aqui, as ferramentas de medição, 
detecção e nivelação são o sexto segmento mais comer-
cializado no setor de ferramentas de modo geral, inclusi-
ve à frente de outros já consolidados. Com um portfólio 
completo para atender diferentes públicos e oferecendo 
a solução mais adequada para cada perfil de usuário, o 
mercado de linha de medição tem muitas possibilidades 
de crescimento”, explica a Analista de Marketing.

A Bosch tem foco de atuação com objetivo de que 
os clientes considerem a Bosch como um provedor de 
sistemas e soluções e não somente de produtos. “As-
sim, investimos muito na capacitação técnica de nosso 
time, suporte técnico para os revendedores e seu time 
de vendas, por meio de um sistema de capacitação no-
meado “Vendedor de Alto Nível”. Esse projeto foi dese-
nhado com base nas dificuldades mais constantes dessas 
equipes que atendem o consumidor, com o objetivo de 
desenvolver a venda dos produtos da linha de medição. 
Assim, preparamos para toda a América Latina um treina-
mento baseado em vídeos e dinâmicas, com conversas 
entre um funcionário de uma loja e um consumidor, abor-
dando as principais dúvidas que surgem nesse momen-



to, de modo a exemplificar maneiras de apresentar todos 
os benefícios das categorias de trenas, níveis e detecto-
res”, esclarece.

A Bosch constantemente investe no desenvolvimento 
de novos produtos para medição e lança no mercado so-
luções e tecnologias para que o dia a dia do profissional 
seja mais produtivo e assertivo. Em 2022, os principais lan-
çamentos foram: medidor com laser verde GLM 50-27 CG, 
com possibilidade de ser utilizado com pilha ou bateria de 
íon de lítio, e o detector de materiais D-tect 200 C, que 
detecta até 20cm para todos os tipos de tijolos e até 
mesmo infiltrações de água, além de detecção e in-
dicação de profundidade de metais, fios energizados, 
madeiramento e tubulações. Neste ano, lançamos me-
didores e niveladores, sendo um dos destaques o me-
didor GLM 150-27 C, de 150m, com bluetooth e câmera 
integrada para ambiente interno ou externo, com bateria 
recarregável embutida.

CORTAG
A Cortag destaca que o seus instrumentos de medi-

ção são indicados para profissionais da construção em 
geral, mas também podem ser utilizados por hobistas. 
“Presente no dia a dia das obras, são de extrema utilida-
de para engenheiros civis, arquitetos, pedreiros etc. Os 
instrumentos de medição são essenciais para evitar falhas 
que, quando cometidas, podem ter grandes impactos 
negativos e ocasionar perdas de produtividade, retraba-
lhos e até problemas estruturais. Quando treinamos os 
profissionais de atacado e varejo, procuramos também 
deixar claro o quanto a utilização desses instrumentos po-
de ser simples e funcional, inclusive para pequenos ajus-
tes, passíveis de serem realizados mesmo por quem não 
é profissional”, destaca Leandro Pizetta, CEO Cortag.

O CEO comenta sobre o momento do mercado 
para a Cortag. “Até aqui, em 2023, o mercado tem si-
do bastante receptivo com nossos produtos. O primei-
ro semestre trouxe resultados positivos, inclusive, acima 
das nossas expectativas. Estamos vivendo um período 
aquecido nas vendas, que deve ser mantido ao longo 
do segundo semestre, se tomarmos por base a média 
histórica do segmento, que aponta para um aumento da 
demanda nos meses finais do ano. Neste contexto, já lan-
çamos mais de 60 produtos e, até dezembro, este núme-
ro deve dobrar. As pessoas estão consumindo novidades 
e procurando cada vez mais praticidade para seu dia a 
dia. Este avanço também está sendo visto na expansão 

da marca no mercado 
internacional, impul-
sionada pelos inves-
timentos constantes 
em todos os depar-
tamentos produtivos. 
Uma comunicação ati-
va e direta com nossos 
clientes têm colabora-
do para estarmos ca-
da vez mais próximos e entender com maior velocidade 
as demandas que surgem o tempo todo. As feiras e im-
portantes eventos do setor que participamos são outro 
indicativo importante de que nossas soluções são vistas 
como confiáveis e garantia de qualidade”, diz.

Decisivo para o sucesso da Cortag é poder contar 
com profissionais treinados em todas as pontas da ca-
deia de negócios. “Isso naturalmente inclui não apenas 
nossos colaboradores, assim como lojistas, revendedores 
parceiros e atacadistas distribuidores. Está cada vez mais 
clara a relação que o conhecimento sobre os atributos 
de um produto tem com a realização de uma venda as-
sertiva, que fidelize o parceiro. Quanto mais o cliente se 
sente preparado para explicar as particularidades de ca-
da solução para seu consumidor, mais ele vai se sentir à 
vontade para recomendar um produto, sanando eventu-
ais dúvidas e atestando que aquela compra vai atender 
as expectativas. Por isso, realizamos uma média de 100 
treinamentos e/ou eventos com demonstrações por mês, 
treinando e capacitando mais de 1000 pessoas entre pro-
fissionais, lojistas, atacadistas e consumidores”, explica.

A Cortag renovou e atualizou toda a linha de trenas. 
Reconhecidas por sua precisão, elas possuem uma série 
de funcionalidades que facilitam e tornam práticas mes-
mo as medições feitas em locais de acesso mais difícil. São 
trenas ABS de 3m, 5m e 8m, além das opções emborra-
chadas nas mesmas medidas. “Para 2024, seguramente, 
teremos novidades que já estão sendo cuidadosamente 
pensadas e preparadas pelo nosso time de profissionais 
para impactar o mercado de maneira decisiva”, encerra.

FAMASTIL
Eloir Pereira Padilha Junior, Diretor de Marketing do 

Grupo Vellore (Foxlux e Famastil), indica as trenas de alta 
precisão com 5 metros.

“E destaco que os produtos Famastil são criteriosa-
mente selecionados e reúnem a melhor qualidade, o 
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Leandro Pizetta, CEO da Cortag
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melhor desempenho e o melhor custo-benefício em sua 
categoria. É um mix completo, com mais de 350 itens 
robustos, práticos, fáceis de usar, com excelente desem-
penho, seguros e tudo isso por um preço muito compen-
sador”, diz.

Todas as informações dos produtos Famastil estão dis-
poníveis nos canais oficiais da marca (site, redes sociais, 
plataforma de compras on-line, grupos de WhatsApp), 
além de comunicados diretos, catálogos atualizados, di-
retório de informações e imagens, contato muito próxi-
mo da equipe própria comercial, de suporte às vendas e 
de representantes comerciais, treinamentos e ações nos 
pontos de venda. 

“Treinamento com equipes de vendas presenciais ou 
à distância são realizados para conhecer os diferenciais 
de nossos produtos Famastil, além de argumentos de 
vendas para ofertar a escolha mais inteligente ao merca-
do, já que os produtos Famastil oferecem qualidade ex-
celente e desempenho superior por um preço justo. Bom 
tanto para o vendedor, que tem à sua disposição produ-
tos de giro rápido, como para o consumidor, que adquire 
a ferramenta com o melhor custo-benefício”, explica.

STARRETT 
A Starrett é uma empresa multinacional americana 

que está presente no Brasil há mais de 65 anos e possui, 
como principais negócios, o corte e medição de mate-
riais e superfícies. “Em se tratando de Instrumentos de 
Medição para a Construção Civil, podemos facilmente 
destacar as seguintes categorias de produtos no portfó-
lio da Starrett: Trenas de Bolso; Medidores de Distância 
a Laser (Telêmetros; Níveis; Esquadro Carpinteiro e Me-
didores) e Transferidores de Ângulos”, diz Leandro Zago, 
Gerente de Produtos da Starrett.

“Todos estes produtos mencionados são indicados 
para os profissionais da construção, pois os produtos 
apresentam funcionalidades ideais para diversas aplica-
ções, que vão desde o canteiro de obra, passando pelas 
medições antes da terraplanagem de terrenos, funda-
ções, estruturas, acabamentos da obra, até a fabricação 
e instalação de móveis e marcenaria no geral. Engenhei-
ros, Arquitetos, Projetistas e muitos outros profissionais 
também encontram nos produtos Starrett uma série de 
soluções que otimizam as atividades do dia a dia. Para 
auxiliar as pessoas que buscam o “Faça Você Mesmo”, 
a Starrett disponibiliza uma série de vídeos e conteúdos 
nas mídias sociais, que mostram diversas maneiras de uti-

lizar as ferramentas nas tarefas mais comuns no dia a dia. 
Além disso, a Starrett conta com uma rede de distribui-
ção em todo território nacional, onde qualquer pessoa, 
seja ela um profissional da área ou alguém buscando o 
“Faça Você Mesmo”, poderá encontrar a ferramenta ide-
al para a sua necessidade”, esclarece. 

Quanto ao mercado, Leandro diz que, nos últimos 
anos, houve um crescimento muito grande no segmento 
da construção civil, em que muitas pessoas passaram a 
ter um olhar diferente em relação às suas próprias resi-
dências e fizeram expansões, reformas, ajustes etc. “To-
do este movimento contribuiu para o crescimento do 
setor. Porém, notamos, no último ano, uma desacelera-
ção, com a retomada e normalização das atividades que 
envolvem nossa sociedade. Temos muita confiança no 
setor e sabemos da importância da construção no âmbi-
to da economia nacional. Sendo assim, continuaremos a 
investir em lançamentos e atividades para promover nos-
sos produtos e soluções junto ao segmento”.

A Starrett possui uma equipe de Promotores de Ven-
das e Técnicos em todo o Brasil, que realizam treinamen-
tos junto aos revendedores, indicam melhores práticas de 
exposição de produtos da marca e promovem apresen-
tações da linha completa de produtos junto aos clientes 
que visitam as lojas. “É muito gratificante ver um usuário 
final conversando conosco, tirando dúvidas e, muitas ve-
zes, aprendendo novas aplicações para os produtos que 
já são do seu dia a dia. A Starrett possui uma política co-
mercial que abrange todos os canais de vendas, desde 
varejos locais até grandes atacadistas. Estamos presentes 
em toda a cadeia de distribuição nacional”, finaliza. 

THOMPSON
Márcia Paliari, Supervisora de Marketing da Thomp-

son, destaca as trenas emborrachadas.
O relacionamento com o revendedor de materiais 

de construção é feito através da equipe comercial, 
WhatsApp, redes sociais, folders de lançamento, treina-
mentos e campanhas promocionais.

“Realizamos treinamentos presenciais e à distância 
com os balconistas. Após a pandemia, retornamos for-
temente com os treinamentos presenciais, assim como 
ações em clientes pontuais, como o DIA T ou SEMANA 
T, que, além do treinamento, o balconista ou equipe 
comercial tem campanhas de treinamento, com acom-
panhamento da nosssa equipe de merchandising, para 
impulsionar as vendas”, explica Márcia.
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empresa garante sua credibilidade nos mercados na-
cional e internacional”, explica.

De forma geral, os treinamentos para os revende-
dores são coordenados pelo Trade MKT Corporativo. 
As fábricas desenvolvem materiais informativos refe-
rentes aos produtos (vídeos, folders, quiz), fomentan-
do os diferenciais dos produtos, ideias de exposição, 
entre outros aspectos.  

“Alguns treinamentos costumam ser realizados 
presencialmente, através dos nossos profissionais de 
promoção técnica Tramontina. Em outras situações, 
quando é necessário um entendimento mais apro-
fundado de uma determinada linha ou lançamento, é 
realizado treinamento à distância. Os revendedores e 
balconistas têm papel fundamental na venda dos pro-
dutos, principalmente, em PDV. São eles que repassam 
as informações e diferenciais dos itens para o consu-
midor final e podem ser decisivos para fechar a venda. 
Por isso, mantivemos os treinamentos com os reven-
dedores, ainda que virtualmente, para que sigam se 
atualizando sobre o portfólio e seus diferenciais para 
manter a qualidade do atendimento aos clientes”. 

A empresa busca, cada vez mais, a aproximação com 
os distribuidores/atacadistas a fim de ter uma maior visi-
bilidade e distribuição dos produtos. “Sabemos que são 
eles que chegam a lugares onde a indústria/empresa não 
consegue. Enquanto isso, reforçamos que o mais impor-
tante continua sendo o cuidado com as pessoas: nossos 
colaboradores, consumidores, parceiros lojistas e forne-
cedores”, diz.

O Diretor esclarece que a Tramontina manterá os seus 
investimentos previstos para 2023. Inclusive, já está em 
andamento um plano de investimento para inovação, 
tecnologia, lançamentos, ampliação do parque fabril, 
além de investimentos voltados ao marketing. Constan-
temente, busca-se completar o portfólio de produtos 
conforme a demanda de mercado, investindo em linhas 
para potencializar a fabricação nacional. 

“Mantemos o pensamento otimista de que, em bre-
ve, retomaremos a normalidade. O mercado já está de-
monstrando crescimento e acreditamos que, em 2023, 
teremos um ano de muitas conquistas e retomada da 
economia”, encerra.

VONDER
O recente lançamento no segmento de instru-

mentos de medição da VONDER foi projetado con-
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TRAMONTINA
A Tramontina Master possui em seu portfólio um am-

plo mix de ferramentas profissionais para o segmento da 
construção civil, como pedreiros, carpinteiros, encana-
dores, eletricistas, azulejistas, serralheiros, marceneiros, 
entre outros. 

Na linha de instrumentos de medição, destacam-se 
os medidores de distância a laser, trenas, escalas métri-
cas, níveis, esquadros e prumos.

“Dentre as ferramentas manuais, destaca-se a no-
va linha de ferramentas em polímero de engenharia. 
Além dos níveis já citados, são martelos, marretas e 
arco de serra, com cabo em polímero especial de en-
genharia, o que gera maior resistência, ergonomia e 
design para as aplicações dentro da construção civil 
e pequenos reparos do dia a dia. A Tramontina con-
ta com três linhas de ferramentas desenvolvidas com 
toda a qualidade e peculiaridade que cada segmento 
exige. A Tramontina PRO, destinada aos trabalhos de 
alta performance, principalmente, para o segmento 
industrial e automotivo; a Tramontina Master, desen-
volvida aos profissionais da construção civil, e a linha 
Tramontina Faça Você Mesmo, para os pequenos re-
paros e uso doméstico. O mercado do “Faça Você 
Mesmo” já é muito tradicional no exterior e, no Bra-
sil, mostra-se em uma constante crescente, pois o fa-
zer com as próprias mãos carrega um sentimento de 
bem-estar e relaxamento muito interessante”, explica 
Felisberto Moraes, Diretor da Tramontina.

E destaca que o mercado da construção civil vem 
crescendo constantemente, com oportunidades de de-
senvolvimento através de incentivos do Governo. Já no 
segmento “Faça Você Mesmo”, há um crescimento cons-
tante também, pois as linhas de produtos vão se ade-
quando ao mercado, visto que este consumidor procura 
produtos de valor mais econômico. 

“Entendemos que o consumidor busca por produ-
tos que facilitem e agilizem os trabalhos na constru-
ção civil. Por isso, a Tramontina investe continuamente 
na atualização tecnológica dos meios de produção, 
pesquisa e no controle de qualidade. O CIPeD (Cen-
tro de Inovação, Pesquisa e Desenvolvimento) agrega 
qualidade ao processo de produção dentro dos mais 
rigorosos padrões exigidos pela legislação. Tudo é 
feito para assegurar a constante melhora e atender à 
dinâmica de um mercado sempre em transformação. É 
dessa forma, buscando renovação permanente, que a 
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no ramo como por consumidores comuns, prezan-
do sempre a qualidade e segurança desses usuários, 
bem como disponibiliza manuais com orientações de 
uso. Investe, ainda, em parcerias com profissionais e 
influenciadores renomados, que utilizam os produtos 
nas mais variadas situações do dia a dia, dando dicas 
e orientando o usuário para extrair os melhores resul-
tados e produtividade das ferramentas e instrumen-
tos Worker. 

Apesar da previsão de crescimento da Indústria da 
Construção Civil estar abaixo de 2%, a Worker per-
cebe que, cada vez mais, o profissional tem buscado 
produtos que garantam agilidade e qualidade no ser-
viço, o que reflete em produtividade e segurança. 

O departamento de Marketing destaca que a em-
presa conta com 18 unidades localizadas estrategi-
camente nos estados do Paraná, Santa Catarina, Rio 
Grande do Sul, São Paulo, Rio de Janeiro, Goiás, Ma-
to Grosso, Mato Grosso do Sul, Maranhão, Bahia, Pa-
raíba, Ceará, Minas Gerais, Amazonas, Espírito Santo, 
Tocantins, Pará e Rondônia, garantindo cobertura de 
transporte a todo o Brasil e entrega com a máxima 
eficiência e agilidade, mesmo nas regiões mais dis-
tantes do país. 

O sistema logístico é moderno e eficiente, conside-
rado um dos mais avançados do país. 

As embalagens também são desenvolvidas com a 
proposta de facilitar a automação dos processos de ar-
mazenagem e logística junto a seus clientes, além de 
proporcionar proteção, informação ao usuário e facili-
dade na exposição.

Em relação aos revendedores e parceiros, a marca 
possui o programa “Espaço Worker”, com o objetivo 
de auxiliar os revendedores na otimização do ponto 
de venda, gerando aumento de vendas e fortalecendo 
o relacionamento com clientes. Além disso, as redes 
sociais da marca estão sempre ativas, auxiliando tan-
to quem desejar comprar os produtos Worker quanto 
quem desejar revendê-los.

O mercado da indústria da construção civil tem 
passado por um grande salto de inovação e sistemas 
construtivos mais elaborados e condizentes com custo 
e tempo de obra. Seguindo essa tendência, a Worker 
lança novos produtos todos os anos, que superam as 
expectativas dos profissionais, seja em ferramentas 
manuais, elétricas, pneumáticas, entre outros. 
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siderando precisão e durabilidade na execução de 
diversas atividades no dia a dia. A Trena de Aço 5m 
com Medidor de Distância a Laser de 40m VONDER 
é indispensável para os profissionais aferirem alturas 
e/ou distâncias.

Reúne tecnologia e precisão nas medições, insta-
lações e reparos profissionais: seu modo medidor de 
distância a laser é indicado para ambientes internos. 
Realiza medições de distância, faz medições contínu-
as, área, volume, Pitágoras com 3 tipos de medidas, 
medição de máximo e mínimo. Permite a realização de 
medições em 3 unidades diferentes. 

Robusta e com diversos detalhes que facilitam o 
uso e a precisão do trabalho. O medidor de distân-
cia a laser com 2 pontos de referência para medição 
frontal e traseiro, além de indicador de nível de carga 
da bateria. 

A fita de aço contém pintura fosca antirreflexo que 
permite a leitura da medida em locais com luminosida-
de excessiva, graduação em milímetros/polegadas e 
gancho ajustável com ponta magnética, facilitando tra-
balhos executados em estruturas metálicas, permitin-
do medições internas e externas com maior exatidão. 

Seu desenho é extremamente leve e compacto, faci-
lita a portabilidade e o manuseio, possibilitando que o 
operador tenha mais firmeza e conforto no manuseio. O 
exclusivo estojo em ABS de alta resistência, além de ana-
tômico e com excelente estética. Possui desligamento 
automático do laser: 20s, e do medidor: 150s. Utiliza ba-
teria de íons de lítio recarregável e o tempo aproximado 
para carregamento é de 2 horas.

WORKER
A Worker possui instrumentos de medição que 

garantem precisão e agilidade ao trabalhador. Entre 
eles, destacam-se os Níveis a Laser Vermelho e Verde. 
Ambos são indicados para nivelamento e esquadro 
em operações que necessitam de precisão. Podem 
ser utilizados em assentamento de cerâmicas, instala-
ção de móveis, entre outros. 

Os Níveis a Laser Vermelho e Verde são indicados 
para uso profissional, mas também são de fácil manu-
seio para hobistas. O mercado do “Faça Você Mes-
mo” está em crescimento expressivo e, com isso, a 
Worker tem buscado oferecer produtos que possam 
ser utilizados tanto por profissionais especializados 
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BOSCH
Medidor GLM 150-27 C de 150m, 

com bluetooth e câmera integrada para 
ambiente interno ou externo, com bateria 

recarregável embutida.

Nivelador 360º, com 
conectividade e o laser verde para ambientes 
internos e externos GLL 3-80 CG, para 
ambiente de obra externo, podendo ser 
utilizado mesmo com sol em grandes 
distâncias, proporcionando mais rapidez e 
precisão no dia a dia. 

Medidor com laser verde GLM 50-27 CG, 
com possibilidade de ser utilizado 

com pilha ou bateria de íon de lítio. 

Detector de materiais 
D-tect 200 C, que detecta até 
20cm para todos os tipos de tijolos 
e até mesmo infi ltrações de água, 
além de detecção e indicação de 
profundidade de metais, fi os 
energizados, madeiramento e 
tubulações. 
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CORTAG
Medidor de distância a laser MDC 60: 

Utilizado para aferir distância, largura, altura, área 
e volume. Equipamento de grande precisão, 

indicado tanto para uso residencial quanto 
profi ssional. Um de seus diferenciais é possuir 
medição frontal e traseira. Permite seleção de 

medida de referência. Display de LCD com 
iluminação LED e função medição contínua.

Nível a laser NLGT: Muito utilizado na 
construção civil para nivelar paredes, pisos, 
revestimentos e forros. Equipamento de 
uso profi ssional, que garante acabamento 
perfeito na obra ou reforma. Disponibiliza 
cinco linhas de laser, linhas cruzadas 
e ponto de prumo. Possui sistema de 
autonivelamento com sinal sonoro e linha 
pulsante, quando fora do nível. Alcance 

aproximado de 15m, dependendo das condições de 
luminosidade do ambiente. Pés que permitem ajuste de 

altura para nivelamento.

Trenas: Com novos modelos lançados em 2023, a 
linha de trenas da Cortag possui entre 

seus modelos as peças com 3m, 
5m e 8m, com caixa em ABS 

e caixa em ABS emborrachada. Possuem fi ta metálica com 
pintura fosca antirrefl exo, alça de nylon e presilha para cinto. 
Diferenciais que visam agregar praticidade ao dia a dia dos 
profi ssionais e até mesmo dos hobbystas. O gancho ajustável 
facilita medições internas e externas. Botão de travamento 
deslizante para maior segurança. 

Esquadro Combinado: Ideal para marcação 
de ângulo reto (90°) e meia esquadra (45°). 
Faz a calibragem de altura e profundidade. 
Régua com 300mm de comprimento e graduação 
combinada milímetro/polegada.

Prumo: Ferramenta utilizada para verifi car o alinhamento 
vertical de paredes (prumo de parede) e determinar 

o centro de pilares, além de indicar 
a linha vertical de referência (prumo 
de centro). Corpo em aço carbono e 
base de apoio em madeira.

Esquadro Combinado: Ideal para marcação 
de ângulo reto (90°) e meia esquadra (45°). 
Faz a calibragem de altura e profundidade. 
Régua com 300mm de comprimento e graduação 
combinada milímetro/polegada.

Prumo: Ferramenta utilizada para verifi car o alinhamento 
vertical de paredes (prumo de parede) e determinar 

FAMASTIL
Linha de trenas de alta precisão, 
com 5 metros.



STARRETT
Trenas de Bolso: Linha completa 

com produtos que possuem 
comprimentos de 3, 5, 8 e 10 metros. 

Design anatômico, graduação só em milímetros 
ou em milímetros e polegadas. Todas as trenas Starrett são 

classifi cadas como Classe II e são passíveis de aferição. 

Medidores de Distância a Laser (Telêmetros): De 
maneira muito intuitiva, o usuário é capaz de utilizar 
o Telêmetro KLMS-30, capaz de realizar medições 
com até 30 metros de comprimento. O produto 
possui diversas características, como, por exemplo, a 
medição de áreas e volumes de maneira automática, 
em que o equipamento pede para o usuário realizar 
as medidas e o telêmetro mostra na tela as áreas 
e volumes calculados, o que otimiza o trabalho do 

profi ssional em campo. 

Níveis: Linha completa de níveis que seguem os mais 
rigorosos critérios de fabricação para garantir a exatidão das 
medições e auxiliar os profi ssionais com o nivelamento de 
superfícies. Oferecem níveis do tipo Torpedo, com corpo de 
alumínio revestido com ABS, base magnética para fi xação, 
ranhura em “V” para trabalhos em tubulações e 3 bolhas 
(prumo, nível e 45º). 

Esquadro Carpinteiro: Desde 
o alinhamento básico do 

madeiramento das fundações 
até os ajustes dos telhados, os 

profi ssionais utilizam esquadros. 
Os Esquadros Carpinteiro possuem 

cabos de alumínio, escalas em aço inoxidável 
com 1,2mm de espessura e graduação em 
baixo relevo, garantindo, assim, a precisão e 

funcionalidade do produto. 

SUTA K15-S é muito 
útil para o profi ssional de construção na montagem 

de ferragens, madeiramento para telhados ou 
quaisquer outras atividades que exijam a aferição 

de ângulos. Pode ser ajustada para duplicar um 
ângulo a partir de um padrão, ou pode ser facilmente 

convertida em transferidor.

www.novii.ind.br
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WORKER
Os Níveis a Laser Vermelho e Verde são indicados 
para uso profi ssional, mas também são de fácil 
manuseio para hobistas, e que podem ser utilizados 
tanto por profi ssionais especializados no ramo como 
por consumidores comuns, prezando sempre a 
qualidade e segurança desses usuários, bem como 

disponibiliza manuais com orientações 
de uso. Investe, ainda, em parcerias 

com profi ssionais 
e infl uenciadores 
renomados, que utilizam 
os produtos nas mais 
variadas situações do 
dia a dia.
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THOMPSON
A empresa destaca as trenas 
emborrachadas.

TRAMONTINA

Níveis Tramontina, fabricados em polímero de engenharia, 
foram desenvolvidos para auxiliar na medição correta de 
estruturas. Possuem três ampolas de nivelamento (de 0º, de 45° 
e outra de 90º) e régua graduada em milímetros e polegadas na 
parte inferior. São encontrados em 3 tamanhos: 12”, 18” e 24”. 
Possuem perfi l "I", com furo de mão, para facilitar o transporte e 
aplicação e seu corpo com resistente estrutura permite seu uso 
nas obras mais diversas. 

Níveis de alumínio são indicados para verifi cação de nível ou 
perpendicularidade, seja em alvenaria, carpintaria, mecânica 
e até em simples trabalhos, como pendurar quadros, nivelar 
espelhos etc. São quatro modelos com corpo em alumínio e 
opções com base magnética para fi xação. Disponível   
em vários tamanhos.

Trenas: os modelos indicados 
para medições de pequenas 

distâncias possuem gancho zero 
absoluto, permitindo realizar 
medidas exatas, internas ou 

externas. São divididos em dois 
modelos: corpo plástico e corpo 

metálico. A trena com corpo 
plástico pode ser encontrada em quatro tamanhos: para 3, 5, 7.5 
e 10 metros; e o modelo com corpo em aço inox está disponível 
nos tamanhos 3, 5 e 7.5 metros. O modelo em fi bra de vidro foi 

desenvolvido para medições de grandes distâncias. 

VONDER
A Trena de Aço 5m com Medidor de Distância a 
Laser de 40m VONDER é indispensável para os 
profi ssionais aferirem alturas e/ou distâncias.
Realiza medições de distância, faz medições contínuas, 
área, volume, Pitágoras com 3 tipos de medidas, 
medição de máximo e mínimo. Permite a realização de 
medições em 3 unidades diferentes. Linha completa de 
Trenas com diversas metragens, com diversos detalhes 
que facilitam o uso e a precisão do trabalho. 

disponibiliza manuais com orientações 
de uso. Investe, ainda, em parcerias 
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ACOMPANHE NOSSAS REDES SOCIAIS:

AQUI, CADA CLIENTE 
É IMPORTANTE!
E é por isso que cada negócio é tratado com o 
devido cuidado.
Na Center Fertin, você fará o melhor negócio 
para sua empresa!

TRADIÇÃO
Desde 1983 no mercado no ramo de 
materiais para construção

PORTFÓLIO
+8.000 itens em estoque com as melhores 
marcas do mercado a preços competitivos

ATENDIMENTO DE QUALIDADE
competente equipe atuando interna e 
externamente

ENTREGA PRÓPRIA
realizamos nossas entregas, 
majoritariamente, com frota própria por 
motoristas e ajudantes capacitados para 
isso
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NAVAS DISTRIBUIÇÃO, 
50 ANOS ATUANDO 
COM EXCELÊNCIA, 
COMPROMISSO E HONRA.

Com a empre-
sa consolidada no 
começo dos anos 
2000, houve a su-
cessão pelo fi lho 
Noberto, que con-
duziu com o apoio 
dos irmãos a Navas 
Distribuição pelo processo de digitalização, investimento 
em tecnologia e ampliação do mix de produtos. Adquiriu 
um Centro de Distribuição maior em Lins e também ex-
pandiu para novas regiões nacionais, inaugurando a fi lial 
em Campo Grande, com moderna estrutura e grande 
melhora na logística, em 2013, e em Cuiabá e Londrina, 
em 2022. 

Houve também a ampliação da área administrativa 
da empresa, investindo em um call-center ativo e na 

Em 1973, Nelson Navas e sua esposa Nair Sanches 
decidiram embarcar em uma jornada empreen-
dedora no segmento atacadista em Lins, no in-

terior de São Paulo, com a determinação de construir 
um negócio fi rmado em pilares da honra, credibilidade 
e agilidade na entrega. 

A trajetória começou num pequeno espaço na cida-
de com um modesto estoque de produtos, eles deram 
início ao que se tornaria um empreendimento de gran-
de relevância na região e expansão nacional.

Seus fi lhos Nelson Sanches Navas, Nara Licia San-
ches Navas e Noberto Sanches Navas, ainda jovens, lo-
go se envolveram com o negócio da família, movidos 
pela paixão empreendedora dos pais e dos relaciona-
mentos comerciais construídos ao longo dos anos. Essa 
paixão pelo segmento é um dos principais valores da 
história da Navas Distribuição.

Nelson Sanches Navas

NAVAS 50 ANOS

Unidade LINS



FORÇA DAS
SUAS VENDAS

Em 2023, a Navas completou 50 anos de existência, 
sempre em sintonia com as necessidades do cliente, 
preparando-se para atender com rapidez e efi ciência 
todas as regiões do Brasil, numa crescente orgânica de 
gestão e controle para consolidar a marca nestes novos 
mercados. Nossa equipe, em constante treinamento, 
está preparada para prestar o melhor atendimento em 
todas as etapas da venda e pós-venda.

“O que nos dá orgulho é ouvir de nossos clientes 
como a Navas é reconhecida, respeitada e tem todo 
o cuidado em atender as necessidades dos clientes, 
que só é possível graças ao esforço dos nossos cola-
boradores. Sabemos da importância que o material 
de construção signifi ca para os consumidores, pois é 
o simbolismo de uma melhora de vida e conquistas de 
sonhos em sermos melhores, no trabalho ou pessoal”, 
enfatiza Nelson Sanches Navas.

modernização de ferramentas de vendas e gestão, além 
de um e-commerce especializado B2B, agilizando o 
atendimento dos seus clientes. Hoje a Navas conta com 
mais de 100 colaboradores em todo o Brasil, além de 
parceiros de confi ança para entregar a reposição que o 
cliente precisa, no momento certo.

A Navas também investiu na sua marca exclusiva, 
a TOI. Desenvolvida para solucionar problemas do 
cotidiano, a linha de produtos TOI são de qualidade 
reconhecida pela maioria dos clientes da Navas pela 
excelente relação custo-benefício entregue.

Em 2021, a história da Navas teve seu momento mais 
dramático pelo falecimento do Noberto, vítima da Co-
vid-19. Os irmãos Nelson Sanches Navas e a Nara San-
ches Navas assumiram o legado da família, honrando os 
compromissos assumidos com os mais de 15.000 clien-
tes em todo o Brasil.
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Interior das instalações 
em Campo Grande 
e Cuiabá (acima). 
Ao lado, parte dos 
colaboradores em registro 
comemorativo aos 50 anos 
da Navas Distribuição.
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O MIX DE PRODUTOS IDEAL
PARA O SEU NEGÓCIO

· FITA CREPE
· FITA PARA EMPACOTAMENTO
· FITA DUPLA FACE
· FITA PARA DEMARCAÇÃO DE SOLO
· FITA ISOLANTE
· FITA MULTIUSO

UMA LINHA COMPLETA 
DE PRODUTOS PARA VOCÊ 
CONSTRUIR OU REFORMAR

Produtos Fortaleza
Siga nossa redes sociais

QUALIDADE
GARANTIDA
COM PRODUTOS
MORLAN

Siga-nos nas redes sociais

morlan.com.br | 08000 55 4515



Vai tranquilo,
Vai de PAPAIZ

SOLUÇÕES INTELIGENTES

PoliplasAdesivoseSelantes
Siga nossa redes sociais



CASA INTELIGENTE/LED 
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BEM-VINDO AO FUTURO
 Ter uma casa inteligente hoje não é mais “coisa 

de cinema” ou de quem tem muito dinheiro. Is-
so porque as tecnologias existentes estão cada 

vez mais acessíveis e fáceis de serem implementadas. 
O conceito do “Faça Você Mesmo”, com a possibili-
dade de dar upgrade no que já existe em casa, ajudou 
muito na popularização deste mercado. E outro, sem 
dúvida, é a chegada dos assistentes de voz ao Brasil, 
em 2019. Poucos anos depois, a diversidade de opções 
de gadgets (gíria tecnológica, em inglês, para designar 
dispositivos eletrônicos portáteis criados para facilitar 
funções específicas no cotidiano) é gigante e promete 
atender todos os públicos e bolsos.

De acordo com a Associação Brasileira de Automa-
ção Residencial e Predial (Aureside), os seis pilares mais 
procurados pelo público que está buscando por casas 
inteligentes são: “segurança”, “consumo de energia”, 
“entretenimento”, “eletrodomésticos inteligentes”, 

“controle e conectividade”, “conforto e iluminação”, 
sendo este último o mais procurado. O uso de disposi-
tivos de IoT (Internet das Coisas) para casas inteligentes 
deve crescer 20% este ano.

Para quem deseja iniciar nesse caminho rumo à inteli-
gência artificial – que muitos já consideram sem volta – o 
mais fácil de começar a montar uma casa inteligente é 
por meio dos adaptadores de tomada, com os quais to-
dos os eletrodomésticos e eletrônicos ficam inteligentes, 
sem precisarem ser trocados por modelos mais atuais. 
Cada adaptador, de cada cômodo, pode ser controlado 
individualmente por um aplicativo. Outra forma rápida e 
prática são as lâmpadas inteligentes. Levantar para apa-
gar a luz, portanto, é coisa do passado. Basta um toque 
no celular ou um comando de voz e o problema está re-
solvido. Uma vez conectadas na rede sem fio (wireless) 
do ambiente, é possível determinar cor, intensidade e até 
horários programados para ligar e desligar.



Mas as opções não param por aí. Já existem dis-
poníveis no mercado TVs com comandos de voz, apa-
relhos de ar-condicionado e aquecimento, geladeiras, 
fechaduras, eletrodomésticos em geral e muitos ou-
tros itens que prometem mais conforto e comodidade 
para os usuários, com controle centralizado em seus 
smartphones ou assistentes pessoais. Tudo isso com 
facilidade, comodidade e economia. Para auxiliar nes-
sa “automação simplifi cada”, o ideal é incluir no am-
biente um assistente de voz, como a popular Alexa ou 
Google Nest. Instalando dispositivos compatíveis com 
sua assistente de voz, o usuário poderá centralizar o 
controle de todos eles por meio da assistente.

Então, que tal instalar uma fechadura com biometria 
na sua porta e nunca mais se preocupar em carregar as 
chaves de casa? Receber uma encomenda mesmo estan-
do em viagem? Ou deixar a casa fresquinha ou quenti-
nha, ativando o ar-condicionado no caminho de casa 
pelo celular? Ligar a cafeteira às sete horas da manhã e 
acordar com uma bebida prontinha também parece uma 
boa pedida. Fitas de LED, que podem ter mais de 16 mi-
lhões de cores, também entram no ritmo da canção to-

cada no ambiente. Além dessas comodidades, sensores 
de fumaça, de gás e de movimento em portas e janelas 
garantem segurança aos moradores da casa. Para todos 
os bolsos e gostos, as tecnologias para casas inteligentes 
têm se mostrado um mercado promissor para o projeto 
da casa nova ou para modernizar a atual. Veja o que al-
gumas empresas dispõem para o mercado:

BLUMENAU ILUMINAÇÃO
Renato Medeiros, Presidente da Blumenau Ilumina-

ção, destaca que “o diferencial da nossa linha começou 
no lançamento com a preocupação na facilidade da ins-
talação desses produtos. Precisava ser fácil e acessível 
a todos os nossos consumidores, por isso, antes mes-
mo de começarmos a vender os produtos, entregamos 
amostras para diversos colaboradores na época, sem 
explicar nada, apenas com manual de instruções, confi r-
mando que o produto é de fácil instalação e que pode 
ser utilizado por pessoas que têm mais ou menos acesso 
à informação sobre automação resi-
dencial. Nosso processo de controle 
internacional também é um grande 
diferencial e garante as qualidades de 
ter uma casa automatizada, ela precisa 
ter boa qualidade para funcionar bem e 
sempre que você precisar, por isso, con-
tamos com uma equipe de pesquisa e 
desenvolvimento interna e também uma 
equipe na China que faz to-
do o controle nas ca-
racterísticas técnicas 
destes produtos”.

Destaques
Infi nitas possibili-

dades: a automação 
residencial permi-
te o controle desses 
equipamentos através do 
smartphone, criar cenas compatíveis com determinadas 
atividades (ex: ao acionar o modo fi lme dentro do app 
da Blumenau Infi nity Smart Light, as lâmpadas baixam 

à informação sobre automação resi-
dencial. Nosso processo de controle 
internacional também é um grande 
diferencial e garante as qualidades de 
ter uma casa automatizada, ela precisa 
ter boa qualidade para funcionar bem e 
sempre que você precisar, por isso, con-
tamos com uma equipe de pesquisa e 
desenvolvimento interna e também uma 
equipe na China que faz to-
do o controle nas ca-
racterísticas técnicas 

Infi nitas possibili-

te o controle desses 
equipamentos através do 

Luminária da 
Blumenau 
Iluminação
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a intensidade de iluminação), como agendar horário de 
acender ou apagar as luzes, e muito mais.

16 milhões de cores: variações de temperaturas de 
cor entre branco quente e frio, intensidade na emissão 
de luz e escolha de outras cores para transformar a ilu-
minação do ambiente.

Fácil conexão: não necessitando de dispositivos 
adicionais, apenas acesso com rede Wi-Fi e smartphone 
possibilita a qualquer usuário usar os produtos.

Integração Infi nita: através dos produtos Blumenau 
Iluminação Infi nity Smart Light, é possível integrar a ilumi-
nação de ambientes através do smartphone e assistentes 
virtuais e automatizar equipamentos elétricos.

Através do aplicativo, é possível integrar as assisten-
tes de voz com os dispositivos, criando comandos, roti-
nas e cenários de acordo com as necessidades.

Compatibilidade com assistentes de voz, como Goo-
gle Home e Alexa.

Para que os produtos possam chegar aos clientes, 
a empresa realiza treinamentos, como explica Renato 
Medeiros: “Temos uma equipe própria para atender a 
demanda de treinamentos, uma Consultora de Merca-
do e uma Consultora Especifi cadora, que seguem com 
uma agenda de treinamentos pelo Brasil, para atender 
essa demanda dos lojistas e capacitar cada vez mais a 
equipe de vendas deles. Assim como lives para trei-
namento on-line, atingindo muito mais lojistas, onde 
contamos as novidades e tiramos dúvidas sobre a li-
nha. Além disso, nosso Coordenador de P&D viaja o 
Brasil para pesquisas de mercado, trazendo as deman-
das direto dos lojistas, observando mercado e, claro, 
treinando as equipes das lojas que ele visita, é uma 
troca muito rica e que traz muito conteúdo para o setor 
de Pesquisa e Desenvolvimento da empresa”, diz.

Mercado
“Estamos sempre atentos aos movimentos do mer-

cado, focando sempre em melhorias e inovações, mas 
sem sermos aventureiros demais, pois qualidade é o 
nosso diferencial, então, tudo que é muito novo será 
analisado diversas vezes antes de colocarmos no mer-
cado. A automação residencial não é uma novidade, 
mas o compromisso da Blumenau Iluminação é torná-
-la acessível a todos, por isso, trabalhamos com aten-
dimento de mais de 3.000 pontos de vendas mensais 
e tentamos sempre disponibilizar a nossa linha inteira 
de produtos nas lojas de materiais elétricos e de cons-

trução. Nosso consumidor é gente como a gente, que 
quer ter acesso a novidades, com uma linguagem mais 
simples e com ótimo custo-benefício. O futuro nos le-
vará para algo maior, a iluminação acompanhando as 
ações realizadas no ambiente, trazendo o dinamismo 
que a automação entrega. Assim, cada momento e 
espaço pode ser adaptado à necessidade: o mesmo 
cômodo que é usado para trabalho com uma luz fria 
e intensa pode ser acolhedor com uma iluminação 
quente e mais baixa. Usar a Infi nity Smart Light para 
ir acompanhando o ciclo circadiano infl uencia direta-
mente no bem-estar e na melhor qualidade de vida do 
ser humano”, fi naliza Renato.

INTELBRAS
“A linha de Casa Inteligente da Intelbras tem o obje-

tivo de oferecer conforto, segurança e praticidade para 
os usuários, por meio de produtos inovadores. A linha de 
Casa Inteligente é composta por mais de setenta produ-
tos, divididos em quatro categorias: Segurança, Energia, 
Iluminação e Entretenimento. O portfólio de produtos 
possui desde lâmpadas inteligentes, muito acessíveis ao 
usuário, até fechaduras inteligentes, que, além de levar 
conforto ao dia a dia, 
proporciona mais se-
gurança ao ambiente”, 
informa Renata Voges, 
Gerente do Segmento 
de Energia Home Offi -
ce da Intelbras.

Todos os produtos 
da Casa Inteligente In-
telbras permitem pro-
gramar suas rotinas. 
“Exemplo: que horas 
as luzes do ambiente 
irão se apagar ou que 
dia da semana você irá acionar o motor da piscina. 
Além de programar, você consegue criar cenários, rea-
lizar comandos remotamente, como ligar previamente 
o ar-condicionado, ou verifi car se o portão da gara-
gem está fechado. Você ainda pode ser comunicado 
se algum evento aconteceu no ambiente, como quem 
abriu a porta, e visualizar as câmeras”, explica.

“O mercado vem em franca expansão, sabemos que 
os assistentes de voz são muito importantes na divulga-



ção para o consumidor e na interação dos dispositivos. 
Além disso, cada vez mais, os brasileiros possuem aces-
so à Internet em suas residências, isso dissemina muito 
o conceito de Casa Inteligente, pois basta o usuário ter 
Wi-Fi para conectar os produtos de casa inteligente e 
entrar neste mundo. E a Intelbras quer deixar cada vez 
mais este mercado próximo do brasileiro, com produtos 
que são utilizados diariamente e que são facilmente in-
seridos nos ambientes, sem necessidade de alterações 
na infraestrutura. Além de permitir a experimentação 
dos produtos nos pontos de venda e disseminar conte-
údos on-line, seja para o usuário, eletricista ou revenda 
especializada”, acrescenta.

Renata conta que o portfólio de Casa Iinteligente 
da Intelbras é desenvolvido por eles juntamente com 
parceiros. “Por exemplo, temos o protetor eletrônico 
smart, produto desenvolvido e produzido no Brasil 
com selo Inmetro. Com ele, o usuário pode controlar 
até 5 tomadas, programar o liga e desliga dos equipa-
mentos plugados a ele ou realizar o controle remota-
mente via aplicativo. A Intelbras mais uma vez inovou 

também com a integração dos dois aplicativos de Casa 
Inteligente, o MIBO e o IZY, desenvolvemos isso pois, 
hoje, somos líderes no mercado de câmeras e temos 
o portfólio mais extenso de iluminação e energia, en-
tão, a integração oferece funções exclusivas ao usuá-
rio, além de proporcionar ainda mais segurança para a 
Casa Inteligente, isso só a Intelbras tem”.

O conforto de utilizar apenas um comando 
para várias funções

www.fabribam.com.br


novo papel e fez a indústria do setor se adaptar rapi-
damente para atender às exigências do consumidor. 
Com mais tempo em casa, as pessoas passaram a ter 
necessidade de um sistema de iluminação integrativo 
e multifuncional.

“O mais comum, hoje em dia, é termos no mesmo 
ambiente da residência uma pessoa trabalhando, en-
quanto outra cozinha e uma terceira relaxa, jogando ou 
ouvindo música. Cada uma delas tem uma faixa etária, 
portanto, necessita de mais ou menos luz para realizar 
as atividades. Porém, o sistema de iluminação para to-
das elas é o mesmo, o que exige que seja multifuncio-
nal, adaptativo, confortável e aconchegante”, explica o 
Engenheiro da LEDVANCE, Luan Donadon, especialista 

em produtos SMART para uso residencial.
Para atender a tais requisitos, a LEDVANCE 

desenvolveu a linha SMART+WIFI, pa-
ra uso residencial, que é com-

posta por lâmpadas, 
luminárias e fi tas LED in-
teligentes. Os produtos 
permitem total controle 
da iluminação, como 
acender, apagar, pro-
gramar o acendimento, 

a cor, a intensidade da luz 
e muito mais. Tudo isso 

por meio do aplicativo 
gratuito LEDVANCE 

SMART+WIFI, acionado no smartphone ou tablet e, ain-
da, por comando de voz (Alexa e Google Assistente). 

Com a Linha SMART+WIFI, é possível realizar o 
acionamento da iluminação dos ambientes de maneira 
automática, por meio do aplicativo gratuito LEDVAN-
CE SMART+WIFI, estando em casa ou remotamente. O 
controle é sem fi o, via Wi-Fi, e não necessita da instala-
ção de hub.

Uma vez instalado o aplicativo e criadas as ce-
nas de iluminação, as luzes poderão ser controladas 
mesmo quando não houver internet. A rede WI-FI 
se encarrega de enviar os comandos do app para os 
dispositivos. E, caso a conexão WI-FI falhe, o sistema 
altera automaticamente para Bluetooth, mantendo 
a iluminação da casa sob controle. Para isso, basta 
o usuário estar próximo dos equipamentos SMAR-
T+WIFI para controlá-los.
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Com um mix de produtos extremamente variado e 
um mercado aquecido, a Intelbras entende que a jor-
nada do cliente acontecerá de diversas formas. “Muitas 
pessoas experimentam o universo de casa inteligente 
comprando um item e instalando sozinho, no caso de 
uma lâmpada. Agora, se ele quer dar o próximo pas-
so e ter um ambiente inteligente, o ideal é buscar um 
profi ssional para ajudá-lo a instalar, no caso de uma 
fechadura inteligente. Ou ainda, se ele quer sua casa 
toda inteligente, o consumidor fi nal deverá buscar um 
eletricista ou um instalador especializado para realizar 
o projeto que melhor atende suas necessidades, quais 
os itens pertinentes e os cenários de automação a se-
rem criados”, fi naliza.

LEDVANCE

CASA INTELIGENTE/LED 

A linha VIVARES é o sistema de iluminação IoT da 
LEDVANCE, que oferece uma excelente iluminação 
em ambientes profi ssionais, é efi ciente e ecologica-
mente correto, pois garante até 80% de economia de 
energia e de geração de CO2. De fácil instalação, é 
ideal para ser utilizado em novos projetos de escritório 
e para a renovação do sistema de luz em ambientes 
corporativos. A solução funciona tanto com o sistema 
Zigbee (sem fi o) quanto com o DALI (com fi o).

O sistema pode ser mantido remotamente ou geren-
ciado por aplicativo em nuvem, o que permite assistência 
de manutenção e monitoramento de energia, aumentan-
do a economia com os dados obtidos que revelam otimi-
zações possíveis.

O ambiente que antes servia ao descanso, hoje 
assume o papel de escritório, de diversão e também 
de relaxamento. Da mesma forma, a luz assumiu um 



NICE
A Nice, empresa líder global em soluções de gestão 

doméstica, apresenta novos produtos para o mercado de 
Smart Home no Brasil. Com soluções inovadoras e tecno-
logias avançadas, a companhia reforça seu compromisso 
em fornecer produtos de qualidade para impulsionar a 
automação residencial no país e simplifi car o dia a dia 
das pessoas.

Em maio de 2023, a Nice assumiu as operações da 
FIBARO, uma empresa Nice, no Brasil, incluindo supor-
te técnico, treinamento e garantia de disponibilidade 
contínua de estoque. Adquirida em julho de 2018 pela 
companhia italiana, a marca, que já atuava com alguns 
produtos em território brasileiro, agora conta com toda 
a estrutura internacional da Nice nas operações no país.

Com a expertise da Nice no Brasil, os integradores 
e profi ssionais da automação residencial terão acesso a 
uma ampla gama de produtos e novas tecnologias, ga-
rantindo segurança e confi abilidade em seus projetos. 
Essa união estratégica fortalece a oferta de soluções de 
automação inteligente no mercado brasileiro, proporcio-
nando aos clientes uma experiência ainda mais comple-
ta e abrangente, além de oferecer maior fl exibilidade e 
compatibilidade entre dispositivos para uma capacidade 
de automação residencial completa e efi ciente.

A extensa linha de produtos da Nice conta com tecno-
logia Z-Wave, que possibilita transformar casas, edifícios 
e corporações em ambientes inteligentes e muito mais 
práticos, seguros, confortáveis e personalizáveis. Confi ra 
os principais produtos do portfólio disponíveis no Brasil:

Yubii Home: um gateway de automação residencial 
intuitivo, personalizável e de fácil instalação, que une tec-
nologias Nice e FIBARO, aberto à integração com mais 
de 3 mil dispositivos de outras marcas. Os usuários po-
dem controlar e gerenciar diversos aparelhos e cenários 
de automação por meio do aplicativo Yubii App, que 
pode ser instalado em tablets, smartphones ou smart- 
watches. Além disso, o Yubii Home permite a integração 
com assistentes de voz, como o Google Home, Alexa e 
Siri, oferecendo conveniência, conforto e possibilitando 
o gerenciamento remoto das funções domésticas de 
qualquer lugar com um simples clique, verifi cando o sta-
tus e recebendo notifi cações em tempo real.

Nice Smart-Control: um dispositivo versátil que trans-
forma aparelhos convencionais em inteligentes. Com o 
Smart-Control, é possível adicionar funcionalidades de 

automação a eletrodomésticos, sistemas de iluminação, 
portões e outros equipamentos, permitindo o contro-
le e monitoramento remotos por meio do sistema de 
automação residencial. Sua instalação simples torna o 
Smart-Control uma solução poderosa para expandir a 
automação em residências e espaços comerciais.

Gerenciamento de Iluminação: a Nice possui módu-
los com protocolo de rádio Z-Wave, que transformam a 
casa em um sistema inteligente que a torna conectada, 
integrada e segura, mesmo à distância, ainda é possível 
personalizar com as preferências dos clientes. Os pro-
dutos Roll-Control, para o controle de proteção solar, 
RGBW-Control, para o controle cromático, e Dimmer-
Control, para a regulação da intensidade luminosa, são 
alguns dos módulos que permitem uma comunicação 
fácil e imediata entre os usuários e a residência, respon-
dendo às necessidades específi cas de cada família.

Além dessa lista de produtos, a Nice também oferece 
uma variedade de outras soluções com tecnologia Z-Wa-
ve. Isso inclui sensores para detecção de movimento 
(Nice Motion-Control), inundação (Nice Flood-Control), 
temperatura (Nice Heat-Control Kit), bem como sensores 
de monóxido de carbono (Nice CO-Control) e fumaça 
(Nice Smoke-Control). Esses dispositivos adicionais com-
plementam a linha de produtos da Nice, proporcionando 
aos usuários uma linha completa de opções para atender 
às suas necessidades de automação residencial.

Painel de controle do aplicativo 
Yubii, o aplicativo projetado para 
o cosumidor e otimizado para 
gerenciamento via smartphone

Gateway Yubii

Nice Smart-Control

Produto da Nice com 
tecnologia Z-Wave
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PADO
Lucas Claudino, Head de Engenharia e Inovação da 

PADO, comenta que a crescente demanda por confor-
to, comodidade, praticidade e segurança impulsiona 
signifi cativamente o mercado de automação residen-
cial, que conta com diversos segmentos e players com 
os mais variados portfólios de produtos. “A utilização 
de tecnologias avançadas permite que os usuários 
controlem sua casa por meio de aparelhos celulares, 
controles remotos ou até mesmo a própria voz. Além 
disso, um segmento importante dentro do mercado 
de automação residencial é a segurança da automa-
ção e da residência, cenário no qual a PADO está for-
temente inserida. Embora já existente há alguns anos, 
esse mercado está em plena expansão e ainda é no-
vidade para muitos revendedores. Mesmo com o es-
tudo e familiarização dos instaladores e revendedores 
com os produtos já existentes, esse mercado recebe 
atualizações e novidades com uma velocidade muito 
alta, o que torna indispensável a participação dos fa-
bricantes de maneira próxima aos clientes, através de 
treinamentos, workshops, conversas e distribuição de 
material técnico”, diz.

A PADO possui um time de Pesquisa, Desen-
volvimento e Inovação (PD&I) e de vendas que está 
constantemente realizando treinamentos em regiões 
estratégicas, para que os clientes possam ir além da 
compra, mas que eles sejam também responsáveis pe-
la garantia de um produto instalado com qualidade e 
utilizado da melhor forma possível. “A PADO já lançou 
e continuará lançando produtos com qualidade para 
atender o mercado de automação residencial, atacan-
do especifi camente o segmento de segurança. Para 
isso, há um investimento de gente e capital em alguns 
pontos estratégicos, como PD&I em novos produtos 
de complemento de mix e lançamentos inovadores, 
Engenharia para otimização de produtos e materiais, 
Marketing para desenvolvimento de materiais de 
apoio a revendedores e usuários, e Inteligência de 
Mercado para elaboração de estratégias certeiras no 
lançamento de produtos e busca de novos mercados e 
clientes”, diz Luca.

STECK
A linha de Ambiente Conectado da Steck ofere-

ce produtos inteligentes para automação residencial, 
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Fechaduras 
Inteligentes da PADO



com soluções, como lâmpadas in-
teligentes, fechadura eletrônica, 
plugue de tomada e interruptores 
diversos para os consumidores. 
Além da confiabilidade na marca, 
as opções de acabamento, quali-
dade e atendimento no pósvenda 
são alguns dos diferenciais que ofe-
recemos aos nossos clientes.

Pensando em alguns aspectos 
principais para a implementação 
de soluções para casa conectada, 
a Steck destaca alguns pontos im-
portantes e que podem ser solu-
cionados por meio da instalação de 
seus produtos:

• Segurança: entre os produtos 
que se destacam, estão as câmeras 
internas e externas, que, utilizadas 
em combinação com a fechadura 
eletrônica, permitem um melhor 
monitoramento de acesso à resi-
dência.

• Iluminação: com os produtos 
de Ambiente Conectado da Steck, 
o consumidor tem a possibilidade 
de automatizar as cores e intensi-
dade da iluminação, assim como 
o acionamento de acordo com o 
horário do dia, para que nada fique ligado sem neces-
sidade.

• Controle Total: a automação residencial veio para 
facilitar a vida das pessoas e trazer mais conexão, faci-
lidade e, por consequência, mais mobilidade também 
e isso sempre está alinhado às necessidades dos con-
sumidores. Todos os produtos da nossa linha de pro-
dutos inteligentes podem ser controlados à distância 
através do aplicativo da Steck Ambiente Conectado ou 
dentro da residência, por meio das assistentes de voz 
Amazon Alexa e Google Home.

“Uma casa inteligente ou casa conectada, como 
também é conhecida, é um ambiente totalmente ou 
parcialmente conectado com algumas tecnologias 
agregadas. A residência possui sistemas avançados 
de automação para propiciar conveniências, como 
segurança e bem-estar. Com uma casa inteligente, 

as pessoas podem, por exemplo, controlar a tempe-
ratura do ambiente (quando tem ar-condicionado), 
controlar e economizar energia, abrir e fechar portas, 
controlar fechaduras e câmeras. A integração dos 
sistemas e equipamentos varia de acordo com a ex-
pectativa e necessidade de cada consumidor. Diante 
de tantas novidades emergindo no mercado, vemos 
com bons olhos a aceitação, cada vez mais, dos usu-
ários com a automação residencial, pois os produtos 
inteligentes facilitam e tornam mais prazeroso o dia a 
dia em casa. A nossa linha de automação residencial 
funciona por comando de voz via assistentes virtuais, 
pois acreditamos que essa é a mais próxima realidade 
do setor elétrico residencial”, explica Leandro Souza, 
Gerente Sênior de Marketing da STECK para a Amé-
rica Latina.

A Steck suporta a jornada dos parceiros com três pilares:

Fechadura Eletrônica da Steck

Painel de comando instalado na parede
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• Informação Técnica: fornecem aos clientes parcei-
ros desde a dimensão até os atributos dos produtos que 
compõem esta linha, além de catálogos, manuais de 
usuários e instrução de montagem em formato digital e 
também audiovisual.

• Comunicação: para a jornada de venda desta linha, 
fornecem todo tipo de comunicação on-line, offl ine e au-
diovisual que vai desde um fl yer até vídeos de unboxing 
e confi guração de produto. Fora as ativações e campa-
nhas de vendas nos PDVs parceiros.

• Treinamentos: a Steck treina e capacita constante-
mente não somente a sua força de vendas, mas também 
a força de vendas dos seus canais parceiros. 

Leandro complementa que a empresa sente a ne-
cessidade de auxiliar os consumidores a se manterem 
conectados com as tendências e, a partir dessas observa-
ções, das demandas dos usuários e dos movimentos do 
próprio mercado. “Nossas equipes de marketing e en-
genharia estão sempre atentas às mudanças de mercado 
e buscando novos produtos para o mix da Steck, man-
tendo nossa linha de produtos sempre atualizada e com 
constantes investimentos no mercado brasileiro”, fi naliza.

TASCHIBRA
Os produtos da linha Smart Taschibra são disposi-

tivos que permitem o acionamento à distância através 
do aplicativo Taschibra Smart, instalado no smartpho-
ne ou tablet. Através desse dispositivo, você consegue 
comandar todos os dispositivos Smart confi gurados no 

app com um simples comando ou até mesmo por co-
mando de voz através do assistente virtual.

“A automação na área de iluminação não é algo no-
vo, a facilidade e praticidade que essa tecnologia pro-
porciona faz com que se torne cada vez mais popular. 
Percebemos que a busca por esse tipo de produto é 
maior na internet, por isso, o destaque nas vendas dessa 
linha vem através do canal e-commerce, por se tratar 
de produtos mais tecnológicos. A venda através de re-
vendedores ainda é um pouco tímida”, comenta Afonso 
Schreiber Neto, Diretor Comercial da Taschibra.

Afonso informa que a equipe comercial está treinada 
e realiza treinamentos com seus clientes revendedores 
conforme a sua necessidade.

Sobre novos investimentos, o Diretor Comercial diz 
que, este ano, estão destinados à divulgação da linha e 
do mix de produtos lançados no ano passado.

CASA INTELIGENTE/LED CASA INTELIGENTE/LED 

Produtos da Taschibra que 
podem ser acionados pelo 
smart phone

Linha Smart Taschibra permite o acionamento à distância
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ESQUADRIAS E FERRAGENS
BUCHA PARA FIXAÇÃO
BUCHA DE FIXAÇÃO IV PLAST IV PLAST
BUCHA DE NYLON PARA FIXAÇÃO 8mm, 
BNV 8  VONDER-  29.35.000.800 VONDER
BUCHA PARA DRYWALL 
E GESSO WORKER WORKER
BUCHA PLÁSTICA CISER CISER
BUCHA UNIVERSAL BEMFIXA BEMFIXA
BUCHA UNIVERSAL DE NYLON P/ BASES 
OCAS E MACIÇAS – UN ÂNCORA ÂNCORA
BUCHA UNIVERSAL UX8  FISCHER BRASIL

CADEADO
CADEADO 20mm - ZAMAC (E-COAT) STAM
CADEADO DE ALTA SEGURANÇA 
LT60, EM LATÃO SOPRANO
CADEADO DE LATÃO 25mm, ENCARTELADO 
VONDER- 32.01.025.000 VONDER
CADEADO GOLDART 20mm GOLD
CADEADO LATÃO PADO PADO
CADEADO STANDARD CR30 PAPAIZ

ESPUMA DE POLIURETANO
ESPUMA DE 
POLIURETANO TEKBOND TEKBOND
ESPUMA EXPANSIVA 
DE POLIURETANO MUNDIAL PRIME
ESPUMA EXPANSIVA 
DE POLIURETANO WORKER WORKER
ESPUMA EXPANSIVA DE POLIURETANO, 
500ml/493 G, VONDER - 16.90.048000 VONDER
ESPUMA 
EXPANSIVA QUARTZOLIT QUARTZOLIT
VEDACIT ESPUMA EXPANSIVA PU VEDACIT

FECHADURA
FECH. 803/03 - ESP. INOX (G) STAM
FECHADURA ASCOT PADO PADO
FECHADURA MZ271 PAPAIZ
FECHADURA POPLINE RETA EXT. 
CROMADO ESP26 (40x53 PY45) SOPRANO

FERRAGENS
CHUMBADOR 
PARABOLT WORKER WORKER
DOBRADIÇA DE SOBREPOR C/ROL 
100x73,5x50x2,0mm AÇO INOX ESC STAM
DOBRADIÇA MÉDIA 3x2.1/2 INOX 
E C/ANEL RED PINO CHATO SOPRANO
ELETRODOS GUEPAR GUEPAR
FIXADOR DE PORTA FP 500, COR 
ALUMÍNIO, VONDER - 35.99.100.500 VONDER

PARAFUSO
CHIPBOARD CISER CISER
PARAFUSO CABEÇA 
CHATA 5x50  FISCHER BRASIL
PARAFUSO CONJUNTO TELHA BELENUS

PARAFUSO PARA TELHA, 5/16”x110mm, 
COMPLETO, VONDER - 20.93.110.516 VONDER
PARAFUSO PONTA BROCA CABEÇA 
SEXTAVADA ZINCADO WORKER WORKER
PARAFUSO TELHEIRO JOMARCA

PORTA E JANELA DE AÇO
JANELA VENEZIANA MULTIFLEX 
GRADE QUADRICULADA, 
100x150x16 PRÁTIKA SASAZAKI
PORTA DE AÇO LAMINADA MGM CORP
PORTA DE CORRER DE 3 FOLHAS 
LINHA QUALITYSOL GRUPO RAMASSOL

PORTA E JANELA DE ALUMÍNIO
ESQUADRIA EM ALUMÍNIO SUPREMA
2 FOLHAS COM PERSIANA 
INTEGRADA ESQUADRIAS BRASIL
JANELA DE ALUMÍNIO DE 
CORRER 2 FOLHAS MÓVEIS MGM CORP
JANELA VENEZIANA 
COM PERSIANA AUTOMÁTICA 
LINHA ULTRA GRUPO RAMASSOL
JANELA VENEZIANA DE CORRER 
GRADE CLASSIC, 100x150x7,6 
ALUMIFIT SASAZAKI

PORTA E JANELA DE PVC
JANELA DE CORRER 2 FOLHAS MULTILIT 
E PORTA DE GIRO PVC MULTILIT MULTILIT
PORTA DE PVC SANFONADA PLASBIL
PORTA PERLEX GRUPO PERLEX
PORTA SANFONADA 
BRANCA DE 80cm NOVA FORMA/FORTLEV
PORTA SANFONADA DE PVC 
2,10x0,70m - NEVE PLASTILIT/POLIFORT
PORTA SANFONADA DUDA 
DE 62cm BRANCA DUDA

PREGO
PREGO DE AÇO COM CABEÇA 
15x15, VONDER - 28.61.151.500 VONDER
PREGO GERDAU GERDAU
PREGO TELHEIRO TIPO 
ARDOK WORKER WORKER
PREGOS TRIÂNGULO TRIÂNGULO

FERRAMENTAS
BROCA
BROCA DE AÇO RÁPIDO 6,00mm DIN 
338 HSS, VONDER - 53.37.006.000 VONDER
BROCA DIAMANTE AZUL DIAMANTE AZUL
BROCA PARA CONCRETO - IRWIN 
100X060MM - IW904 IRWIN
BROCA SDS PLUS WORKER  WORKER
ESPECIAL PARA FURAR 
PORCELANATO - AÇO,  CONCRETO,  
MADEIRA,  PAREDE GOZILLA

FOI DADA A LARGADA
CORTADOR MANUAL 
DE REVESTIMENTO CERÂMICO
CORTADOR CORTAG - 
NEW MASTER 125 CORTAG
CORTADOR DE CERÂMICAS E 
AZULEJOS MANUAL, 75cm, VDEC 75, 
VONDER- 68.51.075000 VONDER
CORTADOR DE PISO 
IRWIN 90cm - IW14133 IRWIN
CORTADOR DE PISO, CERÂMICA 
E PORCELANATO WORKER WORKER
CORTADOR PARA 
PISOS G60 GUEPAR GUEPAR

DISCO DE CORTE
DISCO ABRASIVO DE 
CORTE (DAC115-14) STARRETT
DISCO ABRASIVO DE CORTE SATA® SATA
DISCO CORTE 4 1/2 X 1,0 
INOX THOMPSON THOMPSON
DISCO DE CORTE BNA12 NORTON
DISCO DE CORTE FINO - METAL/ 
INOX  4 1/2”x1,0mm X 7/8”-
STA8061 STANLEY STANLEY
LINHA SECUR TYROLIT

DISCO DIAMANTADO
DISCO DIAMANTADO SEGMENTADO 4” 
105mm - STA47402B STANLEY
DISCO DIAMANTADO TURBO PRO NORTON
DISCO DIAMANTADO 
TURBO THOMPSON THOMPSON
DISCO DIAMANTADO 
TURBO WORKER WORKER
T-JET 110x20x1.2mm, CORTE 
EXTRAFINO EM PORCELANATO GOZILLA
TURBO AZUL - DIAMANTE 
AZUL DIAMANTE AZUL

FERRAMENTA ELÉTRICA
ESMERILHADEIRA 4 1/2” (115mm) 820W- 
G720 - BLACK & DECKER BLACK&DECKER
ESMERILHADEIRA ANGULAR 710W – 
G1917/BR1 E BR2 GAMMA FERRAMENTAS
FURADEIRA DE IMPACTO 1/2” TRAMONTINA
GSB 185-LI (A PEQUENA GIGANTE) BOSCH
PARAFUSADEIRA/FURADEIRA A 
BATERIA, 12 V, FONTE DE CARREGAMENTO 
BIVOLT AUTOMÁTICA, 
PFV 012, VONDER - 60.01.012.000 VONDER

FERRAMENTA MANUAL 
PARA CONSTRUÇÃO
CHAVES PHILIPS E FENDA FAMASTIL/
 GRUPO VELLORE
COLHER DE PEDREIRO 
PACETTA FERRAMENTAS PACETTA
DESEMPENADEIRA 
MARMORATO GALO DESEMPENADEIRAS
MANDRIL BRASFORT
REBITADOR MANUAL 
DE ROSCA WORKER WORKER
TORQUÊS ARMADOR 12’ FERRAMENTAS 
 SÃO ROMÃO
VENTOSA DUPLA, 118mm, PLÁSTICA, 
VONDER - 35.99.002.002 VONDER

O Melhor Produto do Ano é atribuído às empresas cujos produtos 
apresentam maior rentabilidade e giro no ponto de venda para os lojistas 
de materiais de construção. A votação é exclusiva para os lojistas. Estes 
são os produtos indicados pelas indústrias, em ordem alfabética:



FERRAMENTA MANUAL
PARA JARDIM E AGRICULTURA
ENXADA CANAVIEIRA
GOIAVADA TRAMONTINA
PULVERIZADOR COSTAL AGRÍCOLA 20 LITROS, 
PC 020, VONDER - 62.40.020.000 VONDER
SERRA MANUAL BIMETAL UNIQUE 
(BS1218/BS1224/BS1232) E ARCO DE 
SERRA SÉRIE STARRETT (K140) STARRETT
TESOURA DE PODA 8” GEDORE
TESOURA PARA GRAMA COM 
PROLONGADOR 
PROFISSIONAL GUEPAR GUEPAR
TESOURA PARA PODA KALA KALA

INSTRUMENTO 
DE MEDIÇÃO A LASER 
LASER DE LINHA COM NÍVEL 
AUTOMÁTICO-DW088K DEWALT DEWALT
NÍVEL A LASER DE 
ALTA PRECISÃO 30m – MTX MTX
NÍVEL A LASER DE LINHAS CRUZADAS 
A BATERIA, MODELO SK700GD  MAKITA
NÍVEL A LASER WORKER WORKER
NÍVEL A LASER, 20m, VERDE, NLV 020, 
VONDER - 38.20.000.020 VONDER
TRENA GLM 50-27 CG BOSCH
TRENA/MEDIDOR DE 
DISTÂNCIA A LASER SÉRIE 
STRARRETT – 30m (KLMS-30) STARRETT

LIMAS
LIMA CHATA PARA ENXADA 8”,
VONDER - 43.10.018.000 VONDER
LIMA ENXADA & MULTIÚSO 
NICHOLSON E K&F APEX TOOL GROUP/ 
 SATA/K&F/CRESCENT NICHOLSON
LIMA ENXADA 8” (L411-208) STARRETT
LIMA PARA ENXADA WORKER WORKER
LIMAS AGULHA COM CABO BRASFORT

MÁQUINA ELÉTRICA DE BANCADA
CORTADOR ELÉTRICO 
CORTAG - ZAPP CORTAG
FURADEIRA DE BANCADA -
FBM-160MA MOTOMIL
SERRA DE ESQUADRIA 7.1/4”, 850W, 220V~, 
SEV 857 VONDER- 60.01.857.220 VONDER
SERRA DE MEIA ESQUADRIA BOSCH 
PROFESSIONAL - GCM 254 BOSCH
SERRA ESQUADRIA COM BRAÇO 
TELESCÓPICO WORKER WORKER
SERRA MULTIFUNÇÃO V3 1500W – 
G692/BR1 E BR2 GAMMA FERRAMENTAS

TRENA
TRENA DE AÇO 5mx19mm, 
VONDER - 38.68.500.005 VONDER
TRENA DE BOLSO 
DE 5m (KTS34-5ME-S) STARRETT
TRENA EMBORRACHADA 
5x19mm THOMPSON THOMPSON

TRENA IRWIN® STANDARD 
5m - IW13947 IRWIN
TRENA UNIVERSAL COM FREIO MANUAL 
STANLEY 5m - STHT33989-840 STANLEY

ITENS PARA BANHEIRO
ACESSÓRIOS PARA BANHEIRO
CANTONEIRA PLÁSTICA DUPLA 
COM SABONETEIRA 21x14x40,5cm 
ASTRA - CÓD: KANT3 ASTRA
KIT DUDA MÔNACO 
CROMADO CRISTAL 5 PEÇAS DUDA
LINHA IDEA DOCOL
LOREN LOFT LORENZETTI
NET DECA

ARMÁRIO PARA BANHEIRO EM MDF, BP
ARMÁRIO PARA BANHEIRO 
MARGARIDA COZIMAX COZIMAX
ARMÁRIO PLÁSTICO VERSÁTIL 30,1x9,4x35,3cm
DE EMBUTIR E SOBREPOR ASTRA
CONJUNTO CLARICE 80 FABRIBAM
GABINETE DE BANHEIRO EM MDF 
E CUBA – VENETO RIVERZZA RIVERZZA
GABINETE FLOW 1 GAVETA 80x38 
CINZA C/ LAVATÓRIO 
STONE – B60004M510 CELITE/ROCA BRASIL
KIT PEQUIM COM PÉ 80cm 
NERO COM AMENDOA MÓVEIS SÃO JOÃO
KIT TREVISO 63cm C/ PIA 
MARM. QUINTO A. J. RORATO
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ASSENTO SANITÁRIO
AMANCO WAVIN ASSENTO SANITÁRIO 
MUNDIAL E COMFORT AMANCO WAVIN
ASSENTO ALMOFADADO HERC HERC
ASSENTO SANITÁRIO OVAL 
ALMOFADADO ASTRA COD TPK/AS ASTRA
ASSENTO SANITÁRIO 
PREMIER KRONA KRONA
FLEX AP.386.17 DECA
LÍNEA SLIM ALMOFADADO MEBUKI MEBUKI

CHUVEIRO ELÉTRICO
ADVANCED LORENZETTI
DUCHA ELETRÔNICA E-SOFT ENERBRÁS
DUCHA TOP BANHO 
BLACK PIANO SINTEX SINTEX
FAMINHO FAME FAME
LINHA FIT HYDRA

LOUÇA SANITÁRIA
BACIA C/CAIXA ACOPLADA 
ELITE BRANCA CELITE/ROCA BRASIL
BACIA COM CAIXA 
ACOPLADA LINHA MISTI ICASA
BACIA FLEX DECA
BACIA NEXT DOCOL
KIT BACIA LOREN ONE LORENZETTI

METAL SANITÁRIO
LEVEL DECA
LOREN KITCHEN 2266 C76 LORENZETTI
MONOCOMANDO LAVATÓRIO 
BANCADA 2875 AxIOM 
SLIM DOURADO MATTE MEBER METAIS
TORNEIRA E MONOCOMANDO 
DE MESA LIFT DOCOL
TORNEIRA P/LAVATÓRIO BICA 
ALTA BASIC PRETO MATTE – 
B5063C7R0B CELITE/ROCA BRASIL

SISTEMA DE AQUECIMENTO A GÁS
AQUECEDOR A GÁS DA LINHA 
PRIME, MODELO KO 20 D/DI KOMECO
AQUECEDOR A GÁS RHEEM 
20 LITROS BLACK RHEEM
AQUECEDOR A GÁS RINNAI E21 RINNAI
LZ 1600DE LORENZETTI

ITENS PARA COZINHA
ARMÁRIO PARA COZINHA EM MDF, BP
ARMÁRIO TÓQUIO 
A. J. RORATO A. J. RORATO
COZINHA CISNE COZIMAX COZIMAX
COZINHA MUNIQUE  MM GABINETES
COZINHA PLENA 120 FABRIBAM
GABINETE PARA 
COZINHA NEVADA IRMÃOS CORSO

FILTRO E PURIFICADOR DE ÁGUA
ACQUA BELLA LORENZETTI
LINHA GIOM FILTROS PLANETA ÁGUA
PURIFICADOR DE ÁGUA COM 
BICA MÓVEL MODELO PLUS HERC HERC
PURIFICADOR DE 
ÁGUA FACILE HIDROFILTROS
PURIFICADOR ELETRÔNICO 
PREMIUM ACQUABIOS

TORNEIRA PURIFICADOR LAGUNE 
VITALITÉ BRANCA VÍQUA

PIA DE MATERIAL SINTÉTICO
PIA GARÇA 1,20m SINTÉTICA GARÇA
PIA ISOCRIL IRMÃOS CORSO
PIA PREMIUM DE MÁRMORE 
SINTÉTICO DECORALITA
STD GRAN 120x55cm
A. J. RORATO A. J. RORATO

PIA E CUBA DE INOX
CUBA TRAMONTINA 
MORGANA 60 FX UNDERMOUNT 
EM AÇO INOX TRAMONTINA
PIA DE INOX - TAMANHO 1,20 FORMINOX
PIA DE INOX 1000 COM 
CUBA DESLOCADA FABRINOX
PIA PLUS 30 COM O SISTEMA SEI GHELPLUS

TORNEIRA ELÉTRICA
ELEGANCE BRANCA OU PRETA FAME
HYDRALAR GOURMET HYDRA
LOREN EASY LORENZETTI
TORNEIRA ELETRÔNICA 
ROSE GOLD SINTEX SINTEX
TORNEIRA PARA COZINHA DE 
PAREDE BICA MÓVEL ALTA VIENNA
CONVENCIONAL BRANCA/
CROMADA DURÍN

TORNEIRA PARA COZINHA
LINK DECA
LOREN FLEX LORENZETTI
TORNEIRA COZINHA - BANCADA BICA 
ALTA TRÍADE PRETO MATTE MEBER METAIS
TORNEIRA CARNEIRO METAIS CARNEIRO
TORNEIRA PARA COZINHA DE 
MESA GALIFLEX DOCOL
TORNEIRA PARA 
COZINHA NEW ACQUABIOS

MATERIAL BÁSICO
BETONEIRA
BETONEIRA - MB-400P GMEG
BETONEIRA 1 TRAÇO MAX 400L CSM
BETONEIRA FISCHER 
MOB PRO 400L IRMÃOS FISCHER
BETONEIRA M 400 EXTRA FORTE ALZA

CARRINHO DE MÃO
CANAL EXPORTAÇÃO (CRG5) CANAL
CARRINHO DE MÃO 60 LITROS 
CAÇAMBA DE AÇO 
VERMELHO IRMÃOS FISCHER
CARRINHO DE MÃO 
EXTRAFORTE TRAMONTINA
CARRINHO DE MÃO HEAVY DUTY 60L CSM

CIMENTO
VOTORAN/POTY/
ITAU/TOCANTINS VOTORANTIM CIMENTOS
CAUÊ/GOIÁS/ZEBU INTERCEMENT

IMPERMEABILIZANTE
DENVERTEC 100 DENVER/SOPREMA
DRYKOFITA VEDATUDO 
ULTRADRY (SUPERFITA) DRYKO
SIKATOP FLEX FIBRAS SIKA
TECPLUS TOP QUARTZOLIT
VEDACIT ADITIVO  VEDACIT/
IMPERMEABILIZANTE OTTO BAUMGART
VIAPLUS VIAPOL

MANTA ASFÁLTICA
DRYKOFITA - FITA ASFÁLTICA 
MULTIÚSO (“MANTINHAS”) DRYKO
DENVERMANTA DENVER/SOPREMA
MANTA ASFÁLTICA ALUMINIZADA 
TIPO II 3mm QUARTZOLIT QUARTZOLIT
MANTA ASFÁLTICA WORKER WORKER
SIKA SHIELD SIKA
VEDACIT MANTA ASFÁLTICA VEDACIT/
 OTTO BAUMGART
VIAMANTA TORODIN VIAPOL

TELA, TRELIÇA E ARAME RECOZIDO
ARAME GALVANIZADO GUEPAR GUEPAR
TELA DE AÇO GALVANIZADA/
PROTETOR PERIMETRAL SIMPLES DE 
AÇO GALVANIZADO/ARAME RECOZIDO 
TRANÇADO - ACEROSID ACEROSID
TELA GERDAU, TRELIÇA GERDAU E 
ARAME RECOZIDO GERDAU GERDAU
TELA METÁLICA HEXAGONAL, MALHA 2”, 23 
BWGx1,5m, COM 50m, GALINHEIRO VONDER - 
80.68.223.150 E ARAME RECOZIDO TORCIDO 
BWG 18, ROLO COM 1,0Kg, 
VONDER - 74.55.018.002 VONDER
TELLACOR MORLAN MORLAN

TELHA DE FIBROCIMENTO
TELHA DE FIBROCIMENTO 
5mm - DVG PRECON DVG PRECON
TELHA DE FIBROCIMENTO 
HIDROFUGADA INFIBRA INFIBRA
TELHA DE FIBROCIMENTO 
T7 DE 5mm CONFIBRA CONFIBRA
TELHA DE FIBROCIMENTO 
TROPICAL ETERNIT ETERNIT
TELHA MULTILIT SEM 
AMIANTO DE 5mm 1,83x1,10m MULTILIT
TELHA RESIDENCIAL 5mm 
BRASILIT BRASILIT

TELHA DE PVC
PLAN CERÂMICO DVG PRECON
TELHA COLONIAL ITEC
TELHA DE PVC 
COLONIAL PLAN AFORT/FORTLEV
TELHA DE PVC INFIBRA INFIBRA

VERGALHÃO
VERGALHÃO GERDAU GERDAU

MATERIAL DE ACABAMENTO
ARGAMASSA
ARGAMASSA COLANTE 
POLIVALENTE 7 EM 1 KERAKOLL
ARGAMASSA PISO SOBRE 
PISO CERAMFIX CERAMFIX



CIMENTCOLA INTERNO QUARTZOLIT
MASSA POLIMÉRICA - 
DVG PRECON DVG PRECON
OVERCOLL FORTALEZA FORTALEZA
VOTOMASSA VOTORANTIM CIMENTOS

FORRO DE PVC
FORRO DE PVC 7 E 4mm MULTILIT  MULTILIT
FORRO DE PVC DUDA 5mm CLEAN DUDA
FORRO DE PVC FRISADO 7mm PLASBIL
FORRO DE PVC GEMINI 6mm 
BRANCO NEVE PLASTILIT/POLIFORT
FORRO GEMINI NOVA FORMA/FORTLEV

PORCELANATO
CASTELLON PORTINARI
MADRID 73x73 DELTA PORCELANATO
NEGRESCO 94x184  CASTELLI EMBRAMACO
ONIX BIANCO 90x90 BIANCOGRES
PORCELANTO NEGRESCO LARGE DAMME
URBAN SOFT AC 62,5x62,5 ELIZABETH

REJUNTAMENTO
JUNTA FINE – O ORIGINAL 
CERAMFIX CERAMFIX
PORTOKOLL SIKA
REJUNTE ACRÍLICO 
FORTALEZA FORTALEZA
REJUNTE CERÂMICAS 
QUARTZOLIT QUARTZOLIT
VOTOMASSA VOTORANTIM CIMENTOS

REVESTIMENTO CERÂMICO
ALVORADA 71X71 DELTA PORCELANATO
ARCADE POLIDO GRAN, 
56,2x113,5, POLIDO, 4 FACES CEDASA
MONT BLACK ULTRA 
LUX 100X100 ENNOVA EMBRAMACO
MUNARI BRANCO AC 90x90cm ELIANE
TASOS AC 10x10 ELIZABETH

MATERIAL ELÉTRICO
DISJUNTOR
DISJUNTOR MARGIRIUS MARGIRIUS
DISJUNTOR SHB - GII SOPRANO
DISJUNTORES DIN FAME FAME
DISJUNTORES RX3 LEGRAND PIAL LEGRAND
DISPOSITIVOS DE PROTEÇÃO - 
DISJUNTORES ELGIN ELGIN
MINIDISJUNTOR TDJ3-1C20 
1P 20A 3KA - CURVA C TRAMONTINA
MINIDISJUNTORES MDW WEG

EXTENSÃO ELÉTRICA/FILTRO DE LINHA
EXTENSÃO E FILTRO 
DE LINHA ELGIN ELGIN
EXTENSÃO ELÉTRICA SMART FAME FAME
EXTENSÃO STYLOS (COD 9085) E FILTRO 
DE LINHA (COS 1083) GRUPO PERLEX
EXTENSÕES SORT DANEVA PIAL LEGRAND
FILTRO DE LINHA 
PROFISSIONAL (34002) ILUMI

FIO E CABO ELÉTRICO
CABO FLEXICOM 2,5 COBRECOM
CABO FLEXÍVEL ATOXSIL 750 V SIL FIOS
CABO FLEXÍVEL 
LAMEFLAM 2,5mm2 LAMESA
CABO MEGATRON 
FLEXÍVEL 750V MEGATRON
CABO NAMBEIFLEX 450/750 V NAMBEI

FITA ISOLANTE
3M SCOTCH 33+/3M IMPERIAL 3M
AMANCO WAVIN FITA 
ISOLANTE AMANCO WAVIN
FITA ISOLANTE 15m FOXLUX/GRUPO VELLORE
FITA ISOLANTE 
ANTICHAMA KRONA KRONA
FITA ISOLANTE NORTON NORTON
FITA ISOLANTE USO GERAL FAME FAME

LÂMPADA DE LED
BULBO T GALAXY LED
LÂMPADA CONTROLED OUROLUX
LÂMPADA LED BULBO/
TUBULAR ELGIN  ELGIN
LED FILAMENTO SMART LEDVANCE
PERA NEO AVANT
TKL TASCHIBRA  TASCHIBRA

LÂMPADA FLUORESCENTE 
(COMPACTA E TUBULAR)
3U SPIRAL TUBULAR 
TASCHIBRA TASCHIBRA

www.mgmportasejanelas.com.br
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LÂMPADA ELETRÔNICA 
3 U OUROLUX OUROLUX
LÂMPADA FLUORESCENTE COMPACTA 
ELETRÔNICA 3U/ESPIRAL - ELGIN ELGIN
TUBULAR T8 GALAXY LED

LUMINÁRIA DE LED
LUMINÁRIA DE MESA 
ASTERIANA PRETO/BRANCO ILUMI
LUMINÁRIA LED SLIM FOXLUX/GRUPO VELLORE
LUMINÁRIA SLIM OUROLUX
LUMINÁRIAS DE LED ELGIN (PAINEL/SLIM/
PROJETORES/SPOTS) ELGIN
PAINEL SLIM KIAN
PERFIL RISQUÉ COM FITA AVANT
SLIM BRILHARE LUMIFÁCIL 
CONVEX LED TASCHIBRA TASCHIBRA
STYLETUBE GALAXY LED

PINO ADAPTADOR DE TOMADA
ADAPTADOR 3 2P+T (COD 345) GRUPO PERLEX
PINO 3 SAÍDAS (12270) ILUMI
PINO MACHO E FÊMEA FAME FAME
PINO T/BENJAMIM MARGIRIUS MARGIRIUS
PLUGUE MACHO 2P+T 
10 A - 250 V~ TRAMONTINA
PLUGUES E ADAPTADORES 
DANEVA PIAL LEGRAND

QUADRO DE DISTRIBUIÇÃO
AMANCO WAVIN QUADRO 
DE DISTRIBUIÇÃO AMANCO WAVIN
QUADRO DE DISTRIBUIÇÃO 
18 POLOS (IEC/DIN) 
PORTA VERTICAL - BRANCO SOPRANO
QUADRO DE DISTRIBUIÇÃO 
DE EMBUTIR FAME FAME
QUADRO DE DISTRIBUIÇÃO 
OURO BOX STECK STECK
QUADRO DISTRIBUIÇÃO KRONA KRONA
 
TOMADA, PLUGUE E INTERRUPTOR
CONJUNTO MONTADO ARIA,
1 INTERRUPTOR SIMPLES 6 A + 
1 TOMADA 2P+T 10 A 250 V~ TRAMONTINA
INTERRUPTOR SLEEK MARGIRIUS E TOMADA 
SLEEK MARGIRIUS – PLUGUE MACHO- PLD E 
PLUGUE FÊMEA TMD MARGIRIUS MARGIRIUS
INTERRUPTORES E 
TOMADAS PIAL|PLUS+ PIAL LEGRAND
INTERRUPTORES E 
TOMADAS PLUZI BRANCA PLUZIE
LINHA NOVA AROS - PLUGUE 
(COD: 2043/ 2046) TOMADA 
MÓVEL 2P+T GRUPO PERLEX
LINHAS EVIDENCE E BLANC+ FAME
VIVAZ MONOBLOCO (78123) ILUMI

MATERIAL HIDRÁULICO
CAIXA D ÁGUA DE POLIETILENO
CAIXA D’AGUA DE POLIETILENO 
BAKOF TEC BAKOF
CAIXA D’ÁGUA ÁGUA LIMPA COM TRIPLA 
CAMADA, REVESTIMENTO ANTIBACTERIANO, 
BOIA E FILTRO ACQUALIMP
CAIXA D’ÁGUA DE POLIETILENO 
FORTLEV FORTLEV

CISTERNA
CISTERNA 5.000 LITROS INFIBRA INFIBRA
CISTERNA ACQUALIMP 
COM REVESTIMENTO 
ANTIBACTERIANO ACQUALIMP
CISTERNA BAKOF TEC BAKOF
CISTERNA ESTRUTURAL FORTLEV FORTLEV

FITA VEDA ROSCA
AMANCO WAVIN FITA 
VEDA ROSCA AMANCO WAVIN
FITA VEDA ROSCA FIRLON PLASTIFLUOR
FITA VEDA ROSCA KRONA KRONA
POLYFITA SEAL TAPE
POLYTUBES FITA VEDA ROSCA PULVITEC

MANGUEIRA PARA JARDIM
BOBINA MANGUEIRA ULTRAFORTE 
AZUL 1/2x200m - 4070103  VÍQUA
MANGUEIRA TRANÇADA 
1/2X2,0mm FLEXPLUS 300mts ACQUAFLEX
MANGUEIRA FLEX TRAMONTINA
MANGUEIRA JET PLUS 6x2 IBIRÁ
MANGUEIRA PARA JARDIM, ANTITORÇÃO, 
1/2”, VONDER - 31.21.120.112 VONDER
MANGUEIRA TRANÇADA 
COM KIT FAMASTIL/GRUPO VELLORE

RALO LINEAR
RALO LINEAR MODULÁVEL 
SIFONADO HERC HERC
RALO SLIM TRAMONTINA EM 
AÇO INOX 80x7cm TRAMONTINA
RALO SQUARE 
OCULTO - ELLEVE GRUPO LINEAR

TORNEIRA DE PLÁSTICO
TORNEIRA COM DERIVAÇÃO 
MÁQUINA DE LAVAR P/ TANQUE 
MARUJÁ BRANCO - 1130982 VÍQUA
TORNEIRA DE JARDIM HERC HERC
TORNEIRA DE LAVATÓRIO 
BRANCA LUCONI LUCONI
TORNEIRA DE PLÁSTICO 
LORENZETTI LORENZETTI
TORNEIRA PARA COZINHA 
ELÉTRICA PLUS BRANCA  DURÍN
TORNEIRAS DE PLÁSTICOS KRONA KRONA

TORNEIRA EM ABS
TORNEIRA EM ABS 1028 
BRANCA C63 METAIS LEÃO
TORNEIRA BICA MÓVEL 
DE PAREDE – SICÍLIA HERC HERC
TORNEIRA DE MESA BICA 
MOVEL BRANCA COD 145941 ASTRA/JAPI
TORNEIRA DE PAREDE BICA 
MÓVEL PARA COZINHA 
MARUJÁ BRANCO - 1130402 VÍQUA
TORNEIRA EM ABS LORENZETTI LORENZETTI

TUBO E CONEXÃO DE COBRE
TE COBRE S/SOLDA B15xB15xB15 
E B22xB22  RAMO CONEXÕES
TUBO DE COBRE CLASSE E 22mm 
E O COTOVELO DE 
COBRE 607 22mm ELUMA PARANAPANEMA

TUBO E CONEXÃO PARA ÁGUA FRIA
AMANCO WAVIN PVC 
SOLDÁVEL AMANCO WAVIN
TUBOS E CONEXÕES DE 
PVC P/ ÁGUA FRIA KRONA KRONA
TUBOS E CONEXÕES 
PARA ÁGUA FRIA – PREDIAL DVG TUBOZAN
TUBOS E CONEXÕES 
SOLDÁVEIS FORTLEV FORTLEV

TUBO E CONEXÃO PARA ÁGUA QUENTE
AMANCO WAVIN 
SUPER CPVC AMANCO WAVIN
TUBOS E CONEXÕES P/ 
ÁGUA QUENTE KRONA KRONA
TUBOS E CONEXÕES 
TOPHIDRO TOPFUSION

TINTAS E ACESSÓRIOS 
PARA PINTURA

ACESSÓRIO PARA PINTURA
DESEMPENADEIRAS 
INOX NIVEL PRO ROMA PINCÉIS
GARFO GAIOLA 5 ARAMES 
PARA PINTURA 23cm - AT550/23R ATLAS
MÁQUINA DE PINTURA AIRLESS, 1,2 HP, 220 
V~, MPA 120, VONDER - 62.20.001.220 VONDER
ROLO PARA PINTURA ANTIRRESPINGO - 
ZERO GOTA CONDOR  PINCÉIS

COLA INSTANTÂNEA
ADESIVO INSTANTÂNEO 793 TEKBOND
ADESIVO TYTAN CIANO TYTAN/SELENA
POLYFORT COLABOND  PULVITEC
SUPER BONDER LOCTITE 
ULTRA 20g HENKEL
SUPER COLA  MUNDIAL PRIME

CUPINICIDA
EXTERMINADOR DE CUPIM SAYERLACK
JIMO CUPIM JIMO
PENTOX MONTANA  MONTANA QUÍMICA
VEDACIT INSETICIDA PARA CUPINS 
(PENETROL) VEDACIT/OTTO BAUMGART

EQUIPAMENTO PARA 
PROTEÇÃO INDIVIDUAL
BOTA DACAR LINHA HORIZON BRACOL
BOTA DE PVC PRETA COM SOLADO 
AMARELO, CANO MÉDIO, COM FORRO, 
40, VONDER - 70.79.400000 VONDER
CALÇADO 50B26 CB MARLUVAS
CINTURÃO PARAQUEDISTA 
CG 796EK CARBOGRAFITE
LUVA FLEX FOAM KALIPSO
MÁSCARA 3M AURA 3M
MASCARA DE FELTRO 
PFF1 COM VALVULA - AT2400 ATLAS
MÁSCARA DESCARTÁVEL NORTON

FITA CREPE
3M 101 LA USO GERAL 3M
FITA CREPE NORTON NORTON
FITA CREPE PARA PINTURA IMOBILIÁRIA ADERE
FITA CREPE TEKBOND TEKBOND
FITA MASK CREPE 710 ADELBRAS
FITA CREPE AZUL – REF MSK6075 EUROCEL



LIXA
DISCO ABRASIVO DE 
PAPEL 225 AT16/180 ATLAS
LIXA - K296 LIXA FERRO/AÇO 
TRIONITE LIXAS TATU
LIXA D’AGUA 3M 331Q 3M
LIXA MASSA ADERE
LIXA MASSA A257 NORTON

ÓLEO DESENGRIPANTE 
E ANTICORROSIVO
ANTICORROSIVO INDUSTRIAL M1 STARRETT
DESENGRIPANTE MP1 LUB MUNDIAL PRIME
TEK LUB ÓLEO DESENGRIPANTE 
TEKBOND TEKBOND
WD-40® PRODUTO MULTIÚSOS WD-40
WHITE LUB SUPER ORBI QUÍMICA

SILICONE
ADESIVO MUNDIAL PRIME
ADESIVO DE SILICONE ACÉTICO 
TEKBOND TEKBOND
BRASCOVED SILICONE MULTI BRASCOLA
POLYFORT SILICONE MULTIÚSO PULVITEC
SILICONE ACÉTICO 
QUARTZOLIT QUARTZOLIT
SILICONE HÍBRIDO USO GERAL UNIPEGA

STAIN
IMPREGNANTE PREMIUM 
UV STAIN LUZTOL LUZTOL

OSMOCOR MONTANA MONTANA QUÍMICA
POLISTEN  SAYERLACK
POWER STAIN EUCATEX EUCATEX
SUVINIL VERNIZ 
STAIN PROTETOR SUVINIL

TINTA ESMALTE
CORALIT CORAL
ESMALTE BASE ÁGUA 
PREMIUM PLUS LUKSCOLOR LUKSCOLOR
ESMALTE SINTÉTICO 
STANDARD TRADICIONAL LUZTOL LUZTOL
EUCALUX SECA RÁPIDO EUCATEX
NOVACOR ESMALTE SHERWIN-WILLIAMS
SUVINIL COR & PROTEÇÃO 
BASE ÁGUA SUVINIL

TINTA PARA PAREDE EXTERNA 
KISATECH TINTA 
IMPERMEABILIZANTE KILLING
LUKSCLEAN ACRÍLICO SUPER 
PREMIUM SUPER LAVÁVEL LUKSCOLOR
METALATEX SUPER 
LAVÁVEL FOSCO SHERWIN-WILLIAMS
PROTEÇÃO SOL&CHUVA CORAL
SUVINIL PROTEÇÃO TOTAL SUVINIL
TINTA EMBORRACHADA 
ANJO ANJO TINTAS
UNIVERSO ACRÍLICO 
PREMIUM UNIVERSO TINTAS

TINTA PARA PAREDE INTERNA
DECORA CORAL
KISACRIL ACRÍLICA PREMIUM KILLING
NOVACOR PAREDES PRO SHERWIN-WILLIAMS
PEG & PINTE ACRÍLICO EUCATEX 
SUVINIL FOSCO COMPLETO SUVINIL
TINTA ACRÍLICA CERRADO LUZTOL LUZTOL
TINTA TOQUE DE PÉTALAS ANJO ANJO TINTAS
UNIVERSO UNILAR 
TINTA ACRÍLICA UNIVERSO TINTAS

TINTA PARA PISO
LUKSPISO PREMIUM PLUS LUKSCOLOR
NOVACOR PISO PREMIUM SHERWIN-WILLIAMS
HYDRONORTH HYDRONORTH
PINTA PISO CORAL
SUVINIL PISOS  SUVINIL
NOVOPISO TINTA ACRÍLICA PREMIUM 
TINTA PISO BLINDADO ANJO ANJO TINTAS
ULTRA PISO EUCATEX EUCATEX

TINTA SPRAY
MULTIÚSO LUKSCOLOR LUKSCOLOR
COLORGIN USO 
GERAL SHERWIN-WILLIAMS/COLORGIN
SPRAY EUCATEX MULTIÚSO EUCATEX
SPRAY PREMIUM PLUS 
SPRAY PRÁTICO MULTIÚSO LUZTOL LUZTOL
TINTA SPRAY SUPER 
COLOR TEKBOND TEKBOND
TINTA SPRAY USO GERAL MUNDIAL PRIME

https://bra.sika.com/
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NO CALOR 
DOS BONS NEGÓCIOS
 O clima esquentou em Porto Alegre na semana da 

24ª edição da Construsul - Feira Internacional 
da Construção, realizada de 1 a 4 de agosto, no 

Centro de Eventos FIERGS. Do lado de fora do pavilhão, 
o calor fora de época foi anormal, mas dentro, o público 
que compareceu se esquentou com as novidades apre-
sentadas e ficou animado para fazer negócios. O setor 
de construção civil no Brasil tem apresentado um notá-
vel crescimento econômico nos últimos anos. De acordo 
com dados do Instituto Brasileiro de Geografia e Estatís-
tica (IBGE), o PIB da construção civil cresceu 9,5% no se-
gundo trimestre de 2023, em comparação com o mesmo 
período do ano anterior.

Para o Diretor da Sul Eventos, Ricardo Richter, seg-
mentos que sempre foram importantes, como de má-
quinas e ferramentas, permaneceram muito fortes. No 
entanto, houve um crescimento de empresas do ramo 
químico e de decoração.

“Percebemos uma presença expressiva de lojistas 
no evento, o que mostra um grande interesse de em-
presários na busca de informações sobre produtos que 
impulsionem as vendas em seus estabelecimentos. A 
construção tem inovação constante e essa atualização é 
fundamental”, declarou.

FEIRA CONSTRUSUL

O prefeito de Porto Alegre, Sebastião Melo, que 
participou da solenidade de abertura da Construsul, 
ressaltou a importância do evento para cidade de Por-
to Alegre.

“É uma cadeia muito grande, que passa pela madei-
reira, pelo serralheiro, pelo arquiteto, pelo engenheiro 
e pelos operários. Enfim, é uma gama muito grande de 
pessoas. Quando o Brasil vai bem, a construção civil vai 
bem. Já tivemos momentos de alta e de baixa e eu en-
tendo que Porto Alegre vive um bom momento. Esta 
feira é inovadora, todo mundo aprende um pouco e faz 
negócio. Em nome da cidade, quero agradecer mais um 
evento, porque movimenta a cidade, hotéis, restauran-
tes e os prestadores de serviços”, afirmou.

ABRASIVOS BERWANGER 
Visa desenvolver itens com alta durabilidade e de-

sempenho. O foco no desenvolvimento das ferramen-
tas é otimizar o trabalho na obra e reduzir os custos de 
mão de obra. Seu destaque é a linha de discos de corte, 
que passa por constantes aprimoramentos. Além disso, 
a empresa está expandindo sua linha de serras circulares 
e serra copo, bem como introduzindo novidades na área 
de brocas e mantas abrasivas.



ADELBRAS
Facilitar a vida de todos é o que oferece a Adelbras, 

com uma diversificada linha de soluções para fixação, 
ampliada com os novos produtos. Lançamento na fei-
ra, a Fita Dupla-Face Extra Forte atraiu as atenções. 
Outro destaque ficou com a nova fita Hot Melt HM-
540, ideal para empacotamento pesado, fechamento 
de caixas de papelão e com alta performance, que ga-
rante adesão em câmaras frias, pois resiste a variações 
de temperatura, e em caixas de materiais recicláveis. 
Mesmo transparente, é possível notar que é mais gros-
sa, se comparada a uma fita tradicional, como a Quali 
Tape, que já oferece ótima resistência. Disponíveis nas 
medidas 48mmx40m e 48mmx100m, podem ser vendi-
das em embalagem torre ou por unidade. 

A Fita Adesiva Metalizada Quali Metal é ideal para 
decoração e acabamentos, mas também é indicada para 
aplicações na indústria. Oferece resistência, versatilidade 
e reflete os raios solares. 

E a Fita isolante Antichamas, nos tamanhos 19mmx5m, 
18mmx10m e 19mmx20m, agora, em embalagem torre, 
atendendo a uma necessidade do mercado, além de dei-
xar o lojista com opção de vender por unidade. 

ATLAS
Acessórios para pintura são complementos impor-

tantes para o bom trabalho do profissional. Por isso, a 
Atlas apresentou, em seu estande na Feira, completa 
linha de produtos para auxiliar o pintor. Principal lança-
mento da empresa gaúcha, a linha Imperial apresenta 
cabo de madeira de reflorestamento, com design alon-
gado e ergonômico. Além de fornecer maior firmeza e 
segurança na pega, ele também contribui para maior 
precisão no acabamento. 

O produto conta com Sistema monobloco, onde os 
monofilamentos, resina de fixação e o cabo são fundi-
dos em uma única peça, criando maior resistência e du-
rabilidade da peça. A ferramenta também conta com 
Monofilamentos especiais, fios sintéticos mais longos, 
desenvolvidos com a tecnologia Plumatek. São 5 ta-
manhos diferentes em 2 modelos: reta e angular, que 
proporcionam maiores possibilidades para a obra. Ideal 
para todo tipo de pintura e todos os tipos de tinta.

COBRECOM
A COBRECOM, que fabrica condutores elétricos de 

baixa tensão, faz balanço positivo de sua participação 
na Feira Construsul. Durante o evento, a empresa teve 
a presença da construtech Parceiro da Construção em 
seu estande e também apresentou soluções em fios e 
cabos elétricos.

“A Construsul foi um grande sucesso. O evento foi 
muito importante para apresentarmos o novo posiciona-
mento da COBRECOM. Também destacamos as novida-
des da empresa, como a Loja-Conceito, com os materiais 
de PDV, e a parceria com a plataforma Parceiro da Cons-
trução”, afirma Fábio Ferrara, Gerente de Marketing da 
COBRECOM.

Segundo o executivo, outro ponto forte do evento 
foi a grande presença dos clientes da empresa da re-
gião Sul. Além disso, os visitantes procuraram no estan-
de da empresa informações sobre fios e cabos elétricos 
de baixa tensão.

Entre os fios e cabos elétricos apresentados pela 
COBRECOM, estão os Flexicom Antichama 450/750V, 
GTEPROM Flex HEPR 90ºC 0,6/1Kv, Superatox e o Cabo 
Solarcom, além do Display Metrocom, que proporciona 
que os lojistas possam ter mais rentabilidade com a ven-
da fracionada de condutores elétricos.

A COBRECOM também realizou outras ativações em 
seu estande, no espaço Arena COBRECOM, como o Co-
bre Quiz, que era uma dinâmica descontraída, na qual os 
visitantes puderam tirar dúvidas técnicas sobre os produ-
tos da empresa e também sobre instalação elétrica.

Outro destaque foi o Simulador de Pênaltis, uma atra-
ção que uniu duas frentes muito importantes para a em-
presa no momento: futebol e tecnologia.

CORTAG
Na edição deste ano da Construsul, a Cortag sur-

preendeu com uma série de inovações. Sua linha de sis-
temas de nivelamento foi expandida para incluir novas 
medidas, em resposta às demandas do mercado. A adi-
ção de acessórios, como a base de proteção para espa-
çadores, a cantoneira niveladora, proporcionou soluções 
eficazes para instalações desafiadoras. A cunha tradicio-
nal da marca também passou por uma atualização visual, 
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adotando a cor vermelha, ao mesmo tempo que mante-
ve sua reconhecida qualidade e confiabilidade. 

Destaque para a linha de sistemas de nivelamento, 
que ganhou novas medidas e modelos, proporcionando 
maior precisão e praticidade. Além disso, a empresa traz 
novidades em acessórios para assentamento, como a 
base de proteção para espaçador nivelador, a cantoneira 
niveladora e a mini cunha ajustável.

Os novos Espaçadores de Ferragens Circular, desen-
volvidos para diminuir o contato entre a forma (caixaria) 
e a viga de aço, garantindo maior precisão no posicio-
namento de ferragens, também despertaram a atenção. 
São produzidos em material de alta resistência e estão 
disponíveis nos tamanhos 15, 20, 25 e 30mm.

Entre os Sistemas de nivelamento, novos modelos 
estão disponíveis, como a Cantoneira Niveladora, para 
cantos de 90º, para melhor acabamento em escadas e 
colunas. Para proteger os revestimentos, a Base de pro-
teção para espaçador nivelador evita riscos. O Nivelador 
de rosca é indicado para nivelamento de qualquer forma-
to, além de ter a porca reutilizável. 

DVG PLÁSTICOS
A Construsul foi uma oportunidade única para a 

empresa se conectar com o mercado, estabelecer no-
vas parcerias e fortalecer os laços com os clientes já 
existentes. A empresa ficou bastante satisfeita com a 
presença de 1000 pessoas que passaram pelo estande 
e que tiveram a oportunidade de conhecer produtos 
da melhor qualidade. 

Destaque no estande para as Telhas de PVC DVG 
Precon, que proporcionam maior economia, pois não 
requerem materiais pesados e caros para a instalação. 
Com diversos perfis, as telhas oferecem boas soluções 
e podem ser utilizadas em todos os tipos de cobertura, 
residencial, comercial e industrial.

Também foram expostos os novos Kits de vedação 
e Linha de Assento Sanitário, como o Oval Básico, Oval 
Almofadado e o Retangular Almofadado.

EINHELL
Iniciou em 2017 uma nova fase no país, ao tornar-

-se parte do Âncora Group. Desde então, está sediada 
em Vinhedo (SP) e conta com ampla estrutura de 6 mil 
m², logística ágil, grande capacidade de estocagem 

e rapidez na entrega. A empresa esteve presente na 
Construsul 2023 com ferramentas elétricas a bateria e 
estacionárias, com linhas para serviços profissionais, 
bricolagem, jardim e cuidados automotivos. Levou o 
que tem de mais inovador no mercado. Desenvolvidos 
na Alemanha, os produtos agradam aos mais exigentes 
usuários, como construtores, instaladores e profissio-
nais de manutenção elétrica e hidráulica, serralheiros 
e marceneiros, jardineiros, mecânicos, entusiastas da 
bricolagem e do cuidado automotivo, entre outros. 
Sua linha de ferramentas a bateria Power X-Change é 
inovadora. Com avançada tecnologia de íons de lítio, 
oferece alto desempenho, segurança e durabilidade.

A Âncora destacou a fixação rápida a gás como 
uma solução extremamente ágil em termos de fixação. 
O Sistema consiste no cravejamento de pinos de aço 
em concreto por meio da deflagração de gás, utilizan-
do a Ferramenta FGA850N. O Sistema é utilizado na fi-
xação de paredes de drywall, suspensão de instalações 
elétricas e hidráulicas.

ESTRELA
A Estrela Acessórios e Conexões trouxe uma série 

de novidades para a Construsul deste ano. Entre os 
lançamentos mais recentes, destacaram-se linhas va-
riadas de produtos, incluindo acessórios para banhei-
ro, acessórios para calha, abraçadeiras de impacto, 
ralos modulares e válvulas de retenção, entre outros. 
Um dos atrativos da empresa foi a inovadora linha de 
abraçadeiras de impacto, projetadas para a fixação de 
tubulações expostas em diferentes ambientes. Essas 
abraçadeiras apresentam um design exclusivo que 
permite a instalação do tubo por meio de um simples 
encaixe, proporcionando benefícios, como resistência 
de material, ausência de ferrugem, acabamento har-
monioso na cor do tubo, rápida instalação com econo-
mia e disponibilidade em diversas cores.

FABRIBAM GABINETES
Os Conjuntos Lívia, Clarice e Nicole foram os mais 

recentes lançamentos apresentados na Construsul. O 
Conjunto Lívia se destaca pelo gabinete super espaço-
so na cor Catedral, combinado com nichos em cor nude, 
proporcionando um contraste visual encantador. Possui 
gavetões com corrediça telescópica e divisória interna, 
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e uma das maiores no Brasil e América Latina, contri-
buindo muito para a realização de bons negócios”.

HERC
Empresa gaúcha com mais de 50 anos no mercado, a 

Herc deixou de ser “apenas” a fabricante da tradicional 
torneira preta de jardim. São mais de 450 produtos pen-
sados para facilitar o dia a dia e tornar a vida mais prática 
e mais simples. Na Feira, apresentou a nova Linha de Tor-
neiras Tivoli, fabricadas em plástico ABS e com modelos 
de parede, mesa e lavatório.

Outro produto apresentado no estande da em-
presa foi a Caixa Coletora de Gordura, composta por 
Tampa, Cesto Coletor e no formato quadrado, de fácil 
adaptação ao piso. 

HYDRONORTH
Com mais de 40 anos de mercado, a empresa pa-

ranense tem diversas soluções para pinturas acrílicas, 
impermeabilizantes, vernizes, massas e esmaltes, entre 
outros. Na Construsul, apresentou o Novopiso Resis-
tente, tinta acrílica com muita durabilidade, alto ren-
dimento e antiderrapante com 14 cores. E também o 
Super Novopiso, disponível em nove cores. A Resina 
de Alta Performance está disponível em oito cores e 
destaca-se pela maior resistência, facilidade na aplica-
ção, alta aderência e super brilho.

ILUMI
A Construsul foi palco das mais recentes novidades da 

empresa 100% nacional, focada em inovação e soluções 
em material elétrico. Com um olhar voltado para a alta 
qualidade e praticidade, a empresa busca se destacar co-
mo referência no setor. A Ilumi oferece um amplo mix de 
produtos para instalação e acabamentos elétricos. 

Na Feira, apresentou o Sistema Monobloco para 
instalação de tomadas, com opções com duas ou três 
tomadas, ou uma tomada e um interruptor para acio-
namento da iluminação. O sistema facilita a instalação 
e evita gambiarras, com segurança e rapidez para o 
profissional e para o usuário final. 

O sistema está disponível para instalação em todas 
as linhas de produtos, como Vivaz, Slim, a linha mo-
dular Lev, Safra e Stylus. A linha modular Lev ganha 
novos itens, na cor preta, como as placas 4x2, 4x4, 3x3, 
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facilitando a organização. Este conjunto incorpora ele-
mentos de interiores sofisticados, como painel ripado 
e espelho orgânico, disponível com e sem LED. Acom-
panhando o conjunto, a Cuba Stella oferece um design 
sofisticado e espaçoso. O Conjunto Clarice é outro lança-
mento da Fabribam, com sua frente fresada remetendo 
ao efeito ripado, em harmonia com a estrutura amadei-
rada em tom Catedral, conferindo elegância ao ambien-
te. Com gavetas equipadas com corrediças telescópicas, 
porta com amortecimento e puxador cava, este conjun-
to segue as últimas tendências. Painel ripado e espelho 
orgânico, opcional com LED, compõem o conjunto. A 
Lorena é a cuba que o acompanha, apresentando linhas 
curvas e design sofisticado. O Conjunto Nicole, na cor 
Catedral, oferece um tom amadeirado médio, proporcio-
nando aconchego e sofisticação. Com gavetas equipadas 
com corrediças telescópicas, porta com amortecimento e 
puxador cava, este conjunto segue as últimas tendências. 
A espelheira Cecília, com duas portas espelhadas, prate-
leiras internas e nicho externo, é ideal para decoração. 
Combinado ao Lavatório Jade, que se destaca pela vál-
vula oculta, o conjunto ganha um toque de refinamento.

GRUPO KRONA 
O Grupo Krona apresentou novidades na Constru-

sul. O estande da Krona tinha área total de 140m², com 
mezanino. O destaque foi a linha de esgoto série re-
forçada, com 48 itens lançados, além de exposição das 
outras soluções para água fria, água quente (CPVC e 
PPR), esgoto, elétrica e acessórios.

O estande contou ainda com um espaço especial 
para a Viqua, recentemente adquirida pelo Grupo Kro-
na, com destaque para a exposição de torneiras de 
mesa e parede e o lançamento da Linha de Purificado-
res com comando único.

“Para nós, foi uma participação extremamente po-
sitiva, pela possibilidade de estreitar relacionamento 
com os clientes e, também, reconhecimento do Grupo 
Krona no mercado, que está cada vez mais receptivo 
à qualidade de nossos produtos e à forma como tra-
balhamos com os lojistas”, avaliou Fernando Oliveira, 
Diretor-Executivo da empresa.

Para o Vice-Presidente Comercial e Marketing da 
Krona, Valdicir Kortmann, “a Construsul mostrou, mais 
uma vez, porquê é a maior feira do setor na região Sul 
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que utilizam os mesmos módulos da linha Slim.  Outra 
novidade são as Extensões Econômicas, que permitem 
que o usuário instale um fio do tamanho de sua neces-
sidade. Os Filtros de Linha com fusível contam com 5 
tomadas em diagonal, para segurança do usuário, e 
estão disponíveis em preto ou branco. 

JIMO
A Jimo, empresa especializada em produtos de lim-

peza, apresentou suas mais recentes novidades na Feira 
Construsul deste ano. Entre elas, o Jimo Desengraxa, 
desenvolvido para remover sujeiras pesadas, como 
graxa, óleo e gordura, de forma rápida e eficiente em 
peças, máquinas e equipamentos industriais. Outro lan-
çamento é o Jimo Lustra Móveis Aerossol, que promete 
deixar móveis limpos e protegidos, conferindo brilho e 
realçando as superfícies, seja de móveis laqueados, en-
vernizados, encerados ou laminados. O produto conta 
com uma fragrância suave de cera de carnaúba e sili-
cone para proporcionar um resultado impecável. Além 
disso, a JIMO também apresentou o Jimo Lava-Louça 
Multicamadas, que aprimora a performance do produ-
to, separando ingredientes para desempenhar suas fun-
ções no momento ideal do ciclo de lavagem.

KINGSPAN ISOESTE 
Pioneira e líder em soluções isotérmicas para cobertu-

ras, fachadas e revestimentos arquitetônicos, a  Kingspan 
Isoest apresentou novas tecnologias para construção sus-
tentável na Construsul. Para atender à demanda cada vez 
maior por soluções de alta performance, a marca fornece 
o que há de mais moderno em construtivos isotérmicos 
e modulares para aumentar a eficiência na construção, 
valorizando-a ao mesmo tempo que agrega uma extensa 
lista de benefícios e vantagens.

Além de proporcionar economia em equipamentos 
de climatização e até 73% em energia, o mix da Kin-
gspan Isoeste é formado por produtos que são sus-
tentáveis (eliminam o uso de água) e são totalmente 
recicláveis, mais leves (peso estrutural até 90% menor), 
mais rápidos de instalar (obra com execução 30% mais 
rápida e mão de obra reduzida), mais resistentes ao 
tempo, geram menos resíduos (pois são acabados e 
sob medida) e mais conforto térmico (diferença de 
temperatura de até 7°C).

 

KOMECO E FINOTTATO 
As empresas estiveram presentes com suas solu-

ções integradas, com o conceito “do projeto ao aca-
bamento: inovação que conecta”, abrangendo todas 
as etapas de um projeto de engenharia e arquitetura. 
A Komeco destaca-se pela oferta de soluções de aque-
cimento de água e energia solar, enquanto a Finottato 
atua nos acabamentos com seus pisos vinílicos.

MANGUEPLAST
A Mangueplast mostrou seu portfólio, com man-

gueiras que trazem facilidades de uso. Destaque para 
o lançamento da Mangueira para Jardim Tricotada An-
titorção, que não dobra durante o uso, evitando que a 
passagem de água seja interrompida durante o seu uso. 
Ela possui duas camadas com fios internos e externos, 
com um fio que reforça a mangueira trançado/tricotado, 
o que traz mais resistência, evitando a sua dobra. Ao 
girar a mangueira, o fluxo de água continua normal, pois 
não fará nenhuma dobra, como acontece nas manguei-
ras tradicionais. É uma trama diferente reforçada em po-
liéster. Está disponível nas cores laranja e verde, contam 
com marcação metro a metro, para facilitar a venda.

MEBER 
Reconhecida como uma das principais fabricantes 

de metais no país, e consolidada em posição de rele-
vância no segmento, a Meber retornou à Construsul. 
Com área de 120m2, o estande apresentava lançamen-
tos e novidades recentes do portfólio da marca, como 
a coleção Tríade, apresentada no primeiro trimestre 
de 2023 como solução econômica e sustentável, que 
atende os mercados de varejo e da construção civil. A 
participação na Construsul foi uma oportunidade de 
aproximação com o mercado, compartilhando as atu-
alizações pelas quais a marca vem passando, desde 
evoluções importantes no parque industrial até mu-
danças em sua gestão. “São avanços que ocorrem de 
forma permanente ao longo dos 62 anos de história da 
Meber. Cada vez mais, a marca está focada em fazer de 
seus produtos itens que façam a diferença na vida das 
pessoas, com soluções práticas, confiáveis e, acima 
de tudo, capazes de agregar bem-estar aos clientes”, 
adianta o Diretor Executivo, Sérgio Torres. 

A Tríade oferece nove opções de produtos, cujo 
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elemento destaque é o volante de três pontas – cada 
qual evocando um dos pilares que nortearam o desen-
volvimento da coleção. O primeiro deles é a economia. 
Seus produtos trazem o diferencial da competitividade 
comercial, apostando na melhor combinação entre 
acessibilidade e a tradicional qualidade que acompa-
nha as soluções assinadas pela marca há 62 anos.

METAIS TALITA
Uma das empresas que mais cresce no setor, re-

alizaram ação especial para revendedores de todo o 
Brasil nesta primeira participação na Construsul. Tem 
produtos com designs exclusivos, detalhes que encan-
tam sem abrir mão de uma qualidade inquestionável e 
confi ança para toda a sua rede. Apresentou sua linha 
completa de Torneiras, Misturadores, além de acessó-
rios para banheiro.

MONTANA QUÍMICA
A Montana Química, referência em tratamento, pro-

teção e preservação de madeira, lançou as linhas à ba-
se de água de seus vernizes Marítimo e Tingidor. “Para 
evidenciar os atributos e a nova tecnologia, estaremos 
em conjunto com a ação Missão Possível Montana, que 
traz o lançamento dos vernizes com a tecnologia base 
água, o que torna possível fazer tudo no mesmo dia”, 
afi rma Pedro Fernandes, Analista de Marketing da Mon-
tana Química. “Este é só o início de uma série de ações 
planejadas para ativação dos produtos nas lojas”.

No decorrer da feira, a Montana Química premiou os 
pintores do Movimento Brasil por um Pintor Melhor, e 
animou o pavilhão com o “Vai dar Samba”, com passis-
tas e alguns integrantes da bateria de escola de samba 
especialmente contratada pela empresa.

“Nessa ação, transformamos o pavilhão em um mi-
nissambódromo em alguns momentos durante os quatro 
dias de evento, com um samba-jingle exclusivo para o 
nosso Osmocolor base água, carro-chefe da Montana no 
varejo”, diz Fernandes. 

O estande da Montana Química, com 63m², teve um 
layout todo em madeira, com foco na decoração, com os 
lançamentos de produtos à base de água. 

ORBI QUÍMICA
A Orbi Química é uma empresa com capital 100% na-

cional, que iniciou suas atividades em 2006, produzindo o 
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desengripante White Lub Super em aerossol.
Oferece soluções completas para as linhas de ma-

nutenção e conservação automotiva, industrial e cons-
trução civil. Objetivando oferecer ao mercado extensa 
linha de produtos de alta performance, a empresa, que 
tem unidades em Leme (SP), Blumenau (SC) e Cama-
çari (BA), mantém forte política de investimentos em 
equipamentos e tecnologias inovadoras. No estande, 
estavam expostas todas as linhas de produtos para a 
construção civil, como Silicones e Tintas Spray.

PABOVI
A revolução em mangueiras é a aposta da Pabovi, 

que apresentou a primeira Mangueira com cheiro de 
tutti-frutti. A mangueira está disponível na cor rosa e 
tem um cheirinho que lembra o sabor dos famosos chi-
cletes Babalu. Apesar da essência não sair do produto 
com o tempo, a mangueira não é comestível, além da 
possibilidade de deixar a água com gosto. 

A ideia surgiu em 2022 em uma reunião e surpreen-
deu a todos. A empresa investiu no desenvolvimento de 
um produto realmente diferente e, caso a novidade te-
nha boa aceitação do público, novas essências nas man-
gueiras serão apresentadas.

PINCÉIS ROMA
A empresa, fundada no ano de 1989, em Nova Ro-

ma do Sul, no estado do Rio Grande do Sul, Brasil, tam-
bém tem unidade em Nazaré da Mata, Pernambuco. 
Apresentou diversas novidades na Construsul, como 
Trinchas, PADs para Pintura, Rolos para Pintura, Disco 
de Lixas, diversas Desempenadeiras e Kits de pintura.

O início da empresa foi marcado pela produção de 
escovas e materiais para acabamento de calçados, e, 
agora, também investiu na Divisão Plástico, com diver-
sos produtos, incluindo mangueiras.

Atualmente, as duas unidades fabris estão adap-
tadas para otimizar a produtividade dos mais de 500 
produtos que compõem o seu mix.

PLASTILIT
A Plastilit está comemorando 35 anos e apresentou a 

sua nova linha de Ralos Lineares, como o Ralo Linear Invi-
sível ou Ralo Linear Seco, ampliando sua área de atuação 
e com produtos para projetos residenciais. 

No estande, também estavam disponíveis as novas Cai-
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xa de Gordura e Caixa de Dispersão, para manter os cuida-
dos com o meio ambiente.  O público também conheceu 
o Assento Sanitário Soft Close, que fecha suavemente. 

Destaque para o novo Mecanismo para Acionamento 
de Descarga, que conta com fácil instalação, tem design 
diferenciado e acionamentos de descarga bem separa-
dos para 3 ou 6 litros.

Na comemoração de 35 anos, a Plastilit fez uma par-
ceria com o ex-jogador Zico, que se tornou o embaixador 
da marca e participará de ações e campanhas da Plastilit.

PLUZIE
Fabricante de acabametos elétricos, a Pluzie apresen-

tou na Feira seu mix de produtos e as novas luminárias de-
corativas, para atender a um pedido do consumidor e uma 
necessidade do mercado, como a Lighting Decor, com 
desenho diferenciado, e a Lighting Plus, luminária externa 
mais tradicional, em material ABS e diferentes acabamen-
tos, além de oferecer segurança e qualidade, resistência 
ao calor e capacidade para lâmpadas LED 15W 250V~. 

A linha Caprice, com tomadas, interruptores e 
placas, ganhou itens com novos acabamentos mais 
foscos, como o preto, linhas retas e opções que combi-
nam com diferentes ambientes, além do toque suave. 
As peças com acabamento em madeira oferecem uma 
suave textura.

A tomada em barra oferece opção para que o usu-
ário compre o fio do tamanho que precisa e faça uma 
extensão, possibilitando personalização de acordo com 
cada necessidade.  No mix de produtos, linha SobrePlus 
tem fácil instalação, peças compactas e design tradicio-
nal na cor branca, a linha Ideale Colors tem design ar-
redondado e diferentes opções de cores, para os mais 
modernos projetos.

PULVITEC
Uma das referências em adesivos e selantes no Brasil, 

a Pulvitec, empresa pertecente ao Grupo Pidilite, está no 
Brasil há mais de 50 anos. Os produtos promovem solu-
ções duradouras e evitam problemas futuros. No portfó-
lio da empresa, três marcas se destacam: Polyfort, solução 
em adesivos, selantes e impermeabilizantes; Polytube, 
adesivo para instalações hidráulicas; e Super Storm, para 
limpeza inteligente. Outros produtos em destaque no es-
paço da Pulvitec na Feira foram Silicone Multiúso, PU40, 
Espuma Expansiva, Adesivo PVC, Vedanel e Massa Epóxi.

SOPRANO
Destaque para as Caixas de Proteção Installbox, 

formadas por Tomada 20A, Disjuntores DIN monopo-
lar ou bipolar, entradas para canaletas e eletrodutos, 
compatibilidade para parafusar em caixas de embutir 
4x2, além do acabamento brilhante, que facilita a lim-
peza. 

Também foi apresentada uma linha completa com 
diferentes modelos de Plugues para uso residencial, nos 
modelos macho, fêmea e T, opções para 2 ou 3 pinos 
em 10A ou 20A, além de estarem certificados em con-
formidade com a norma.

Já o Módulo de tomada USB Tipo-C é ideal para car-
regamento da bateria de tablets, celulares, entre outros 
eletrônicos, com tensão de entrada de 100 – 240Vca e 
tensão de saída de 5Vcc. Além de serem modulares, es-
tão disponíveis nas cores branco, concreto e carbono. 

As soluções elétricas ainda contam com Relés de Au-
tomação, indicados para uso residencial ou industrial, 
com grau de proteção IP20. E os conectores de emen-
das, indicados para conexão de cabos elétricos com se-
gurança e sem a necessidade de fita isolante.

Na esteira da recente edição da Construsul, a So-
prano, empresa de renome, colheu reações positivas, 
incluindo as impressões positivas do seu CEO, Danny 
Siekierski. Ele compartilhou que a participação da So-
prano na feira é uma tradição e, neste ano em particu-
lar, testemunhou um fluxo significativo de visitantes em 
seu estande, sinalizando a possibilidade de múltiplos 
acordos comerciais. Segundo Siekierski, a notável ca-
racterística diferenciadora da Construsul reside na qua-
lidade dos visitantes, uma vez que estes se mostram 
diretamente direcionados e adequadamente qualifica-
dos para o setor de atuação da Soprano. A empresa 
reafirma, assim, seu compromisso com a excelência e a 
constante busca por interações proveitosas no cenário 
da construção.

SILVANA
A mais nova Fechadura Digital SDD200 da Silvana, 

empresa do Grupo Assa Abloy, foi uma das atrações na 
Construsul, com design moderno e compacto, a peça 
conta com abertura por senha, fechamento automático, 
modo privacidade e alarme de violação.

Na Feira, apresentou diversos lançamentos nos seg-
mentos de fechaduras e dobradiças.
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SUVINIL E EPEX
Suvinil, marca de tintas decorativas da BASF, uniu-

-se à EPEX, indústria e comércio de plásticos, para 
participarem, juntas, da Construsul. No estande da 
EPEX, consumidores, visitantes, profissionais do setor, 
pintores e pintoras puderam conferir o portfólio das 
marcas, além de acompanhar treinamentos exclusivos 
promovidos pela Suvinil. A fabricante de tintas pro-
moveu seu último lançamento: Suvinil Toque de Terra, 
uma massa para efeitos decorativos com pigmentação 
100% mineral, ou seja, uma opção de menor impacto 
ambiental, se comparada à massa para efeito tradicio-
nal, e que oferece um visual rústico e manchado, além 
de ser pronta para o uso nas áreas internas. Além do 
produto, a Suvinil recebeu diferentes especialistas da 
pintura em cada um dos dias de evento, para mostrar 
as possibilidades e técnicas de aplicação da Suvinil To-
que da Terra.

A EPEX, por sua vez, exibiu dois lançamentos no es-
tande que criou para a Construsul, sendo um modelo da 
família do Boiserie e uma manta para proteção de móveis 
durante a pintura, o Manta Multi.

STECK
A Steck, empresa líder em soluções elétricas, e a 

Housi, startup especializada em smart living, anunciaram 
uma parceria estratégica, com o objetivo de aprimorar 
a experiência dos usuários com soluções para casas co-
nectadas. A partir de agora, os empreendimentos da 
Housi contarão com os dispositivos inteligentes da linha 
de Ambiente Conectado da Steck, proporcionando uma 
experiência de automação residencial.

A ascensão dos projetos de automação residencial 
impulsionou as empresas a unir forças para ampliar as 
possibilidades de transformar residências comuns em 
ambientes totalmente conectados. A ideia é instalar as 
soluções gradativamente, atendendo ao modelo de 
gestão das unidades habitacionais da Housi, desde a 
locação até o uso dos sistemas inteligentes, tudo por 
meio de um único aplicativo instalado no smartphone 
do usuário.

“Temos a oportunidade de possibilitar uma auto-
mação completa dos projetos já existentes e nos futu-
ros desenvolvidos pela Housi. Desde a instalação de 
lâmpadas inteligentes e controles universais para ligar 
e desligar aparelhos infravermelhos até dispositivos 

de acesso aos prédios. Tudo será executado de forma 
inteligente, prática e segura”, comenta Thomas Belais-
ch, Diretor Comercial da Steck.

A parceria deve se expandir rapidamente para outros 
empreendimentos da startup, proporcionando maior 
praticidade aos usuários e transformando a vida e as resi-
dências em experiências inovadoras e práticas.

A linha de Ambiente Conectado da Steck é composta 
por lâmpadas RGB inteligentes, controle universal, plu-
gues e interruptores inteligentes, câmeras de segurança.

TEKBOND
A Tekbond Saint-Gobain, empresa líder no ramo de 

colas e selantes, marcou presença na edição 2023 da 
Construsul. Além da exposição do portfólio da marca, foi 
realizada demonstração da utilização dos produtos feita 
pela equipe de técnicos da Tekbond. 

O visitante do estande conheceu uma variedade de 
itens da marca e os diferenciais dos produtos da Tekbond, 
que incluem silicones, colas instantâneas, cola pastilha, 
araldite e as linhas de corantes e de limpeza pós-obra, 
especialmente projetados para atender às necessidades 
de quem está envolvido em projetos de construção e re-
forma.

“Estamos empolgados em compartilhar as emocio-
nantes surpresas que preparamos para os visitantes da 
Construsul. Nossos valiosos clientes e parceiros, que nos 
prestigiarem com sua presença em nosso estande, tiverão 
a chance exclusiva de conhecer em primeira mão as nossas 
mais recentes soluções, campanhas e iniciativas desenvol-
vidas para este ano. Este foi um encontro imperdível para 
aqueles que estavam ansiosos por explorar novas oportu-
nidades de crescimento”, afirma Eduardo Mano, Diretor 
de Marketing da Tekbond. 

TITAN
Mostrou as principais tendências em tintas e texturas 

nessa área, oferecendo uma ampla variedade de opções 
para a criação de ambientes modernos e sofisticados. O 
Gerente de Marketing, Andreas Schubert, fala do grande 
interesse dos visitantes pelo material feito para o seg-
mento de drywall.

“Apresentamos a Fixa, uma espuma adesiva que 
permite a instalação direta de placas de gesso ou placas 
cimentícias nas paredes, ou em qualquer substrato ne-
cessário. Com essa solução, a facilidade é notável, pois 
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ao contrário dos modelos tradicionais que requerem pre-
paração com água e geram sujeira, nosso produto já vem 
pronto para aplicação, bastando agitá-lo e usá-lo com 
a pistola diretamente na placa de gesso. É uma opção 
ideal para quem busca alta produtividade, pois sua cura 
inicia em apenas um minuto e meio. Assim, a pessoa po-
de espumar a placa exatamente onde deseja fi xá-la na 
parede, seja em alvenaria ou concreto. Esse setor tem 
tido um crescimento notável, com uma grande deman-
da por parte dos clientes, impulsionado pela busca por 
produtos tecnológicos que permitam construir de forma 
mais rápida, ágil e sem desperdício, contribuindo para a 
transformação da construção civil”, afi rmou.

WORKER 
Com exclusividade e prezando sempre pela qualida-

de, a Worker apresentou os mais novos produtos do seu 
mix de ferramentas de corte, manuais, elétricas, solda e 
máquinas. Com seu catálogo de mais 10 mil produtos, 
a Worker mostrou na feira, para mais de 36 mil visitan-
tes, o seu estande, que expôs grande parte de sua linha, 
que perpassam desde os abrasivos, agropecuária, auto-
motivo, a variedades de ferramentas de corte, manuais, 
elétricas, EPIs, solda e equipamentos, dando garantia e 
qualidade nas suas produções. 

Na área de ferramentas de corte, o destaque foi para a 
linha profi ssional de Serras Copo Aço Rápido e Ponta de 
Metal Duro Worker, que são indicadas para serem utilizadas 
em ferramentas de bancada ou portáteis (elétricas/bateria). 

Já para as ferramentas manuais, o destaque foi para o 
Jogo de Chaves Combinadas com Catraca Worker, que é 
ideal para atender os segmentos profi ssional e industrial. 
Com acabamento cromado e polido, que causa grande 
efeito visual e facilita a limpeza, o jogo está disponível na 
versão fi xa, combinada e estrela, esta última também na 
versão de cabeça articulável. 

Na área de elétrica, a Worker inovou com o lançamen-
to da Serra Sabre Elétrica, que é ideal para cortes retos e 
curvos em madeira, plástico e metal. Com seu sistema de 
liberação rápida de lâmina, a ferramenta é essencial para 
se ter durante uma construção ou reforma, pois possui 
uma variedade de cortes e a lâmina pode ser operada 
tanto na vertical quanto na horizontal. 

VONDER
Uma das marcas mais completas do Brasil em ferra-

gens, ferramentas, máquinas e equipamentos para uso 

profi ssional, também esteve presente na Construsul. 
Com mais de 50 anos de mercado, a empresa é reco-
nhecida pela qualidade e variedade de seus produtos. A 
marca investe constantemente em tecnologia e infraes-
trutura, visando desenvolver ferramentas robustas e mo-
dernas. Seu amplo mix de produtos abrange abrasivos, 
adesivos, equipamentos de segurança, ferramentas de 
corte, máquinas e equipamentos, entre outros.

Entre tantos produtos, destaque para o recém-lan-
çado Jogo de Ferramentas com 163 peças, que reúne 
funcionalidade, organização e praticidade. Acompanha 
maleta com encaixe perfeito dos acessórios, conferindo 
maior vida útil das ferramentas. Também chamaram a 
atenção a Linha de Equipamentos de Proteção Individual 
e um novo modelo de máscara para trabalhos de solda-
gem, com escurecimento automático e visor lateral. O 
modelo dispensa a troca de lentes durante o processo de 
solda e ajusta-se à capacidade visual de cada operador.

A Linha a Bateria Intercambiável permite a utilização 
da mesma bateria de Lítio para diversas ferramentas, 
possibilitando maior autonomia, versatilidade e mobili-
dade no trabalho professional.

WD-40
A WD-40 apresenta soluções com tecnologia para fa-

cilitar a manutenção de diferentes itens. Apresentou na 
Construsul a ampliação da linha Specialist, com o Limpa 
Contato, removedor com secagem rápida, não deixa re-
síduos e é indicado para limpar contatos elétricos e ele-
trônicos ou equipamentos sensíveis. 

O Silicone Lubrifi cante é ideal para diversos mecanis-
mos, é resistente à água, protege contra ferrugem e tem 
secagem rápida, com uma película incolor, sem manchas 
ou viscosidade, além de não atrair sujeira.

Já o Descarbonizante Rápida Ação é uma poderosa 
fórmula que remove carbonização e conta com dupla 
ação removedora, com tecnologia que quebra os depó-
sitos de carbonização e minimiza o excesso de pulveriza-
ção e desperdício. Indicado para uso em carburadores e 
partes de motores de automóveis e caminhões, motoci-
cletas, cortadores de grama e barcos.

Toda a linha de soluções com da WD-40 estava exposta 
no estande, com profi ssionais prontos para explicar sobre 
cada produto, inclusive o original WD-40, desengripante 
com mais de 1.000 indicações de uso, e o EZ-Flex, que tem 
um jato multidirecionado, para alcançar pontos onde os 
olhos não veem, além de mais de 2.000 indicações de uso.

FEIRA CONSTRUSUL
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TUBOTECH
Feira Internacional de Tubos, 

Válvulas, Bombas, Conexões e 

Componentes

Data: 03 a 05 de outubro de 2023

Local: São Paulo EXPO, SP

www.tubotech.com.br

Abrafati Show
Exposição Internacional de 

Fornecedores de Tintas

De: 21 a 23 de novembro de 2023

Local: São Paulo EXPO, SP

www.abrafatishow.com.br

AGENDA

100

Principais feiras 

do segmento da 

construção civil 

programadas para 

2023

Principais feiras do segmento da construção civil programadas para 

2024

CONGRESSO
A ABRAFATI SHOW traz uma contribuição substancial 

para o desenvolvimento tecnológico e para o reconhe-

cimento da importância do mercado e dos negócios re-

lacionados a tintas. Reunindo dezenas de especialistas 

conceituados de todo o mundo, o Congresso mostra o 

status atual das pesquisas desenvolvidas na indústria 

e na universidade, os resultados já obtidos e aqueles 

que são esperados para o futuro próximo. Com mais 

de 90 comunicações técnicas apresentadas em 15 ses-

sões, a programação será marcada por um conjunto 

de estudos de elevado nível e com perfil inovador, que 

buscam responder às demandas atuais de crescimen-

to e desenvolvimento sustentável da cadeia de tintas, 

promovendo a melhoria da qualidade e da capacitação 

do setor. O Congresso é a ocasião ideal para ter uma 

visão abrangente do que existe de mais inovador e sus-

tentável em termos de matérias-primas, formulação, 

aplicação de tecnologias, incremento de performance 

e funcionalidades. Contribuirá com os profissionais do 

setor promovendo conhecimentos aprofundados e vi-

são panorâmica das tendências futuras de produtos e 

serviços para consumidores, mercado e sociedade.

EXPO REVESTIR
22ª Feira de Revestimentos Cerâmicos

De: 19 a 21 de março de 2024

Local: São Paulo EXPO, SP

www.exporevestir.com.br

FEICON
28ª Feira Internacional da Construção

De: 02 a 05 de abril de 2024

Local: São Paulo EXPO, SP 

www.feicon.com.br

CONSTRUSULBC
1ª Feira da Indústria da Construção 

e Acabamento

De: 23 a 26 de abril de 2024

Local: EXPOCENTRO, Balneário 

Camboriú, SC

www.feiraconstrusulbc.com.br

FORMÓBILE 
Feira Internacional da Indústria de 

Móveis e Madeira

De: 02 a 05 de julho de 2024

Local: São Paulo EXPO, SP 

www.formobile.com.br

CONSTRUSUL
24ª Feira Internacional da 

Construção

De: 01 a 04 de agosto de 2024

Local: CENTRO DE EVENTOS 

FIERGS, RS

www.feiraconstrusul.com.br

FESQUA
Feira Internacional de Esquadrias, 

Ferragens e Componentes

De: 11 a 14 de setembro de 2024

Local: São Paulo EXPO, SP

www.fesqua.com.br



https://www.unipegashop.com.br/


Há mais de 85 anos, Quartzolit® faz parte das histórias 
de vida dos brasileiros. Uma relação de sucesso, 
construída com confiança, inovação e qualidade, 
que fica cada vez mais forte com o tempo.

Quartzolit® é assim, um
sucesso que
atravessa gerações.
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